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   Durante os últimos anos, estiven empregando un gran ferramenta de terceiros para comprimir os meus ficheiros PDF para uso en liña. A velocidade sempre é un factor en liña, polo tanto, se estou enviando un ficheiro PDF por correo electrónico ou o aloxo, quero asegurarme de que estea comprimido. 
 Por que comprimir un PDF?
 A compresión pode levar un ficheiro de varios megabytes e reducilo a uns centos de kilobytes, o que facilita o rastrexo polos motores de busca, fai que a descarga sexa máis rápida e que sexa máis sinxelo anexar e descargar desde un correo electrónico.
 Ás veces os clientes pregúntanme cales son as mellores opcións para a compresión de PDF ... pero ao non ser un experto en configuración de compresión e exportación, sinceramente non teño nin idea de por onde comezar. Se es un profesional e entendes a configuración de compresión CCITT, Flate, JBIG2, JPEG, JPEG 2000, LZW, RLE e ZIP ... Estou seguro de que podes descubrilo. Hai unha chea de artigos por aí. 
 Prefiro usar unha ferramenta de compresión para facer o traballo por min. Afortunadamente, Adobe ofrece iso.
 Como comprimir un PDF con Adobe Acrobat
 O que non me decatei é que o meu Adobe Creative Cloud A licenza xa incluía unha ferramenta de compresión integrada en Acrobat, a plataforma de Adobe para editar, deseñar e integrar PDF. Se descarga Acrobat, pode comprimir facilmente o seu PDF:
 	Abra un PDF en Acrobat DC.
	Abra a Optimizar PDF ferramenta para comprimir un documento PDF.
	Escoller Ferramentas> Optimizar PDF ou fai clic na ferramenta do panel da dereita.
	seleccionar Reducir o tamaño do ficheiro no menú superior.
	Conxunto compatibilidade de Acrobat versión e faga clic en Aceptar. O predeterminado será a versión existente.
	seleccionar Optimización avanzada no menú superior para actualizar a compresión de imaxes e tipos de letra. Fai clic en Aceptar cando remates as modificacións.
	Escoller Ficheiro> Gardar como. Manteña o mesmo nome de ficheiro para sobrescribir o ficheiro actual ou renomear o novo ficheiro co tamaño PDF máis pequeno. Selecciona unha situación e fai clic en Gardar. 
 


  Como comprimir un PDF con Adobe Online
 Se vostede ten un Adobe Creative Cloud licenza, nin sequera tes que descargar Adobe Acrobat para comprimir os teus PDF. Adobe ten unha ferramenta en liña que podes usar.
 
 Só tes que cargar un PDF e Adobe comprímeo e descargalo. Bonito e fácil!
 Comprimir un PDF en liña 

     
  Douglas Karr   Sigue en X  Pode 13, 2020 1 minutos de lectura 

 
 
 
    
 


     
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr é CMO de OpenINSIGHTS e o fundador da Martech Zone. Douglas axudou a decenas de startups exitosas de MarTech, axudou na debida dilixencia de máis de 5 millóns de dólares en adquisicións e investimentos en Martech e segue axudando ás empresas a implementar e automatizar as súas estratexias de vendas e mercadotecnia. Douglas é un experto e relator de MarTech en transformación dixital recoñecido internacionalmente. Douglas tamén é autor publicado dunha guía de Dummie e dun libro de liderado empresarial. 
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  Divulgación

Martech Zone é un sitio totalmente gratuíto que se monetiza mediante referencias, ligazóns de afiliados e publicidade.
     
 Martech Zone foi fundada por Douglas Karr e opera baixo a súa empresa, DK New Media, LLC, unha organización orgullosa de propiedade e operada por veteranos. Douglas é un orador e consultor de transformación dixital.
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    Constructores

	Analítica UTM BuilderCrea sen esforzo o teu URL con parámetros UTM para rastrexar as túas campañas de mercadotecnia con precisión.

	Spam de referenciaMantén as túas análises precisas filtrando o spam de referencia dos teus informes.

	Google Review LinkBusca e comparte rapidamente a túa ligazón de revisión de Google para mellorar a túa reputación en liña.

	Rexistro SPFAsegura a entrega do teu correo electrónico cun rexistro SPF personalizado, minimizando o risco de ataques de spam e phishing.





 
  Calculadoras

	Calculadora de taxa de conversiónOptimice os seus esforzos de mercadotecnia calculando as súas taxas de conversión con facilidade.

	Calculadora de custo por acciónDetermine a eficacia da súa publicidade calculando o custo por acción (CPA) das súas campañas.

	Calculadora do tamaño mínimo da mostraAsegura a precisión estatística co tamaño de mostra axeitado para as túas enquisas.

	Calculadora de retorno do investimentoMide o éxito das túas estratexias de mercadotecnia calculando o teu ROI sen esforzo.

	Impacto da revisión en liñaPrognostica o crecemento das túas vendas entendendo o impacto das opinións adicionais dos clientes.





 
  Conversores

	Conversor de CSV a filaTransforma ficheiros CSV en filas e volve de novo para axilizar o procesamento de datos.

	Convertidor hexadecimal a RGBConverte facilmente códigos HEX en valores RGB e viceversa para os teus proxectos de deseño.

	Conversor de números de teléfono VanityConverte o teu texto nun número de teléfono para facilitar a marcación.





ferramentas

	Liña de asunto do correo electrónico móbilMaximiza as taxas de apertura do correo electrónico garantindo que as liñas de asunto sexan visibles en dispositivos móbiles.

	Xerador de contrasinalCrea contrasinais robustos para mellorar a túa seguridade en liña.

	O teu enderezo IPDescubra rapidamente o seu enderezo IP para redes e resolución de problemas.

	Contador de caracteres e palabrasPerfecciona o teu contido coa nosa ferramenta para contar caracteres, palabras e frases.





 
  Espectadores

	Visor CSSOptimice os seus ficheiros CSS coa nosa ferramenta de compresión e descompresión para a carga do sitio web máis rápida.

	Visor de JSONEmbellece ou comprime os teus datos JSON para mellorar a lexibilidade ou a eficiencia.

	Visor de cabeceira HTTPNecesitas recuperar información de cabeceira para unha solicitude HTTP dunha páxina ou API? Este visor de cabeceiras permíteche publicar a túa solicitude.

	Visor de miniaturas de YouTubeQueres recuperar todas as imaxes de YouTube para o teu vídeo de YouTube? Esta sinxela ferramenta ofréceos todos.





Consultas

	Comprobador de propagación de DNSComprobe o DNS globalmente en tempo real para asegurarse de que se propagaron os cambios no seu dominio.

	Comprobador de lista negra de correo electrónicoDescubra se o seu enderezo IP está na lista negra dos servidores DNSBL, evitando que os seus correos electrónicos sexan marcados como spam.

	Rastrexar redireccións de URLRastrexa cada salto e camiño das túas redireccións URL para solucionar problemas das túas ligazóns.

	Busca WHOISUse a nosa Busca WHOIS para ver o rexistro de rexistro do dominio que desexa analizar.
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  sobre Martech Zone




 Todo comezou como un club de libros.
 Si, falo en serio. Comecei o meu traballo na web hai máis de dúas décadas. O meu primeiro sitio foi Helping Hand, que seleccionou os mellores sitios da web para axudar ás persoas cos seus ordenadores e navegar por recursos en Internet. Anos despois, vendín o dominio a unha empresa que axudou a xente a deixar de fumar, unha das miñas primeiras gran contratos.
 Comecei a bloguear en Blogger e volvín poético sobre todo, desde política ata ferramentas de Internet. Estaba por todas partes e escribía principalmente para min, sen moita audiencia. Pertencía a un club de libros de mercadotecnia en Indianápolis que rapidamente se descontrolou. Co paso do tempo, descubrín que cada vez máis do grupo acudía a min en busca de consellos tecnolóxicos. A combinación dos meus antecedentes tecnolóxicos e a miña perspicacia comercial e de mercadotecnia foi moi demandada xa que Internet cambiou rapidamente a industria.
 Despois de ler Conversas espidas, Estaba motivado para mellorar a marca e controlar o contido do sitio. Tamén quería máis control sobre a aparencia do meu blog, así que mudei ao meu dominio en 2006 e creei o meu primeiro sitio WordPress. Como estaba centrado na tecnoloxía de mercadotecnia, non quería que o dominio co meu nome estorbese, así que mudei o sitio (dolorosamente) ao seu novo dominio en 2008, onde creceu desde entón.
  o Martech Zone é propiedade e operador por DK New Media, LLC, unha empresa que comecei en 2009. Despois de traballar con practicamente todos os principais departamentos de mercadotecnia en liña durante o meu mandato en ExactTarget e lanzar Compendio, sabía que había unha gran demanda pola miña experiencia e orientación dentro dunha industria tan complexa.
 DK New Media supervisa a miña consultoría, publicacións, podcasts, obradoiros, seminarios web e oportunidades de falar. Highbridge, a miña axencia con outros dous socios, axuda ás empresas a maximizar o seu investimento en vendas, mercadotecnia e produtos relacionados. Ofrecemos integración, migración, formación, consultoría estratéxica e desenvolvemento personalizado.
 Moitas grazas polo teu apoio ao longo destes anos.
 Douglas Karr
 CEO, DK New Media
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  Andréa Albright
  Andréa Albright é unha empresaria experimentada que está a perturbar a industria editorial. A súa última empresa, Beverly Hills Publishing™, aproveita a súa experiencia no desenvolvemento de marcas para axudar aos líderes de pensamento e innovadores a converter a súa mensaxe nunha marca de millóns de dólares. O obxectivo de Andréa é servir aos disruptores e impactar na humanidade usando o seu enfoque único para publicar, desafiando o status quo, para catapultar as ideas dos seus autores ao mundo, facendo un impacto duradeiro e creando cambios positivos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrés Ángulo
  Andrew Angle é o fundador de NetGain Associates, Inc. e estivo inmerso no mercadotecnia dixital dende que a web era nova. Con antecedentes de vendas, creou e mantivo sitios web en varias industrias, incluíndo organizacións sen ánimo de lucro, manipulación de materiais, propiedades inmobiliarias, asistencia sanitaria, contratación de TI, comercio electrónico, mobilidade persoal e electrodomésticos. A variedade de proxectos de mercadotecnia dixital abarcou equipos de desenvolvemento de 15 países. O seu mantra é: "En Internet, a xeografía é irrelevante". 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Bachmann
  Biografía do autor Alexander Bachmann é o fundador e CEO de Mitgo, unha incubadora tecnolóxica global centrada en ofrecer solucións innovadoras e promover o emprendemento. Anteriormente, fundara Admitad como unha rede de afiliados, que agora é recoñecida como unha das maiores plataformas de afiliados para anunciantes e editores. Alexander leva máis de 20 anos no espazo martech e ten unha ampla experiencia nos sectores de MarTech/AdTech, compras intelixentes e incubación de startups impulsadas polas TI. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Abhishek Bakshi
  Estamos AIKON. Cremos no futuro descentralizado. Un mundo onde todo será dixitalizado e simbolizado onde todos os activos e servizos poden ser xestionados de xeito máis seguro, sinxelo e sen intermediarios. Proporcionamos ORE ID, que é un sistema de autenticación de cadea de bloques que axuda aos usuarios a acceder ás aplicacións de cadea de bloques por correo electrónico, teléfono ou contas de redes sociais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Anirban Bardalaye
  Anirban Bardalaye é o director de produtos de alcance da floración. Anirban comezou a súa carreira como enxeñeiro de software, construíndo software en startups en fase inicial e empresas de software globais. Anteriormente, Anirban exerceu como vicepresidente de xestión de produtos de Commerce Cloud en Salesforce. Despois de liderar a estratexia e a entrega de Salesforce B2B Commerce e a súa plataforma de comercio principal, as súas responsabilidades creceron máis tarde ata incluír a estratexia e a execución de produtos da industria para toda a carteira de Commerce Cloud. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleh Barysevich
  Aleh Barysevich é fundador e director de mercadotecnia de empresas detrás de SEO PowerSuite, software profesional para campañas de SEO de ciclo completo e Awario, unha ferramenta de monitorización de redes sociais e redes sociais. É un experto experimentado en SEO e orador nas principais conferencias da industria, incluíndo SMX e BrightonSEO. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amra Beganovic
  A Sra Beganovich é a CEO e fundadora de Amra e Elma's. É unha das principais influencers con máis de 1 millón de seguidores nas súas canles. Forbes, Business Insider, Financial Times, Entrepreneur, Bloomberg, WSJ, ELLE Magazine, Marie Claire, Cosmopolitan e moitos máis a nomearon como unha das principais expertas en marketing dixital. Desenvolve e xestiona campañas publicitarias para empresas Fortune 500, incluíndo Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nestlé, HTC e Huawei. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Bergs
  Anthony é xestor de proxectos en Escritores por hora onde utiliza diferentes estratexias personalizadas para comercializar de forma eficaz os negocios dos seus clientes. ¿Falta o tempo ou a inclinación para escribir o seu traballo? Probe ao noso servizo de escritura profesional e deixe caer o peso dos seus ombreiros. Aforrarémosche horas de confusión e estrés facendo a maior parte do traballo por ti. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Antonija Božičković
  Antonija é especialista en mercadotecnia en Internet en Point Visible, unha axencia de mercadotecnia que ofrece servizos de creación de ligazóns e mercadotecnia dixital. Ten un gran interese no mercadotecnia dixital e un punto de interese para o deseño gráfico. Nunca está cansa de buscar novas inspiracións, escoitar a súa música favorita e crear ilustracións dixitais. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anna Bredava
  Anna Bredava é especialista en mercadotecnia en redes sociais en Awario. Ela escribe sobre mercadotecnia dixital, tendencias en redes sociais, mercadotecnia para pequenas empresas e ferramentas que axudan a todos os interesados en mercadotecnia. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aaron Burcell
  Aaron Burcell, conselleiro delegado de penso Tecnoloxías, ten máis de vinte anos de experiencia en novas empresas en crecemento e foi o primeiro asesor e primeiro cliente de Methinks. Anteriormente ocupou cargos de liderado en mercadotecnia, operacións e crecemento en Grockit (adquirido por Kaplan), o líder de videoclips Vevo e Marcus por Goldman Sachs. Recentemente, Burcell serviu como COO e CMO de Loop Media, que a principios deste ano fusionouse con FogChain, unha empresa de software de negociación pública con sede no Silicon Valley. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adrián Chang
  Adrian Chang, director sénior de participación de clientes en Informatica, é un pioneiro na xestión do traballo empresarial. É un líder premiado en xeración de demanda B2B, éxito de clientes e mercadotecnia dixital, e está revolucionando como se fai o traballo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Alaina Chiappone
  Alaina Chiappone é publicista de Otter PR en St. Petersburg, FL. Ela ten unha licenciatura en relacións públicas pola Universidade de Florida. Anteriormente, Chiappone traballou en comunicacións corporativas, asuntos públicos e mercadotecnia dixital. Os seus clientes incluíron industrias de moda, benestar, música, hostalería, fintech e saúde. No seu tempo libre, a Chiappone gústalle ir á praia, acoller amigos e é unha antiga campioa nacional de patinaxe artística. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Akshat Choudhary
  Akshat Choudhary sempre se mostrou orgulloso da súa capacidade para ensinarse cousas. Dende que comezou BlogVault, Akshat transformou o seu proxecto paralelo nunha empresa rendible que está a escalar novas alturas no espazo de inicio da India. Sendo membro da comunidade de WordPress durante case unha década, Akshat quere comprender as áreas nas que os usuarios loitan. A principal crenza de Akshat detrás da construción de calquera produto é asegurarse de que o usuario final non necesite asistencia e axudalos da mellor maneira posible se o fan. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Chris
  Alex é o director de mercadotecnia dixital de Reliablesoft, unha axencia de mercadotecnia dixital que ofrece servizos de SEO e mercadotecnia dixital dende 2002. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amol Dalvi
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Adam Davey
  O director de tecnoloxía Adam Davey é un experto multidisciplinar cun profundo coñecemento das pilas tecnolóxicas, a infraestrutura e a seguridade de back-end e front-end. Fóra do traballo atoparao practicando kitesurf, andando en bicicleta, xogando e lendo novelas de fantasía. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Antón Eder
  Anton Eder é o COO e fundador de parcelLab, onde liderou o seu crecemento operativo de tres fundadores a unha marca tecnolóxica que define a categoría con máis de 100 empregados en todo o mundo que atende a máis de 500 clientes en máis de 153 países. Concéntrase en permitir o rápido crecemento global continuo de parcelLab, escalar a infraestrutura global da empresa e investir na cultura e benestar do equipo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alyse Falk
  Alyse Falk é unha escritora independente con experiencia en mercadotecnia dixital, tecnoloxías, mercadotecnia de contidos, tendencias de mercadotecnia e estratexias de marca. Alyse tamén escribe para varios sitios reputados onde comparte as súas suxestións para crear contido. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Fiske
  Adam Fiske é o CEO e cofundador de Cipher Sports Technology Group e ten case 15 anos de experiencia no panorama das apostas deportivas e dos medios nos que apoiarse. Experto en apostas a nivel mundial, Fiske é un respectado panelista, presentador e portavoz de temas como datos e tecnoloxía deportivas, paisaxes de apostas deportivas, legalización de apostas deportivas, asociacións con medios, mercados de capitais, asociacións comerciais, fusións e adquisicións e regulación. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Frolov
  Alexander é CEO e cofundador de HypeAuditor. Alex foi recoñecido varias veces na lista dos 50 mellores xogadores da industria por Talking Influence polo seu traballo para mellorar a transparencia dentro da industria de marketing de influenciadores. Alex está a liderar o camiño na mellora da transparencia dentro da industria e creou o sistema de detección de fraude máis avanzado baseado en IA para establecer o estándar para facer o marketing de influenciador xusto, transparente e eficaz. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander García-Tobar
  Emprendedor en serie e executivo global, Alexander foi CEO de dúas empresas anteriores e dirixiu equipos de vendas globais para tres empresas que saíron a bolsa. Ocupou cargos de analista e executivo en empresas de investigación líderes como The Boston Consulting Group e Forrester Research xunto con startups de Silicon Valley como ValiCert, Sygate e SyncTV. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrés Gazdecki
  Andrew Gazdecki é o fundador e CEO de Aplicacións Bizness - Facer as aplicacións móbiles accesibles e sinxelas para as pequenas empresas. Somos unha plataforma de aplicacións para iPhone, iPad, Android e HTML5 de bricolaxe que permite a calquera pequena empresa crear, editar e xestionar simultaneamente aplicacións móbiles sen que se necesiten coñecementos de programación. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Austin Gunter
  Traballo en WP Engine como embaixador da marca dentro da comunidade WordPress (Capital "P"). Eu blogueo e fago conexións na comunidade de WordPress. WP Engine ofrece aloxamento rápido de WordPress aos desenvolvedores para crear sitios web incribles para os seus clientes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Hamblin
  Andy leva máis de 10 anos na industria ao aire libre, traballando tanto na planificación como na compra de campañas e vendas. O seu C.V. abrangue moitos dos nomes máis respectados do negocio, incluíndo Posterscope, JCDecaux e ECNlive antes de unirse Signkick en 2014. É un gran defensor da introdución de tecnoloxía que funcione na industria do cartel co obxectivo de mellorar o rendemento e aumentar os ingresos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Anas Hassan
  Anas Hassan é consultora de deseño nunha axencia de marca líder Logotipo Poppin. Ten un profundo interese en explorar tendencias de deseño gráfico e mercadotecnia dixital. Ademais diso, é un ávido afeccionado ao fútbol e goza de cando en vez de cenas de bisté. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Hempenstall
  Adam Hempenstall é o CEO e fundador de Better Proposals, un sinxelo software de proposta para crear propostas fermosas e de gran impacto en poucos minutos. Despois de axudar aos seus clientes en Better Proposals a gañar máis de 120,000,000 $ nun só ano, lanzou a primeira Universidade de escritura de propostas onde comparte as mellores prácticas de propostas comerciais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Abadía de Higginbotham
  Abbey Higginbotham é a especialista en Relacións Públicas e Influencer que é responsable de impulsar a estratexia de medios en Cognito Forms. Coa súa ampla experiencia en relacións cos medios, creación de contidos e estratexia de redes sociais, dedícase a destacar as capacidades innovadoras de Cognito Forms. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ahmer Inam
  Ahmer Inam é o director de IA de Pactera BORDE, empresa líder mundial de servizos dixitais e tecnolóxicos. É un experimentado executivo de datos e analíticas con máis de 20 anos de experiencia no liderado da transformación organizativa mediante datos, tecnoloxía, sistemas de información, análise e produtos de datos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexandra Isenegger
  Alexandra é a CEO de Linkilaw. As startups necesitan documentos legais sólidos e os avogados cobran taxas tolas. Linkilaw comprométese a deter as ineficiencias, racionalizar os servizos xurídicos e axudar a que o traballo legal sexa accesible. A través da nosa tecnoloxía, solucións internas e mercado legal, ofrecemos startups anteriores á serie B co maior apoio xurídico de sempre. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Jones
  Alice Jones é comerciante dixital de San Francisco, California. Está escribindo publicacións no blog para o mellor retomar servizos e axencias de creación de contidos. Alice é a nai de dous nenos pequenos e unha apaixonada practicante de ioga. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Anil Kaul
  
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Amit Khanna
  Amit Khanna é o presidente da pequena e mediana empresa en Grupo de información onde é responsable de xerar ingresos para unha gran parte da empresa e desenvolver relacións estratéxicas de licenzas. Tamén dirixiu dous dos exitosos produtos Software-as-a-Service da compañía, InfoUSA e Salesgenie. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Khvoynitskaya
  Val Kelmuts é o conselleiro delegado e cofundador de Staylime, unha empresa de deseño e desenvolvemento de comercio electrónico con sede en Redwood City, California. Ten 10 anos de experiencia no desenvolvemento de software personalizado, xestión de vendas e desenvolvemento empresarial. Val é o especialista acreditado en vendas de Adobe Commerce, experto certificado en empresas de Shopify e membro de PMI. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AJ Kieffer
  AJ é o xerente principal de mercadotecnia de produtos en Condutor. Un transplante do mundo das axencias de publicidade, AJ é un experimentado estratega de mercadotecnia apaixonado por desbloquear e activar as ideas dos consumidores. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew K Kirk
  Andrew K Kirk é o fundador de Face The Buzz, que axuda aos propietarios de pequenas empresas a aproveitar o poder do marketing en liña. Os seus clientes actuais recadaron máis de 3.5 millóns de dólares en financiamento. Ofrece un número limitado de avaliacións de mercadotecnia en liña gratuítas. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrei Koptelov
  Andrey Koptelov é analista de innovación en Itransition, unha empresa de desenvolvemento de software personalizado con sede en Denver. Cunha profunda experiencia en TI, escribe sobre novas tecnoloxías disruptivas e innovacións en IoT, intelixencia artificial e aprendizaxe automática. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleksandra Korczynska
  Aleksandra é CMO en GetResponse, está guiando o marketing e o crecemento global de SaaS. Impulsada pola análise de datos e a piratería de crecemento, elaborou estratexias excepcionais de saída ao mercado para marcas globais (antiga Uber) e startups tecnolóxicas. Obtivo a súa educación empresarial e de liderado graduándose en Harvard Executive Education e unha actitude orientada aos datos en mercadotecnia na maestría en ciencias de datos en Varsovia. Ola apoia activamente as startups da rexión CEE, como asesora de programas de consultoría sen ánimo de lucro e de Google for Startups. Escalador afeccionado, pianista novato e gran fan da cultura do traballo remoto. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Felicidades Krishnamoorthy
  Ajoy ten máis de 15 anos de experiencia na industria en funcións técnicas, de mercadotecnia e de liderado. Antes de Acumatica, Ajoy estivo en Microsoft impulsando o éxito empresarial nunha ampla gama de funcións de xestión de produtos e mercadotecnia, servindo recentemente como director de mercadotecnia por segmentos OEM, onde el e o seu equipo foron responsables da estratexia de saída ao mercado en audiencias comerciais e de consumo . 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amar Kukreja
  Amar Kukreja ten anos de experiencia nas probas de Salesforce. Emprega Apex así como outras probas. Tamén ofrece outros servizos relacionados con Salesforce, incluída a configuración e xestión inicial de Salesforce. Para saber máis sobre Salesforce Github. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Kuznetsov
  Alexander é un experto en xestión da reputación dixital con máis de 25 anos de experiencia. A carteira de clientes das súas axencias dixitais inclúe grandes e medianas empresas tanto nacionais como globais en verticais como FMCG (Nestlé, Unilever), Tech (General Electric, Microsoft), Auto (BMW, Toyota) e Finance (Citibank, Mastercard). . Antigo CDO en SPN Ogilvy, hoxe está a desenvolver unha nova axencia dixital global: RCheckUp, centrada no desenvolvemento das tecnoloxías de comunicacións dixitais máis rendibles. Alexander deseñou un curso sobre xestión da reputación dixital, que ensinou a máis de 800 especialistas actuais e futuros na materia. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aditi Laha
  Aditi é un escritor técnico e destaca por escribir sobre as últimas tecnoloxías da industria da publicidade dixital. Aditi posúe un coñecemento significativo e unha experiencia comprobada en tendencias de adtech e martech e dedícase a unha investigación en profundidade sobre tecnoloxías dixitais modernas para ofrecer contido atractivo. Escribir blogs inspiradores e poemas de mente lixeira sempre foi a paixón de Aditi. Aditi tamén soña con escribir un libro algún día. Ademais de escribir, gozar da arte e da música foi o seu forte. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Lamot
  Anthony é o CEO e cofundador de DESEleccionar, un habilitador de datos de mercadotecnia para Salesforce AppExchange. É un apaixonado polo software como servizo, a automatización do marketing e as tecnoloxías de Salesforce Marketing Cloud. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anuskha Lokesh
  Anushka Lokesh é a xefa de crecemento en Breinificar, unha plataforma de personalización preditiva impulsada pola IA que axuda ás empresas consumidoras a ofrecer experiencias relevantes e personalizadas a escala. É unha líder de mercadotecnia experimentada que traballou con empresas emblemáticas de bens de consumo como Anheuser-Busch InBev, onde lanzou e cultivou marcas como Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden e Stella Artois, e General Mills, onde traballou no New Ventures Group. nos lanzamentos de novos produtos. Ten experiencia traballando internacionalmente na India e Canadá. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Angelina Lugova
  Lina é a xefa de mercadotecnia de EPOM. Tamén ten unha intensa experiencia na comunicación líder en múltiples plataformas, desde medios tradicionais ata influencers. En EPOM, crea conciencia do consumidor e impulsa a preferencia dos clientes pola marca a través de todas as canles de mercadotecnia dixital todos os días. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amitaabh Malhotra
  Amitaabh Malhotra é a xefa de mercadotecnia de Omnyway, unha plataforma integrada para pagos, recompensas de fidelidade e ofertas que animan aos consumidores a usar o seu teléfono móbil para todos os aspectos da viaxe de compra. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Marsh
  Ashley Marsh é escritora de contido senior en Maan Softwares Inc. Leva con esta empresa nos últimos catro anos. Está especializada no xénero de escritura técnica, especialmente no desenvolvemento de móbiles, deseño web e últimas tecnoloxías. Segundo ela, foi unha gran exposición para ela xa que cada día a tecnoloxía se actualiza dando lugar a novas ideas que a manteñen fresca diariamente. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Membrillo
  Alex Membrillo é o CEO de Cardinal Web Solutions, unha premiada axencia de mercadotecnia dixital con sede en Atlanta, GA. Comercializador dixital do ano 2015 da Asociación Tecnolóxica de Xeorxia (TAG), o seu innovador enfoque de mercadotecnia dixital transformou a industria e deu resultados notables a clientes de todos os tamaños e mercados. Cardinal foi nomeado tres veces consecutivas na lista Inc. 3 de empresas privadas de crecemento privado de Estados Unidos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Mickelson
  Andy Mickelson é vicepresidente de atención ao cliente de Vertafore, un provedor líder de tecnoloxía de seguros. Dentro do seu papel, é un vicepresidente centrado no cliente con experiencia na creación de resolucións escalables, equipos de alto rendemento e mellores prácticas orientadas ao cliente. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amie Milner
  Amie Milner é a vicepresidenta executiva de habilitación de vendas de Abstrakt Marketing Group, unha empresa de crecemento empresarial que ofrece solucións de xeración de leads. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Montaña Amanda
  Amanda é a vicepresidenta global de SAP Digital Commerce. Amanda leva máis de 15 anos con SAP, comezando nas relacións con analistas da industria e crecendo ata ocupar unha variedade de funcións de comunicación e mercadotecnia ao longo dos anos, para temas tan diversos como os prezos e as licenzas e a sustentabilidade para Netweaver e Supply Chain Management. Máis recentemente dirixiu o marketing das nosas canles de comercio dixital: SAP Store e Centro de aplicacións SAP - traballar todos os días para que sexa o máis sinxelo posible facer negocios con SAP. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ash Munshi
  Antes de unirse a Pepperdata, Ash era o presidente executivo de Marianas Labs, unha startup de aprendizaxe profunda vendida en decembro de 2015. Antes diso, era CEO de Graphite Systems, unha gran empresa de almacenamento de datos que se vendeu a EMC DSSD en agosto de 2015. Ash tamén serviu como CTO de Yahoo, como CEO de empresas públicas e privadas, e está no consello de administración de varias startups tecnolóxicas. Ash asistiu á Universidade de Harvard, a Universidade de Brown e a Universidade de Stanford. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Murphy
  Ashley Murphy graduouse cun BA (Hons) en literatura inglesa e escritura creativa pola Universidade de Manchester. Comezou a traballar como escritor de contidos independente en 2015. É especialista en tecnoloxía, educación superior, copia publicitaria, actualidade e emprendemento. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Navarro
  Alicia Navarro é CEO e cofundadora de Ligazóns skim, unha plataforma de monetización de contido que axuda aos sitios web a ser recompensados pola intención de compra creada no seu contido. Antes de lanzar Skimlinks, traballou durante máis de 10 anos deseñando e lanzando aplicacións móbiles e baseadas en internet en Australia e Reino Unido. Desde 2007, Alicia creceu a compañía ata máis de 85 empregados en oficinas en Londres, San Francisco e Nova York. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrés Davis
  Andrew é o director de mercadotecnia de CPC Strategy. A finais de setembro de 2010, Andrew rematou de escribir o primeiro Manual de compras de comparación de comerciantes que ofrece unha visión xeral sobre como iniciar e xestionar unha campaña de compras de comparación eficaz. Hoxe Andrew pasa a maior parte do seu tempo consultando a grandes e pequenos venda polo miúdo en liña e axencias de mercadotecnia en liña, e tamén escribindo e dirixindo o Blog de estratexia CPC. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Albert Nieto
  Etiqueta de semente é a principal empresa de publicidade contextual que crea solucións de gran impacto e atractivo para contido visual premium relevante, potenciando a orientación e os retorno para os mellores editores e as mellores marcas. A IA contextual da compañía permite ás marcas interactuar cos consumidores dentro do seu universo de interese sen cookies. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  André Oentoro
  Andre Oentoro é o fundador de Breadnbeyond, unha premiada empresa de vídeos explicativos. Axuda ás empresas a aumentar as taxas de conversión, pechar máis vendas e obter un ROI positivo dos vídeos explicativos (por esa orde). 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AlexAnndra Ontra
  AlexAnndra Ontra é cofundador e presidente de Shufflrr, unha solución de xestión de documentos baixo demanda para presentacións dinámicas. Shufflrr, con sede na cidade de Nova York, é o pioneiro na xestión de presentacións. Fundado en 2014 por James e AlexAnndra Ontra, un equipo irmán-irmán con máis de 30 anos de experiencia no desenvolvemento de software de xestión de presentacións, Shufflrr axuda ás corporacións e usuarios individuais a xestionar, distribuír e actualizar o seu contido de presentación, aforrándolles tempo e diñeiro. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Ortman
  Adam Ortman é o vicepresidente sénior de crecemento e innovación de Xerador de medios + analítica, unha axencia de medios totalmente integrada. Combinando unha década de experiencia no ámbito das axencias de medios cunha base académica en psicoloxía do consumidor, Adam avalía as plataformas e tendencias dixitais, sociais, móbiles e de comercio electrónico líderes e emerxentes para determinar como poden aportar valor aos investimentos en medios dos clientes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Arvind Parthiban
  Arvind é o CEO e cofundador de Zarget, onde ademais de conceptualizar a visión da empresa e pilotar o curso de acción para cumprir os seus obxectivos, actualmente dirixe as operacións de mercadotecnia, prevenda e venda de produtos. Antigo empregado de Zoho, onde dirixiu a mercadotecnia de produtos para o conxunto de produtos emblemáticos ITSM, Arvind obtivo valiosos coñecementos sobre a industria SaaS e todas as cousas sobre "Marketing". Arvind saca da súa ampla riqueza de experiencia para impulsar as unidades de negocio. Tamén é un fanático do Chelsea. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ankit Patel
  Ankit Patel é xestora de mercadotecnia / proxectos en Tecnoloxías XongoLab   PeppyOcean, que ofrecen solucións de desenvolvemento de aplicacións web e móbiles de primeiro nivel a nivel mundial. Como afección, escribe sobre novas e futuras tecnoloxías, desenvolvemento móbil, desenvolvemento web, ferramentas de programación e deseño de empresas e web. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Poulos
  Alex é o director de mercadotecnia de Crossbeam, liderando Growth and Analytics, Content and Events, and Product Marketing. Ten máis de 20 anos de experiencia executiva no desenvolvemento de estratexias de mercadotecnia e liderando a execución global integrada de marcas de software. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Agustín Prot
  Augustin é o cofundador de weglot, unha solución multilingüe para sitios web. Creado en 2016 - Weglot foi creado para que a tradución de sitios web sexa rápida, sinxela e instantánea. Cunha formación en finanzas, Augustin mudouse ao mundo de SaaS para cofundar unha solución que axude ás empresas a xerar crecemento internacional. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Aquibur Rahman
  Aquibur Rahman é o CEO de Mailmodo, unha solución de marketing por correo electrónico que permite aos usuarios enviar correos electrónicos interactivos similares a aplicacións. Ten experiencia en mercadotecnia en estratexias de entrada e saída, SEO, crecemento, CRO e automatización de mercadotecnia. Axudou a moitas marcas B2C e B2B, incluíndo startups tecnolóxicas en fase inicial, a acelerar o crecemento mediante procesos de mercadotecnia áxiles e baseados en datos. Cando Google lanzou os correos electrónicos AMP, Aquib viu neles un gran potencial para reinventar o marketing por correo electrónico. Isto levouno a iniciar Mailmodo para axudar ás empresas a obter un mellor ROI do marketing por correo electrónico. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Austin Rolling
  Austin Rolling é cofundador e CEO de Fóra de campo. un empresario de terceira xeración. Comezou a súa primeira empresa, un sitio web de moda, aos 20 anos. Ten unha licenciatura en comunicación pola Eastern Michigan University e un MBA pola Texas A&M University. Pasou a maior parte da súa carreira traballando no espazo de bens de consumo e TI en vendas de campo e mercadotecnia, xestión e desenvolvemento de negocios.  
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Rother
  Alicia Rother é unha estratega de contidos independente que traballa con pequenas empresas e startups para aumentar o alcance da súa marca a través do deseño de contido creativo e redaccións. A súa área de especialización inclúe mercadotecnia dixital, infografía, marca e deseño gráfico. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Andrea Sánchez
  Andrea Sanchez é unha investigadora e estratega de deseño con sede en Nova York que actualmente lidera proxectos de estratexia de transformación dixital en Globant. Ela compartiu a súa experiencia sobre como a IA pode mellorar as relacións entre clientes e marcas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Shigem
  Adam Shigem é estratega en Fell Swoop - unha empresa de deseño dixital en Seattle. Adam ten máis de 4 anos de experiencia axudando a marcas como Windows, Office 365, T-Mobile e Brooks Running a conectar coa súa audiencia de forma significativa a través de varias canles. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Abhay Singhal
  Abhay é cofundador e CRO de InMobi. Abhay fala a nivel mundial sobre o emprendemento, as persoas e a cultura e foi fundamental para conseguir recoñecementos InMobi como 50 empresas máis disruptivas do mundo por MIT Technology Review, premio excepcional de inicio do ano por Forbes e moitos máis. O seu amor pola innovación levouno ao Instituto Tecnolóxico Indio de Kanpur (IIT) polos seus solteiros, onde en 2013 tamén foi homenaxeado co estimado 'Distinguished Alumnus Award' pola súa excelencia no emprendemento. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Arun Sivashankaran
  Arun é un empresario tecnolóxico que leva anos construíndo, medindo e vendendo sitios web de consumo e empresas. Ao longo da súa carreira, axudou a grandes e pequenas empresas a aumentar os seus ingresos e involucrar aos clientes como xestor, asesor e consultor. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Small
  Adam Small é o CEO de Axente Salsa, unha plataforma de mercadotecnia inmobiliaria automatizada con todas as funcións integrada con correo directo, correo electrónico, SMS, aplicacións móbiles, redes sociais, CRM e MLS. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  

 
 
 
 
	    
  
  Ann Smarty
  Ann Smarty é a xerente de marca e comunidade de Internet Marketing Ninjas e a fundadora de Contido viral Bee. A carreira de optimización de motores de busca de Ann comezou en 2010. É a antiga editora xefa do Search Engine Journal e colaboradora de destacados blogs sociais e de busca, incluíndo Small Business Trends e Mashable. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anastasia Sviridenko
  Anastasia Sviridenko é xestora de marketing de contidos en TextMagic, solución de SMS masivo todo en un para empresas. TextMagic é un servizo que ofrece ás pequenas e grandes empresas a oportunidade de realizar campañas de marketing por SMS, enviar notificacións, alertas e confirmacións. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Taylor
  A Andrew encántalle traballar Panteón axudando ás axencias e devolvendo á comunidade de WordPress. Como antigo desenvolvedor web, Andrew pasou o seu tempo en proxectos a gran escala para clientes como AMC Networks, Frito Lay, National Van Lines e moito máis. Con máis de 8 anos de experiencia en desenvolvemento web, especializado en WordPress, é un veterano experimentado. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ángela de la Vieja
  Ángela é experta en análise de empresas, prezos e xestión de medios, líder de contidos en todas as canles e xestiona a presenza en todas as plataformas sociais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Walsh
  Ashley é o vicepresidente de mercadotecnia de pila de formularios, unha solución de software de construción de formularios e captura de datos baseada en Indianápolis. Antes de Formstack, Ashley pasou 8 anos na lista de Angie ocupando cargos en mercadotecnia, produtos e operacións. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Amanda West-Bookwalter
  Amanda West-Bookwalter é a especialista en mercadotecnia dixital en Formstack, responsable de implementar e escalar estratexias de publicidade dixital para a compañía tecnolóxica. Antes de unirse ao equipo de Formstack, Amanda desempeñou un posto de xestión de contas para unha empresa de xestión de pago por clic e falou en varias conferencias de mercadotecnia en liña, incluíndo HeroConf, SMX East e SES Denver. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Welch
  Cofundaron Ashley Welch e Justin Jones Innovación de salto mortal, unha empresa de consultoría de Design Thinking que ofrece un enfoque único para o desenvolvemento de vendas. Son os autores de Naked Sales: How Design Thinking Reveals Customer Motives and Drives Revenues. Para obter máis información, visite www.somersaultinnovation.com. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Amalie Widerberg
  Amalie Widerberg traballa como comerciante dixital en FotoWare, un provedor líder de xestión de activos dixitais (DAM). Ten un máster en ESST (Sociedade, Ciencia e Tecnoloxía en Europa) e prevé que 2021 ten moito reservado para o panorama DAM. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Acholla
  Bill Acholla é un comerciante dixital líder que bombea constantemente contidos increíblemente valiosos que persoas coma ti poden usar para facer medrar o seu negocio. como este artigo. Consulte o seu blog de empresas en Billacholla.com 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Bowman
  Brian Bowman é o fundador e CEO de Brainlabs, unha empresa de tecnoloxía de mercadotecnia que demostra tecnoloxía e servizos aos anunciantes de Facebook e Instagram. Xestionou de forma rendible máis de $ 1B en gastos en publicidade en liña e desenvolvemento de produtos para marcas líderes en liña, incluíndo Disney, ABC, Match.com e Yahoo !. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Bruno
  Bill Bruno, CEO de Celebrus uniuse como vicepresidente de América do Norte e converteuse en CEO en outubro de 2021. Ten décadas de experiencia nos sectores de medios, datos e análise e unha paixón por fomentar unha cultura de innovación para impulsar un cambio transformador. Antes de Celebrus, Bill foi CEO dunha empresa que cotiza en AIM que adquiriu con éxito o seu negocio de consultoría. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cráter Bonnie
  Bonnie Crater é a presidenta e CEO de Información completa do círculo. Antes de unirse a Full Circle Insights, Bonnie Crater foi vicepresidenta de mercadotecnia para VoiceObjects and Realization. Bonnie tamén desempeñou funcións de vicepresidente e vicepresidente sénior en Genesys, Netscape, Network Computer Inc., salesforce.com e Stratify. Veterano de dez anos de Oracle Corporation e das súas distintas filiais, Bonnie foi vicepresidente da Compaq Products Division e vicepresidente da Workgroup Products Division. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bob Croft
  Bob Croft é un líder martech de experiencia na rexión APAC, traballando con máis de 15 clientes nos últimos 8 anos en múltiples industrias. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cuartel Diego
  Barrack Diego é un blogueiro experimentado que escribiu artigos para varios blogs e sitios web de renome sobre diversos usos das redes sociais para crear máis tráfico comercial en sitios web empresariais. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Donabedian
  Brandemonium LLC é unha empresa de eventos con sede en Cincinnati, OH. A empresa foi fundada en 2017 por Bill Donabedian e Kevin Canafax. Bill ten máis de 16 anos de experiencia en eventos lanzando eventos como o MidPoint Music Festival e o Bunbury Music Festival. Kevin ten máis de 30 anos de experiencia en comunicación corporativa e asuntos públicos, así como cofundador de eventos benéficos, Suits That Rock e Play On. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Breena Fain
  Breena Fain é a especialista en marketing e publicidade de Formstack, un creador de formularios en liña que se converteu nun líder na creación, xestión e aloxamento de formularios en liña. Formstack ofrece ás empresas de todo tipo e tamaño unha ferramenta de creación de formularios fácil de usar para recoller e xestionar facilmente os datos. Os usuarios poden incrustar formularios directamente no seu sitio web para unha rápida captación de clientes potenciais. Este tipo de versatilidade permite ás organizacións, especialmente ás pequenas empresas, simplificar o seu ciclo de comercialización á vez que amplían os seus recursos. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Fowler
  Bryan Fowler é o presidente de Intero Digital Amazon Division. Intero Digital é unha axencia de mercadotecnia dixital formada por 400 persoas que ofrece solucións de mercadotecnia completas orientadas a resultados. A súa División de Amazon está especializada en axudar ás empresas a aproveitar Amazon para lograr un crecemento sen precedentes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Freeman
  Brian Freeman é un emprendedor en serie centrado na economía do creador. Construíu un dos mercados de influencia máis grandes de América do Norte, converténdoo en máis de medio millón de creadores de contido e centos de marcas como Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel e TikTok. El e o seu equipo de Heartbeat foron os primeiros en abordar o marketing de nanocreadores a escala en Instagram e foron os primeiros en implementar unha integración con TikTok en 100. Tamén é un Techstars Grad (clase de 2020) e é un investidor activo e asesor para outras startups de economía de creadores. Agora está a construír unha nova rede profesional para a economía dos creadores, creatorland.com, centrada en creativos, creadores de contido, influencers e as persoas que os contratan. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bobby Gill
  Antes de fundar Blue Label Labs en 2009, Bobby era xestor de programas en Microsoft dentro da división Servers & Tools. Xunto co cofundador Jordan Gurrieri, Bobby foi coautor Appsters: unha guía para principiantes sobre o emprendemento de aplicacións. En Blue Label Labs, o papel de Bobby como CEO implica proporcionar supervisión técnica e estratéxica para todas as aplicacións que producimos. Bobby formouse na Universidade de Waterloo cunha licenciatura en Matemáticas e Informática e completou o seu MBA na Columbia Business School. Encántanlle as crepes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Hoffman
  Brian é coordinador de mercadotecnia en Infografía Killer, unha startup con sede en Seattle especializada en deseño de infografías, gráficos en movemento e gráficos interactivos. Killer Infographics se enorgullece de atraer os mellores talentos capaces de ofrecer unha copia completa, datos únicos, ilustración personalizada e promoción estratéxica. Brian creceu nas montañas de Pensilvania e Vermont, e agora pasa todos os días facendo snowboard e sendeirismo nas montañas do noroeste do Pacífico. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Becky Holton
  Becky Holton é xornalista e blogueira. Está interesada nas tecnoloxías da educación e sempre está preparada para apoiar a comunicación informativa. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bill inglés
  Son un deseñador de produtos dixitais con sede en Austin, Texas. Teño máis de 12 anos de experiencia creando novas experiencias de produtos 0 a 1 e impulsando o crecemento de destinos en liña de alta visibilidade. Actualmente estou en Hotel Engine, axudando a construír o futuro das viaxes de negocios e en grupo. Prospero coa aprendizaxe continua, convertendo os coñecementos dos usuarios en acción e inspirando aos equipos a pensar fóra da caixa. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Dawson
  Bill Dawson é un experto en mercadotecnia e aplicacións de correo electrónico, consultando tanto a grandes empresas como a software como provedores de servizos na súa integración, usabilidade e capacidade de entrega de correo electrónico. Bill traballou con algunhas das maiores organizacións en liña, incluíndo Zappos   Walmart. El e a súa muller, Carla, posúen e operan a súa propia axencia, Deseño de 4 cans. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Barry Kelly
  Barry Kelly é CEO e cofundador de Industrias do pensamento. É un campión da aprendizaxe do consumidor, comerciante e innovador na aprendizaxe dixital. A súa carreira estivo centrada en axudar ás marcas e organizacións de contido a aproveitar o poder do e-learning para promover e facer medrar os seus negocios. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Brooke Kovanda
  Brooke Kovanda é compañeiro ou coordinador de mercadotecnia de Orr en PERQ, unha empresa de tecnoloxía de compromiso en Indianápolis. Alí dirixe a creación de contidos e deseño para produtos publicitarios e ofrece soporte para novas investigacións e exploracións de mercado. Fóra do traballo, a Brooke gústalle ler, viaxar, escoitar o clásico Rock 'n' Roll. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Mixon
  Bryan Mixon é o propietario de Amaze Law, o edificio do sitio web para avogados en solitario e pequenos. Byran leva construíndo sitios web desde 1999 e leva os seus últimos catro anos axudando a empresas como HubSpot, Mill33 e LivingSocial. Bryan sabe de primeira man o difícil que pode ser para os propietarios de pequenas empresas sacar adiante a súa mercadotecnia dixital, polo que creou AmazeLaw como un lugar super sinxelo para que os avogados en solitario constrúan os seus sitios, recollan clientes potenciais e continúen cos seus días de facendo cousas de avogado. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ben Plomion
  Ben Plomion é director de mercadotecnia en Dibbs. É o responsable de crear valor para os socios, desenvolver estratexias de saída ao mercado e facer crecer o mercado de consumidores de Dibbs. Ben é un francés nativo e graduado no programa de liderado comercial experimentado de GE e no programa de MBA da McGill University. É un colaborador habitual de mercadotecnia para Forbes e forma parte do Consello da MMA. Ben vive en Venice Beach, CA coa súa muller e o seu fillo, e é un ávido surfista e patinador. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Roebuck
  Blair Roebuck é o vicepresidente de Marketing Science para Norteamérica en Valtech. A súa experiencia reside na personalización, optimización, análise e estratexia de datos para liberar o potencial dos datos para os clientes. Marketing Science é a división norteamericana de Valtech dedicada á medición, estratexia, datos, análise, paneis e optimización da taxa de conversión. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Swift
  Bill Swift dirixiu a organización tecnolóxica de Brierley desde xaneiro de 2001 e asumiu o papel de CEO en abril de 2022. No seu mandato como CEO, finalizou rapidamente a transformación da compañía dunha axencia a un forte provedor de tecnoloxía. Como CTO, as súas responsabilidades seguen abarcando desde a arquitectura tecnolóxica e a estratexia de produto ata as implementacións dos clientes e o soporte operativo. Despois de ter participado na adopción exitosa de estándares tecnolóxicos internacionais, Bill é un autor colaborador de publicacións centradas na arquitectura de computación distribuída e posúe varias patentes de deseño de software. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Symes
  Blair Symes é xestor de xeración de demanda en DialogTech, líder en software de automatización e análise de chamadas. Durante os últimos 17 anos, publicou numerosos artigos, libros brancos, libros electrónicos e publicacións de blog sobre unha ampla gama de temas, incluíndo marketing B2B, automatización de mercadotecnia e mercadotecnia de busca. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Trautschold
  Brian Trautschold é cofundador e COO de Ambición, a aclamada plataforma de xestión do rendemento das vendas construída para organizacións de vendas baseadas nos datos e alimentadas polo milenio. Conéctate con Brian en Twitter e LinkedIn e inicia unha conversa sobre algúns dos seus temas favoritos: vendas, startups, mercadotecnia e rumores comerciais da NBA. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  brian wallace
  Brian Wallace é o presidente de NowSourcing, unha axencia de deseño de infografía líder na industria con sede en Louisville, Ky. e traballa con empresas que van desde pequenas empresas ata Fortune 500. Brian tamén realiza un evento local para facer de Louisville unha cidade máis competitiva (#pensa en grande) e foi nomeado asesor de Google Small Business 2017. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Beau Wysong
  Beau Wysong é director de mercadotecnia de RFP360. Aproveita a súa ampla experiencia en mercadotecnia e vendas tecnolóxicas para impulsar o crecemento do negocio para a compañía de software. Beau é o responsable de crear unha marca líder no mercado, atraer aos clientes e educar aos futuros clientes con coñecemento. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Salón
  Chris Hall, CEO de Encadernador fixo crecer a súa empresa a máis de 200 empregados con seis oficinas internacionais en só 3 anos. Chris é un emprendedor de corazón, instalou e escalou con éxito varias empresas SaaS, sendo Bynder a máis destacada ata a data. Chris construíu estas empresas na crenza de que os mozos, coa actitude e o adestramento adecuados, poden acadar grandes resultados. Chris é actualmente adestrador e mentor de novos emprendedores, interesados na tecnoloxía e nas startups 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Cassie
  Cassie Grey é un buscador de redes dixitaisrelevancia   traballa en mercadotecnia en Internet durante cinco anos. Cando non está a bloguear nin se mantén ao día coas tendencias de mercadotecnia e redes sociais, gústalle pasar o tempo ao aire libre facendo sendeirismo, andando en bicicleta e piragüismo. Séguea en Twitter @cassaleenie. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Benham
  Chris sabe que o gran marketing créase escoitando aos teus clientes e non falando con eles. Aplicou este pensamento para axudar a elevar varias empresas a posicións líderes no mercado. Executando mercadotecnia para Alquimista proporciona a Chris unha oportunidade sen precedentes para crear mercadotecnia que sexa relevante para os clientes en función dos seus comentarios. Chris uniuse a Alchemer despois de desempeñar funcións de mercadotecnia executivas en Symantec, Avast, Webroot e Yellowfin BI. É graduado pola Universidade de Kansas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caleb Benningfield
  Caleb Benningfield é o arquitecto principal de solucións de Amperity. Con máis de sete anos de experiencia en Amperity, a plataforma líder de datos de clientes (CDP), Caleb desempeñou varias funcións, incluíndo Arquitecto Principal de Solucións e Enxeñeiro de Forward Deployed. Como un dos primeiros empregados, foi fundamental para establecer o equipo de éxito do cliente e participou no primeiro gran proxecto de cliente exitoso da compañía con Alaska Airlines. Caleb ten a capacidade única de salvar a brecha entre os aspectos técnicos e as perspectivas do mercado. Antes de Amperity, Caleb traballou como enxeñeiro de software principal en IMS Health, onde traballou na escalada dunha plataforma de automatización de mercadotecnia e CRM empresarial. Comezou a súa carreira como programador de software en Appature antes da súa adquisición por IMS Health. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline Black
  Caroline é escritora e comercializadora de contidos para Pensamentos seguros. Especializada en seguridade en Internet, é consciente do dano que o malware pode facer nas túas campañas en liña. Está ben versada sobre as ameazas en liña e o potencial dos piratas informáticos para secuestrar sitios web e estratexias de promoción. Como veterana comerciante, está ansiosa por compartir as súas experiencias con persoas con ideas afíns para facer de Internet un lugar máis seguro. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Curt Bloom
  É presidente de Curt Bloom BlueVenn EU, o provedor global de software de mercadotecnia. Curt anteriormente ocupou unha importante posición de liderado con smartFOCUS e foi fundamental no crecemento global do negocio. Desde entón, Curt traballa con varias startups estadounidenses, nas áreas de redes sociais, participación en tempo real e análise de clientes. Como presidente das operacións de BlueVenn en Estados Unidos, Curt supervisa a expansión de BlueVenn en Estados Unidos e dirixe o equipo que xestiona os clientes americanos de BlueVenn. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Conor Cawley
  Conor é o escritor principal de Tech.co. Durante os últimos catro anos, escribiu sobre todo, desde campañas de Kickstarter e startups incipientes ata titáns tecnolóxicos e tecnoloxías innovadoras. A súa ampla experiencia na comedia de stand-up converteuno na persoa perfecta para acoller eventos centrados na tecnoloxía como Startup Night en SXSW e os premios Timmy por Tech in Motion. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Carson Conant
  Carson Conant é o CEO e fundador do provedor de solucións de habilitación de vendas con sede en Chicago Mediafly. Crecendo nunha familia emprendedora, Carson non é alleo aos desafíos e recompensas de construír unha empresa desde o principio e reunir un equipo brillante para executar con éxito a súa visión. Baixo o liderado de Carson, Mediafly foi recoñecida como Inc. 5000 Fastest Growing Company durante cinco anos consecutivos, un dos mellores lugares de traballo de 2018 de Inc. e un mellor lugar para traballar por Crain's Chicago Business. O software de Mediafly está actualmente aproveitado polas principais empresas de Fortune 500, incluíndo PepsiCo, MillerCoors, Disney e Goldman Sachs. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chad Crowe
  Chad Crowe uniuse Consultoría Techwood en 2016 como parte dunha fusión. Actualmente, xestiona a implementación de Techwood e as operacións de xestión de contas. É licenciado pola Universidade Reinhardt e un máster en Comunicacións pola Universidade de Troy. Ao longo dos anos, Chad xestionou máis de 25 millóns de dólares en publicidade de busca de pago. Techwood Consulting foi fundada en 2008 e é unha consultora dixital de elite que ten competencias básicas en busca orgánica e de pago. Membro de Inc5000 para 2017, con sede en Atlanta, GA, cun equipo de 17 que apoian a 60 clientes, Techwood ten unha reputación de execución de calidade nas áreas temáticas de SEO e PPC. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Donald
  Chris Donald é o director de InboxGroup, unha axencia profesional de mercadotecnia por correo electrónico especializada na prestación de servizos de mercadotecnia por correo electrónico baseados en resultados. Traballou directamente con empresas Fortune 500, xigantes de venda polo miúdo, organizacións sen ánimo de lucro, PEMES e organismos gobernamentais en todas as facetas dos seus servizos de mercadotecnia por correo electrónico Auditoría por correo electrónico e programas de automatización de mercadotecnia durante case dúas décadas. Gústalle compartir no seu blog os seus pensamentos e ideas sobre as mellores prácticas de mercadotecnia por correo electrónico. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Christian Facey
  Fundei AudioMob porque entendo a frustración que senten os xogadores cando o seu xogo é interrompido por publicidade intrusiva. Xuntando algúns dos mellores cerebros da industria, a solución de AudioMob proporciona aos desenvolvedores de xogos móbiles un xeito de monetizar os seus xogos a través de anuncios de audio mantendo aos seus xogadores implicados. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Colleen Fahey
  Colleen Fahey é unha executiva creativa con profunda experiencia en marca e mercadotecnia en múltiples puntos de contacto. Ao longo da súa carreira, Colleen exerceu como directora creativa executiva de marcas líderes en Estados Unidos, Europa, América Latina e Asia. Ela achegouse a Sixième Son, a axencia de marca sonora con sede en París que creou máis de 450 identidades sonoras, para expandirse a América do Norte. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Christopher Faust
  Christopher é responsable de todas as estratexias de mercadotecnia global, desenvolvemento de negocios e estratexias de entrada ao mercado en Qvidian. Como un executivo de mercadotecnia global con experiencia no dominio da tecnoloxía, Christopher ten un historial comprobado con empresas de alto crecemento. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Gomersall
  Chris Gomersall é o fundador e CEO de ATOMIZADO, unha empresa de software de mercadotecnia en Atlanta, GA. Anteriormente, Chris foi un estratéxico creativo en Facebook e Instagram, onde colaborou coas maiores marcas e axencias do mundo, presentou patentes, traballou con antropólogos sociais e científicos de datos, construíu prototipos con enxeñeiros, dirixiu os bootcamps do programa de publicación e moito máis. Anteriormente o líder creativo en Moxie, outras axencias inclúen Euro RSCG (DSW), Exile on Seventh (Axencia.com), e unha startup propia. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  chad pollitt
  Chad Pollitt, veterano condecorado da Operación Iraqi Freedom e ex comandante do exército dos Estados Unidos, é o cofundador de Relevance, o primeiro e único sitio web mundial dedicado á promoción de contido, noticias e insights. Tamén é profesor adxunto de mercadotecnia en Internet na Facultade de Negocios Kelley da Universidade de Indiana e instrutor adxunto de mercadotecnia de contidos na Rutgers University Business School. Chad é membro do Consello Asesor do primeiro sistema de xestión de residuos alimentado por blockchain, Swachhcoin, e plataformas de publicidade nativas do mundo, inPowered e AdHive. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Carter Hallett
  Carter Hallett é un estratega de mercadotecnia dixital coa axencia dixital nacional R2integrado. Carter aporta máis de 14 anos de experiencia e un fondo completo na supervisión das estratexias de mercadotecnia dixitais e tradicionais. Traballa con clientes B2B e B2C para desenvolver profundas bases estratéxicas, resolver os seus desafíos comerciais e crear interaccións inmersivas e significativas, cun enfoque na narración creativa, a experiencia do cliente de 360 graos, a xeración de demanda e os resultados medibles. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Chandler
  Son o especialista en operacións de vendas de Givelify, unha aplicación de doazóns benéficas e de fe baseada na localización e nas preferencias. O meu título é en realidade un pouco arbitrario; Son comunmente coñecido como The Fixer e/ou The Swiss Army Knife. Chámome O Conserxe. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chuck Hengel
  A mercadotecnia de rendemento está chea de empresarios eclécticos. Entón, cando chegou o momento de elixir a vida, un mozo Chuck Hengel quedou cativado por esta industria renegada de inventores e tolos. Tiña un cerebro de números e un dos maiores comerciantes de rendemento do país no seu propio xardín, polo que cortou os dentes que cruxían datos en Fingerhut. En 1997, Chuck fundou Marketing Architects 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Chip House
  Chip House é director de mercadotecnia de Catro51. OrderCloud by Four51 é a plataforma de comercio electrónico B2B baseada na nube máis flexible e personalizable, que ofrece aos usuarios técnicos e empresariais a posibilidade de crear sitios de comercio electrónico de clase mundial de xeito máis rápido, sinxelo e a un custo menor. House ten máis de 25 anos de experiencia en mercadotecnia directa e dixital. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hoyt
  Chris é o director de mercadotecnia de Perscio, un socio comercial centrado en crear oportunidades de Big Data para os seus clientes, onde desenvolveu a marca e a mensaxería desde o principio, desde o logotipo ata o funil de venda. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Lucas
  Chris é o vicepresidente de desenvolvemento de negocios de pila de formularios. Xestiona moitos dos esforzos de marketing de Formstack cun interese especial en descubrir como o marketing social e en liña pode axudar a Formstack a crecer. Formstack é unha ferramenta de creación de formularios en liña que elimina moito da dor de cabeza ao recoller e xestionar datos en liña. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Bross
  Chris é socio de EverEffect, especializado en xestión de contas de pago por clic, consultoría de SEO e análise web. Chris ten máis de 16 anos de experiencia en Internet con empresas Fortune 500 e experiencia en dirixir e implementar experiencias en liña para promover negocios, produtos e servizos. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Damron
  Chris é o director de innovación de BeaconStream, unha aplicación de mercadotecnia móbil baseada na proximidade. BeaconStream ofrece ás empresas de todos os tipos e tamaños un xeito doado e rendible de conectarse aos clientes que están nas proximidades, enviándolles cupóns, demostracións de produtos, promocións, vídeos ou información, directamente ao seu dispositivo móbil. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chintan Jain
  Chintan Jain é o director asociado de mercadotecnia de produtos en Fluxo de traballo de Kissflow, unha plataforma unificada que permite ás organizacións xestionar todo tipo de traballo nun só lugar. Chintan é un experto en marketing que escribe extensamente sobre temas como tecnoloxías no lugar de traballo, xestión do traballo e o lugar de traballo dixital. Tamén contribúe activamente a varias plataformas comerciais e tecnolóxicas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cristina Lyon
  Christina Lyon é unha escritora, blogueira e música do soleado SoCal. Está en chamas por axudar ás empresas en liña a medrar cunha copia de marketing atractiva. Cando se afasta do escritorio, a Christina encántalle ler ficción, pasear pola praia e tocar música. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Carlos Meza
  Carlos Meza é presidente e CEO de Crowd Content, un provedor líder de servizos de creación de contidos que conecta escritores e editores con talento con empresas que necesitan contidos de alta calidade, orientados ás persoas e listos para publicar a escala nunha experiencia de plataforma tecnolóxica. Mestre de escala, Meza estivo liderando empresas tecnolóxicas de alto crecemento nos últimos cinco anos. Antes de ser nomeado CEO de Crowd Content en 2021, foi CEO de Kivuto Solutions, unha empresa SaaS Edtech. Un veterano da industria, Meza trae formación en enxeñería e finanzas corporativas para ampliar a pegada de Crowd Content das marcas globais atendidas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Neumann
  Chris Neumann é o fundador e director de produtos de DataHero, o principal provedor de BI de autoservizo na nube. Despois de axudar a crear o espazo de Big Data en Aster Data Systems, pasou os últimos catro anos evanxelizando un cambio en toda a industria á nube. Axudou a posicionar a DataHero como a primeira plataforma de BI de verdadeira autoservizo no espazo na nube. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Corey Bloom
  Corey Bloom é o director de mercadotecnia de contidos de Yotpo. Cando non fala de contido xerado polo usuario, podes atopalo buscando o seguinte gran lugar para comer. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Orlob
  Chris Orlob é director sénior de mercadotecnia de produtos en Gong.io. - a plataforma de intelixencia de conversa número 1 para equipos de vendas B2B. Gong axúdalle a converter máis ingresos en ingresos brindando luz ás súas conversas de vendas. Rexistra, transcribe e analiza cada chamada de venda para que poida impulsar a eficacia das vendas, descubrir o que funciona e o que non e facer novas contratacións máis rápido. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Christopher Parsons
  Chris Parsons graduouse en UCLA cunha licenciatura en Dirección de Empresas. É un apaixonado dos negocios e traballa como consultor de empresas durante a última década. No seu tempo libre, investiga novas tendencias empresariais e comparte implementacións relevantes a través de blogs e consultoría. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cáit Power
  Cáit Power é o líder do equipo de Mobile CRM para Onda de elementos, onde fan unha tecnoloxía incrible que impulsa a automatización do marketing móbil. Os antecedentes de Cait están en mercadotecnia móbil, xornalismo e viaxes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Cynthia Price
  Cynthia Price é a vicepresidenta senior de mercadotecnia de Litmus. O seu equipo crece e apoia a comunidade de Litmus e correo electrónico a través do marketing de contidos, a xeración de demanda e os eventos. Leva máis de 10 anos na industria do marketing por correo electrónico e anteriormente foi vicepresidenta de mercadotecnia en Emma, un provedor de servizos de correo electrónico. Encántalle crear comunicacións auténticas e aproveitar o poder do correo electrónico: o corazón do marketing mix. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chandru Rae
  Chandru escribe sobre todo o comercio electrónico e as redes sociais para vendedores en liña en Ao redor de.io, unha ferramenta de produtividade das redes sociais creada só para vendedores en liña e emprendedores de ecom. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Richardson
  Chris é xornalista, editor e blogueiro. Encántalle escribir e viaxar, atopando a súa inspiración para facer cousas novas e creativas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Rothstein
  Chris Rothstein é o CEO e cofundador de Groove.co, unha plataforma de compromiso de vendas. Antes de Groove.co, Chris creou, escalou e xestionou equipos de vendas empresariais en Google. Agora axuda a levar a tecnoloxía moderna ao mundo das vendas para que todos, desde operadoras de vendas ata directores de vendas, poidan pasar máis tempo brindando valor aos seus clientes e ás súas empresas. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Cody Sharp
  Amante da tecnoloxía que leva 15 anos construíndo sitios web, traballando con ofertas SaaS para 6 e enraizando o baloncesto da Universidade de Indiana dende que tiña 2 anos. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chloe Smith
  Chloe Smith é consultora de negocios e escritora a tempo parcial sempre disposta a compartir consellos. Ela cre que a paixón, a coraxe e, sobre todo, o coñecemento xeran éxito. Cando non está a traballar, probablemente estea abarrotada nun bo libro e cunha cunca de té de herba limón (ou, máis sinceramente, ver o último programa de éxito de Netflix). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cristian Stanciu
  Cristian Stanciu é editor de vídeo independente, propietario e coordinador de posprodución de Veedyou Media - unha empresa que ofrece servizos de edición de vídeo a videógrafos, axencias de mercadotecnia, estudos de produción de vídeo ou marcas de todo o mundo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cydni Tetro
  Cydni é un emprendedor de produtos líder con foco na creación de produtos e na adquisición de clientes. Actualmente é a Presidenta de Retail e Chief Product Officer de Nubes Brancas, que adquiriu 3DplusMe onde foi a CEO e fundadora. Traballou na comercialización de tecnoloxía para Disney e traballou coas marcas e venda polo miúdo máis grandes do mundo para ofrecer produtos como Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart e Toys R Us. É socia operativa de Mercato, unha empresa de capital de crecemento, profesora da iniciativa de pequenas empresas Goldman Sachs 10k e fundadora e presidenta do Women Tech Council. Cydni posúe un máster en administración de empresas e un bacharelato en informática pola Universidade Brigham Young. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline Watts
  Caroline Watts é xerente de mercadotecnia en Reorientador, un provedor de servizos completos de visualización especializado en retargeting e orientación ao público. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Christian Wettre
  Christian Wettre é o vicepresidente senior e director xeral de Sugar Platform en SugarCRM. Christian axuda aos clientes de Sugar a ofrecer experiencias de cliente en alta definición mediante a unificación dos equipos de vendas, mercadotecnia e atención ao cliente. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Charlotte Ziems
  As Vicepresidente de mercadotecnia de contidos de Sitecore, Editor en xefe, Charlotte supervisa a estratexia e a planificación dos recursos de contido, incluídos libros electrónicos, vídeos e libros brancos que resoan e ofrecen valor para os clientes e clientes potenciais de Sitecore. É tan apaixonada por comprender as necesidades e os retos do público como o fai Sitecore e o panorama tecnolóxico de mercadotecnia. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Alvarado
  Daniel Alvarado é experto en mercadotecnia dixital e vicepresidente de Tecnoloxía de Tiburón Branco Medios. É o responsable de liderar un equipo de desenvolvedores de clase mundial detrás de Compass de White Shark Media, unha plataforma de habilitación de vendas todo en un para as axencias que buscan ampliar a súa carteira de pago por clic. Daniel ten máis de 8 anos de experiencia traballando na industria da tecnoloxía de mercadotecnia. Proporcionou apoio tanto desde unha estratexia de mercadotecnia como desde o punto de vista do desenvolvemento de software en varios roles, incluíndo xestor de publicidade dixital, arquitecto de software e vicepresidente de tecnoloxía. Cunha ampla formación en tecnoloxía, Daniel axuda ás organizacións a utilizar a tecnoloxía para crear experiencias significativas, simplificar tarefas complexas e xerar valor para os seus clientes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dave Ashwini
  Ashwini é un apaixonado dos negocios, o emprendemento, o comercio electrónico e o mercadotecnia dixital. Ela está a traballar Adquirir como experto en mercadotecnia dixital. É unha erudita aventurera e alma libre que pasa o tempo libre consigo mesma, amada unha vez, a música, ademais de ver e practicar deporte. É adicta ao océano e é unha viaxeira que busca emocións para vivir novas experiencias mentres mira a vida como as nosas propias obras de arte. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Dane Atkinson
  Dane Atkinson iniciou a súa primeira empresa, SenseNet Inc., aos 18 anos. A compañía creceu de forma explosiva grazas ao servizo de empresas Fortune 500 (WPP, Pfizer, Lucent) a centos de empregados en tres continentes. Desde entón, tivo unha carreira moi exitosa como executivo tecnolóxico e fundou, comprou e vendeu máis dunha ducia de empresas. A súa ampla experiencia en tecnoloxía e mercadotecnia axúdanos a ofrecer un servizo cada vez máis rico aos nosos clientes. Ademais da súa posición como CEO, Dane tamén actúa como conselleiro e membro do consello de varias empresas tecnolóxicas líderes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Dave Hodgson
  Dave Hodgson é o director de vendas e distribución de América do Norte Dispositivos multimedia Zeiss, un grupo dentro da división de produtos de consumo de Zeiss, fabricantes de lentes para cámaras, prismáticos e telescopios. Os dispositivos multimedia inclúen os auriculares Zeiss VR One e os futuros dispositivos portátiles con lentes especializadas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  David Bell
  Dave Bell é un empresario e recoñecido pioneiro nos campos do entretemento móbil e a distribución de contidos dixitais. Dave é cofundador e CEO de Gummicube, o principal provedor global de datos, tecnoloxía e servizos para a optimización de tendas de aplicacións. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Doug Bewsher
  Doug é o CEO de Espazo de chumbo. Doug ten 20 anos de experiencia na creación de marcas de clase mundial na industria tecnolóxica. Creou e dirixiu programas de mercadotecnia de produtos B2C e B2B, xeración de demanda e creación de marcas para produtos e servizos de tecnoloxía disruptiva. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  David Blume
  David é o vicepresidente de alianzas estratéxicas para Qvidian, responsable de xestionar a contratación e o crecemento dos socios estratéxicos da compañía. David especializouse no campo da eficacia das vendas en áreas como a xestión de compensacións e a automatización de propostas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Darren Bridger
  Darren Bridger traballa como consultor de deseñadores e comerciantes, asesorando sobre o uso e análise de datos que inclúen o pensamento e as motivacións non conscientes dos consumidores. Foi un dos pioneiros orixinais da industria de neurociencia do consumidor, axudando a ser pioneiro en dúas das primeiras empresas no campo, e logo uniuse á axencia máis grande do mundo, Neurofocus (agora forma parte da compañía Nielsen), como o seu segundo empregado fóra dos Estados Unidos. . Actualmente traballa como xefe de insights en NeuroStrata. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Danielle Ciappara
  Danielle Ciappara é a coordinadora de medios dixitais de Hawthorne Directo, unha axencia de publicidade líder baseada na tecnoloxía especializada en analíticas e campañas de marcas responsables durante máis de 30 anos. Procedente de San Francisco, Danielle é unha orgullosa graduada da Cal e da USC. Escribiu a súa tese de máster sobre cambios internos e externos na cultura empresarial debido ao auxe do dixital e do transmedia. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Dustin Clark
  Dustin serve como líder de estratexia dixital para Elemento tres, aproveitando a súa experiencia realizando campañas de mercadotecnia en liña para Fortune 500 e pequenas empresas locais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Dennis DeGregor
  Dennis DeGregor é vicepresidente de Global Experience Data Practice en Verticurl, a WPP empresa e parte do Grupo Ogilvy. Dennis ten un amplo historial no cliente con marcas Fortune 500 en transformación de CX empresarial, estratexia de datos, análise e aproveitamento da tecnoloxía para obter vantaxes comerciais competitivas. Dennis é coñecido por construír equipos de alto rendemento que aceleran as iniciativas de transformación de experiencia de extremo a extremo dos clientes mediante a innovación na estratexia de datos. Escribiu dous libros sobre o tema dos datos empresariais, a intelixencia artificial estratéxica e o aproveitamento da Internet global para obter vantaxes competitivas a través da transformación CX impulsada por datos: HAILOs: competindo na IA na era posterior a Google   A empresa transparente co cliente. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Drissel
  Dana Drissel é unha innovadora estratéxica de mercadotecnia especializada en programas impulsados por campañas que atraen, conservan e nutren as perspectivas a través do gasoduto de vendas. Actualmente o director sénior de mercadotecnia de Kaon Interactive, definiu a marca corporativa, entregou medicións de obxectivos baseadas no ROI e introduciu un amplo conxunto de solucións Kaon, construíndo unha base de rápido crecemento de clientes líderes na industria nunha variedade de sectores empresariais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Denyse Drummond-Dunn
  Denyse ten máis de 30 anos de experiencia en altos cargos executivos con Nestle, Gillette e Philip Morris International. Fundou e é presidenta de C³Centricity, unha consultora global que ofrece asesoramento estratéxico aos equipos executivos de marcas de miles de millóns de dólares. Xa está dispoñible o seu último libro Winning Customer Centricity. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  David Finkelstein
  David Finkelstein é un pioneiro en internet, empresario tecnolóxico e fundador de numerosas empresas de internet que se remontan aos primeiros días de internet en 1994. Actualmente é cofundador e CEO de BDEX, a primeira e a maior plataforma de intercambio de datos de consumidores dos Estados Unidos 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Danny Flamberg
  Danny Flamberg é director de Opera Solutions dirixindo o equipo de mercadotecnia Omnichannel. Danny Flamberg leva máis de 25 anos construíndo marcas e construíndo empresas. Nos Estados Unidos, Europa e Sudamérica, axudou ás novas empresas a converterse en actores importantes nos seus mercados e axudou ás principais marcas mundiais a estender o seu alcance, cota de mercado e relacións cos clientes. Obtén o seu novo libro titulado Bailando a través da revolución dixital 
 
 
 
 
 
	    
  
  Deb Gabor
  Deb Gabor é a autora de A marca é sexo: fai que os teus clientes sexan vendidos e vendan o inferno de calquera cousa. É a fundadora de Sol Marketing, que liderou compromisos de estratexia de marca para organizacións que van desde nomes internacionais como Dell, Microsoft e NBC Universal, ata gañadores dixitais como Allrecipes, Cheezburger, HomeAway e RetailMeNot, e decenas de tecnoloxía e dixitais en fase inicial. titáns mediáticos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Salón Dillon
  Dillon é o cofundador e COO de Simporter, unha aplicación web de análise que usa a IA para permitir a innovación en bens de consumo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Dale Renner
  Dale Renner ten máis de 20 anos de experiencia no campo do software analítico. Como conselleiro delegado de RedPoint Global Inc., Dale dirixiu a dirección estratéxica da compañía desde a súa fundación en 2006. Antes de fundar RedPoint, Dale era socio director global de Accenture onde fundou a práctica CRM da empresa. Baixo o seu mandato, Dale creceu o negocio ata ingresar en 1.5 millóns de dólares. As funcións anteriores tamén incluían o CEO de Seisint, Inc., unha empresa de tecnoloxía e análise de xestión de riscos e CEO de ClarityBlue Inc., provedor de solucións de intelixencia de clientes aloxadas para entidades comerciais. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dkarr@highbridgeconsultants.com
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Diane Keng
  Diane Keng é a CEO e cofundadora de Breinificar, un motor de IA e personalización preditiva que axuda ás marcas a crear experiencias dinámicas e significativas para os seus consumidores a gran escala. Diane está en Forbes 30 Menores de 30 para tecnoloxía empresarial e apareceu en The Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY e Inc. Magazine. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dimitris Maniatis
  Dimitris Maniatis uniuse Río arriba en 2017 para dirixir Secure-D. Baixo o seu liderado, Secure-D converteuse nunha plataforma de seguridade premiada e de calidade operadora, na que confían os operadores de redes móbiles de todo o mundo. Converteuse en CEO de Upstream en xaneiro de 2020 e liderou con éxito a transformación da compañía nunha plataforma de mercadotecnia móbil. Antes de unirse a Upstream, Dimitris estivo na publicidade a través de 'all things web', a axencia de mercadotecnia dixital que fundou en 2009. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David McIninch
  David é responsable de todos os aspectos do ciclo de ingresos de Adquisición; Marketing, vendas, desenvolvemento de negocios, xestión de contas e éxito do cliente. Acquisio é un provedor líder mundial de solucións de mercadotecnia dixital elegantes que permiten ás axencias e anunciantes ofrecer un enorme rendemento da campaña a gran escala. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Drew McLellan
  Durante máis de 30 anos, Drew McLellan estivo na industria da publicidade. Durante 26 deses anos, foi propietario e dirixiu unha axencia. Ademais, Drew dirixe o Agency Management Institute, que asesora a centos de pequenas e medianas axencias de publicidade sobre como crecer e aumentar a súa rendibilidade a través de redes de pares de propietarios de axencias, consultoría, obradoiros e moito máis. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Daniela McVicker
  Daniela McVicker é unha blogueira e escritora independente que traballa estreitamente con empresas B2B e B2C ofrecendo servizos de redacción de blogs, redacción e escritura de fantasmas. Actualmente, ela contribúe a Reseña dos principais escritores. Cando Daniela non escribe, encántalle viaxar, ler romance e ciencia ficción e probar viños novos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Dhruv Mehta
  Dhruv Mehta é un profesional de mercadotecnia dixital e ofrece solucións na era dixital. No seu tempo libre encántalle escribir sobre tecnoloxía e mercadotecnia. É un colaborador frecuente de Tweak Your Biz. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Morrow
  Dan Morrow é director de vendas no mercado medio de Odisea, unha plataforma de contido social para millennials que chega aos 30 millóns de millennials mensuais. Odyssey está a producir contido publicitario atractivo e relevante nas comunidades locais, e iso é o que queren as marcas; para ser relevante e para que a xente se involucre con eles. Ao conectar as marcas ás conversas con contido e vídeo nativos, axudámolos a facelo con estes lectores. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Díaz Nesamoney
  Díaz Nesamoney é un prestixioso empresario tecnolóxico que fundou tres compañías tecnolóxicas exitosas, todas elas aproveitando o poder dos datos para potenciar as aplicacións empresariais e de consumo. Actualmente, Díaz é fundador, presidente e director xeral de Jivox, unha empresa que ofrece unha plataforma tecnolóxica para publicidade e mercadotecnia personalizados baseados en datos. Díaz é tamén o autor do primeiro libro sobre o uso de datos e tecnoloxía para personalizar a publicidade dixital. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Craig Lile
  Craig "Dodge" Lile é Director Senior de Marketing de Radioso, unha axencia de medios de propiedade e redacción en tempo real para marcas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Donna Moores
  Donna Moores é unha blogueira experimentada e escritora de contidos. Ela gañou unha excelente experiencia de mercadotecnia nas industrias e empresas máis grandes, que comparte agradablemente cos lectores. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr é CMO de OpenINSIGHTS e o fundador da Martech Zone. Douglas axudou a decenas de startups exitosas de MarTech, axudou na debida dilixencia de máis de 5 millóns de dólares en adquisicións e investimentos en Martech e segue axudando ás empresas a implementar e automatizar as súas estratexias de vendas e mercadotecnia. Douglas é un experto e relator de MarTech en transformación dixital recoñecido internacionalmente. Douglas tamén é autor publicado dunha guía de Dummie e dun libro de liderado empresarial. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Pantelo
  Dan é un executivo de tecnoloxía de mercadotecnia e o fundador/CEO de Marpipe. Antes de fundar Marpipe, Dan lanzou unha consultoría de mercadotecnia desde o seu dormitorio na universidade, que se converteu nunha axencia de rápido crecemento con sede en Soho, Manhattan, especializada en produción creativa e xeración de demanda para empresas de DTC. Marpipe desenvolveuse inicialmente cando a axencia tivo problemas coas probas creativas, e hoxe Marpipe recadou máis de 10 millóns de dólares de empresas como Adobe, Samsung e directivos de Buzzfeed, Hubspot, MediaMath e Criteo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Devin Partida
  Devin Partida é redactor xefe de ReHack.com así como un escritor autónomo de tecnoloxía empresarial. O seu traballo apareceu en Entrepreneur, Yahoo Finance e TechRepublic. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Purvis
  Clasificado por Brand Republic como un dos 50 influentes máis importantes do marketing e as redes sociais do Reino Unido, Dan Purvis é un apaixonado de reunir contido, mercadotecnia e vendas para conectar as empresas co seu público, a fin de ofrecer un valor de negocio tanxible e un ROI. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Regenstein
  Danny Regenstein é un profesional de márketing altamente realizado que actualmente exerce como director de márketing en What If Media Group, unha axencia de marketing de rendemento de vangarda coñecida polo seu enfoque innovador e as estratexias centradas no cliente. Neste papel, Danny xoga un papel fundamental no impulso das iniciativas de mercadotecnia da empresa, liderando o seu crecemento e proporcionando resultados excepcionais para os clientes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Roth
  Dana é a directora de mercadotecnia de produtos de FORTVISION. As súas responsabilidades inclúen o desenvolvemento de estratexias de vendas e o mantemento de todos os recursos dixitais para a plataforma e a creación de relacións cos influencers. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Salikov
  Daniel Salikov é director de mercadotecnia de Rocket motion, unha axencia de deseño de movementos centrada na creación de vídeos explicativos e comerciais para empresas de nova creación. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Shepherd
  Danny Shepherd é co-CEO de Intero dixital, unha axencia de mercadotecnia dixital formada por 350 persoas que ofrece solucións de mercadotecnia completas orientadas a resultados. Danny ten máis de 20 anos de experiencia dirixindo estratexias de medios de pago, optimizando o SEO e construíndo contido e RRPP orientados a solucións. Lidera un equipo de expertos en deseño e desenvolvemento web, marketing de Amazon, redes sociais, vídeo e deseño gráfico. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dmytro Spilka
  Dmytro é CEO de Solvid e fundador de Pridicto. O seu traballo publicouse en Shopify, IBM, Entrepreneur, BuzzSumo, Campaign Monitor e Tech Radar. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David Trice
  David Trice é cofundador e CEO de ENGAÑAR.cx, o CRM líder na experiencia para empresas. Antes de lanzar ENGAGE.cx, Trice foi vicepresidente de CRM en Oracle, onde dirixiu o lanzamento de Oracle's Fusion CRM. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Diogo Voz
  Diogo é un mercado dixital independente ao que lle gusta intercambiar coñecemento coa xente da industria. Se non o atopas lendo sobre as últimas tendencias de mercadotecnia, probablemente o atopes escoitando podcasts ou traballando nos seus proxectos de deseño. 
 	   sitio  
	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  David Wachs
  David Wachs é un empresario en serie, o último proxecto de David, Esgotado a man, devolve a arte perdida de escribir cartas a través de solucións escalables baseadas en robots que escriben as túas notas a pluma. Desenvolvido como plataforma, Handwrytten permítelle enviar notas dende o seu sistema CRM, como Salesforce, o sitio web, as aplicacións ou a través da integración personalizada. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  David Zapletal
  Veterano de 15 anos de Digital Remedy, Zapletal serviu recentemente como director de innovación e medios durante máis dun ano despois de unirse inicialmente á compañía como vicepresidente de compra e optimización de medios. No seu papel máis recente, a pericia e influencia de Zapletal foron cruciais para o desenvolvemento do innovador Remedio dixital Solucións AdReady + e Flip, non só no liderado dos equipos multifuncionais e distribuídos, senón tamén na presentación da súa experiencia persoal en operacións de medios, xunto coa súa comprensión profunda das necesidades e puntos de dor dos clientes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Denis Zhinko
  Denis é o xefe de CRM e Colaboración para ScienceSoft. Ten máis de 14 anos de experiencia profesional en TI, desenvolvendo aplicacións profesionais, deseño de sistemas empresariais e xestión de proxectos en portais CRM, ERP e Enterprise. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Elma Beganovich
  A señora Beganovich lidera A&Eos esforzos para construír a lista de socios e clientes de renome mundial. A súa área de especialización inclúe a identificación de funcións que A&E pode desempeñar para unha variedade de marcas en diferentes industrias, así como o desenvolvemento dos termos e alcance desas asociacións. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed Breault
  Como director de marketing, Ed Breault é responsable de de Aprimo marca e crecemento. Impulsa a estratexia de saída ao mercado B2B SaaS da organización coas súas categorías de Xestión de activos dixitais e Xestión de recursos de marketing. Combina a experiencia en mercadotecnia de crecemento cunha ampla formación no desenvolvemento de marcas e unha paixón por desenvolver programas de mercadotecnia baseados en contas que crean conciencia, diferenciación, demanda e, en definitiva, ingresos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Emir Dukic
  Emir Dukic é o CEO de Rabbu, unha plataforma de xestión de activos de aluguer flexible de fronteira. Con tecnoloxía propietaria, Rabbu automatiza todos os aspectos da xestión de activos, desde a adquisición ata a mercadotecnia ata as operacións ata a saúde e a seguridade dos inquilinos. Rabbu axuda aos investidores e xestores inmobiliarios a potenciar as súas operacións, analizar datos, erradicar o contacto e xestionar os seus activos nas principais plataformas de aluguer: Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia e moito máis. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Eran Feinstein
  
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Grindley
  Eric Grindley é un experto en marketing e marca, avogado e fundador e CEO de Esquire Advertising, unha empresa líder en tecnoloxía publicitaria e unha das 10 primeiras empresas de publicidade / mercadotecnia do 2020 Inc. 5000. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ekalavya Hansaj
  Aos 33 anos a miña vida deu un xiro dramático. Experimentei terribles obstáculos na miña viaxe emprendedora. Tiven unha proba gratuíta en mans de medios de comunicación e déronme menos dun 10% de posibilidades de continuar na miña viaxe emprendedora. Despois de múltiples intentos e 114 días no inferno; Rebotei. Non só gardei a miña empresa, que foi elixida como a 332a mellor empresa emprendedora dos Estados Unidos en 2015 pola revista Entrepreneur Magazine, senón que volvín máis forte. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Emad Hasan
  Emad é o CEO e cofundador de Retina AI. Desde 2017, Retina traballa con clientes como Nestlé, Dollar Shave Club, Madison Reed e outros. Antes de unirse a Retina, Emad creou e dirixiu equipos de análise en Facebook e PayPal. A súa continua paixón e experiencia na industria tecnolóxica permitiulle crear produtos que axuden ás organizacións a tomar mellores decisións comerciais aproveitando os seus propios datos. Emad obtivo unha licenciatura en Enxeñaría Eléctrica de Penn State, un máster en Enxeñaría Eléctrica polo Instituto Politécnico Rensselaer e un MBA pola UCLA Anderson School of Management. Ademais do seu traballo con Retina AI, é blogueiro, orador, asesor de startups e aventureiro ao aire libre. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Hollebone
  Eric Hollebone, xefe de servizos, trae DemandLabRevenue Ecosystem® para a vida dos seus clientes B2B integrando estratexia, tecnoloxía e datos no mercado continuo de vendas e servizos. Un fondo en tecnoloxía e enxeñaría permítelle a Eric abordar o marketing desde unha perspectiva científica, técnica e baseada en datos. Hoxe está centrado no potencial de big data, IA, tecnoloxías de balizamento e IoT para cambiar o panorama do marketing e acelerar o cambio dixital en toda a organización. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Holtzclaw
  Eric V. Holtzclaw é o principal estratega de Posible AGORA. É investigador, escritor, empresario en serie e desafiante de sabedoría convencional. Consulte o seu libro con Wiley Publishing sobre o comportamento dos consumidores - Escalera: desbloquear o potencial de comportamento do consumidor. Eric axuda a guiar estratexicamente ás empresas coa implementación de solucións de xestión de preferencias e consentimento en toda a empresa. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Emily Johnson
  Emily Johnson é consultora de mercadotecnia con 10 anos de experiencia na execución de estratexias de mercadotecnia. Actualmente dirixe o departamento de mercadotecnia de Blue Mail Media, unha recoñecida empresa de solucións de datos B2B con sede en Irving, Texas. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Kozlova
  Elena é xerente de marketing de contidos en Pushwoosh, a principal plataforma de compromiso dos clientes para empresas orientadas a móbiles. As solucións tecnolóxicas de Pushwoosh axudan aos comerciantes a aumentar o compromiso e a fidelidade dos xogadores con notificacións push, mensaxes integradas na aplicación e comunicacións omnicanal baseadas no comportamento. Como resultado, os editores de xogos para móbiles poden monetizar con éxito as súas aplicacións e lograr un crecemento. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ellen Dunnigan
  Acento nos negocios a fundadora e CEO Ellen Dunnigan é unha adestradora recoñecida e comprobada a nivel nacional con formación especializada en mellora de voz, fala e inglés. Ten un máster en patoloxía da fala-linguaxe e foi certificada como clínicamente competente pola American Speech-Language Hearing Association. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Eva McKnight
  Eva McKnight é practicante de relacións públicas en Formstack. Ela é estudiante superior na Anderson University, estudando artes da comunicación con foco nas relacións públicas. Cando Eva non está a traballar para Formstack ou Fifth Street Communications, a empresa de relacións públicas de AU, poderás atopala saíndo cos seus amigos ou facendo demasiadas fotos do seu gato. Probablemente este último. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed McQuiston
  Ed McQuiston é o vicepresidente e director comercial de Hyland, un provedor de servizos de xestión de contidos. Traballou na compañía durante máis de 11 anos e é responsable de apoiar e manter as iniciativas globais de Hyland como provedor líder de xestión de contidos empresariais. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Olson
  Eric Olson é o director xeral de SMB Events en Rede activa, Solucións empresariais. É o responsable de dirixir a estratexia global e P&L para as solucións de eventos de empresa a empresa que serven pequenas e medianas empresas, asociacións e empresas de feiras e exposicións. É graduado na Universidade Estatal de Colorado e actúa esquiando e participando en tríatlon. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Podshuveit
  Elena Podshuveit é a xefa de produtos de Admixer. Ten máis de 15 anos de experiencia na xestión de proxectos dixitais. Desde 2016 é a responsable da liña de produtos Admixer SaaS. A carteira de Elena inclúe startups exitosas, proxectos para os principais anunciantes (Philips, Nestle, Ferrero Rocher, Kimberly-Clark, Danone, Sanofi), solucións SaaS, lanzamentos de portais en liña e aplicacións móbiles. Elena consultou ás grandes editoriais sobre a dixitalización e monetización dos seus activos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Quanstrom
  Eric é un executivo inicial con mentalidade emprendedora. Experiencia en construción de marcas, voz do cliente (marketing de promoción), estratexia de mercadotecnia, vendas, desenvolvemento de negocios, xeración de clientes potenciais, redes sociais, mercadotecnia de contidos (incl. SEO), planificación empresarial para software Cloud, SaaS e B2B. Como CMO de CIENCE, Eric centra os esforzos de mercadotecnia da compañía en estratexias de entrada e saída que incorporan o Novo comprador Journey. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Deckers
  Erik é o vicepresidente de operacións e servizos creativos de Servizo de Blog Profesional. Leva máis de nove anos blogueando (incluso antes de que se chamase blogueo) e foi escritor publicado hai máis de 20 anos. É columnista de humor xornalístico e escribiu varios artigos de negocios, obras de teatro, obras de teatro radiofónico e actualmente está a traballar nunha novela. Axudou a escribir Twitter Marketing para Dummies e fala con frecuencia en blogs e redes sociais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Severinghaus
  Erik leva 20 anos desenvolvendo novos produtos e sacándoos ao mercado, o que resulta en centos de millóns de dólares de saídas e ingresos xerados. Antes de dirixir a estratexia en Primavera CM, Erik foi fundador e CEO de SimpleRelevance, unha plataforma de aprendizaxe automática moi aclamada para optimizar o marketing dixital. En 2015, SimpleRelevance vendeuse a Rise Interactive, onde Erik dirixiu as unidades de negocio de Estratexia de contas e personalización. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Elizabeth Shydlovich
  Elizabeth Shydlovich é xefa de mercadotecnia entrante en Awario, unha ferramenta SaaS. É unha experta en mercadotecnia que axuda ás empresas de software a aproveitar as tácticas de mercadotecnia para atopar clientes, dirixir tráfico, xerar conciencia e aumentar as vendas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Tejeda
  Eric Tejeda é o director de mercadotecnia de Posible AGORA. Eric impulsa os obxectivos de crecemento da organización lanzando novos produtos e servizos, promovendo o liderado de pensamento, creando conciencia de marca e impulsando a xeración de leads. Eric implantou unha pila de tecnoloxía de mercadotecnia que honra os desexos dos clientes, proporciona información relevante e xera confianza. Para máis información visite www.possiblenow.com. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Teselko
  Elena Teselko é xestora de contidos de YouScan. Ten máis de cinco anos de experiencia en mercadotecnia e comunicacións, incluído traballar nunha axencia de publicidade, empresas de TI e medios de comunicación. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Frank Bria
  Frank Bria é o experto en servizos de billetes altos. Comezou a súa carreira emprendedora no sector tecnolóxico dos servizos financeiros. Traballou con varias empresas de nova creación, algunhas vendéronse por centos de millóns de dólares e outras incendiáronse. A súa experiencia inclúe axudar a algunhas das maiores corporacións dos 5 continentes a facer crecer os seus negocios facendo un impacto real nos seus clientes e converténdoo nunha oferta escalable. Agora destina esa experiencia ao sector da pequena empresa. Traballa con consultores, provedores de servizos empresariais e outros expertos para afastarse dos ingresos por hora "baseados en proxectos" - basicamente negociar tempo por diñeiro. Os clientes de Frank constrúen os seus negocios en torno a servizos producidos nos que aproveitas o teu tempo entre varios clientes, e non só un. É o autor do libro máis vendido a nivel internacional Scale: How to Grow Your Business by Working Less. Vive en Gilbert, Arizona, na área de Phoenix, coa súa muller e 3 fillas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Frida Cooper
  Frida Cooper é unha investigadora de análise polo miúdo con preto de cinco anos de experiencia. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Fahad Fareed
  Fahad Fareed é o director de mercadotecnia de produtos en Escaleira de datos – unha empresa líder en resolución de entidades e software de calidade de datos. A partir da súa experiencia traballando na industria de ETL e da calidade de datos, Fahad escribe as últimas ideas e consellos para desenvolvedores e executivos de C-suite para axudalos a tomar mellores decisións sobre as iniciativas de xestión de datos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Farah Kim
  Farah Kim é unha comerciante de produtos centrada no ser humano que se especializa en simplificar información complexa en información útil para o público empresarial. Está fascinada coa xestión de datos e ten como obxectivo axudar ás empresas a superar as ineficiencias operativas causadas por prácticas de xestión de datos ineficaces. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Fayez Mohamood
  Fayez Mohamood é cofundador e CEO de núcleo azul, permitindo aos comerciantes de comercio electrónico crear e distribuír correos electrónicos desencadeados personalizados coa velocidade e precisión que antes non eran posibles, reaccionando dinámicamente aos comportamentos dos clientes e catalogando os cambios en segundos. Con máis de 70 socios que representan máis de 100 marcas de consumo. Bluecore é unha das startups de máis rápido crecemento da cidade de Nova York, que pechou recentemente unha rolda da serie A liderada por FirstMark Capital. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Gregg Ames
  Gregg Ames é o director comercial de Software Act-On, unha plataforma de automatización de mercadotecnia de crecemento en Portland, Oregón. Na súa función, é responsable da estratexia de venda integral e de saída ao mercado de Act-On. Gregg é un apaixonado por comisariar e ofrecer experiencias de clientes superiores que deleitan e resoen co usuario final. Aporta máis de 25 anos de experiencia en organizacións SaaS e MarTech, tendo desempeñado cargos directivos en Oracle, Kibo Commerce, Conversica e Turning. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Galvin
  Gary Galvin é o presidente e fundador de Galvin Technologies - unha empresa web e software en Indianápolis, IN. Comezou a empresa coa visión de ter unha empresa que estableza o estándar de como deben executarse correctamente os proxectos. Ao centrarse moito na construción de sólidos procesos de proxectos de software e na garantía de entrega a tempo e dentro do orzamento, Galvin Technologies puido converterse nun líder na industria. Gary é orixinario de Detroit, MI, pero está orgulloso de chamar a casa de Indiana coa súa muller e catro fillos. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Grace Carter
  Grace Carter é escritora de tecnoloxía en Académico   Axuda australiana Servizos. Traballa na mellora da conversión e desenvolve tácticas de mercadotecnia. Ademais, Grace é educadora en Axuda de tarefas de psicoloxía páxina web académica. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  George Fakorellis
  George é un Asociado de marketing de crecemento traballando para software de automatización de correo electrónico Moosend! Encántalle escribir sobre Marketing na era dixital e os trucos de crecemento que está descubrindo nas súas exploracións cotiás. Sempre lle interesa falar de experiencias e ideas, así que non dubides en enviarlle unha mensaxe para compartir os teus interesantes coñecementos. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gal Glikman
  Gal Glikman é o CEO e cofundador de Uponit, solución de recuperación de anuncios para editores premium. Antes de cofundar Uponit, Gal serviu nunha unidade de intelixencia de elite nas Forzas de Defensa de Israel como oficial, desenvolvedor e investigador de seguridade durante 4.5 anos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Guy Goldstein
  Guy é consultor de operacións e automatización de mercadotecnia. G8 Tecnolóxico utiliza un enfoque híbrido integral para a automatización do marketing, baseándose tanto en mercadotecnia tradicional como en mercadotecnia da información para axudar aos clientes a acadar o éxito. Dependendo da experiencia e das analíticas, G8 traballa en estreita colaboración cos seus clientes para ofrecer un marketing mixto personalizado e perfeccionado para empresas clientes individuais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Garin Hobbs
  Garin é o director da estratexia de negociación en Iterable, unha plataforma que permite aos comerciantes B2C tomar o control da súa estratexia de mensaxería cruzada aproveitando un modelo de datos altamente flexible e escalable para informar unha conversa cruzada 1: 1 vía correo electrónico, móbil, web e canles sociais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Kimball
  Greg é o xefe global de solucións de correo electrónico en Validity. É un creador e un construtor. Tanto se está deseñando un sitio web, creando unha rede social ou construíndo un rañaceos, o proceso é o mesmo; os detalles son o xogo. E encántalle xogar. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George León
  George Leon supervisa HawthorneEstratexia de medios, execución, ciencia de datos e análise en nome dunha ampla gama de principais clientes da marca, incluíndo 3M, Brother International, Equifax, Hamilton Beach, HomeAdvisor.com, Transamerica e zulily. Hawthorne é unha premiada axencia de publicidade de base tecnolóxica especializada en análises e campañas de marcas responsables durante máis de 30 anos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gellena Lukats
  Como directora de redes sociais de pago para Acronym, Gellena aporta dez anos de experiencia no desenvolvemento e liderado de estratexias de medios sociais eficaces como parte dunha estratexia de medios cohesionada. Experta en optimizar o gasto en redes sociais para ofrecer un ROI medible e acadar os obxectivos da marca, Gellena garante que todas as mensaxes dos clientes se aproveiten a través de marketing integrado e estratexias sociais de alto nivel e garante a conversión de chamadas á acción en todas as plataformas sociais. Gellena é unha planificadora de medios con certificación de Facebook/Meta con certificación SnapChat e ten certificación de vídeos de Twitter. Ela é graduada na Universidade de Boston. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ghia Marnewick
  Ghia Marnewick é escritora de contidos creativos para Aumcore, unha axencia de mercadotecnia dixital especializada en SEO e servizos de mercadotecnia de contidos creativos. Encántalle atopar novas formas de compartir información co mundo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Georgette Moe
  Georgette Moe é a directora sénior de Estratexia de clientes de Emplicit. É unha líder estratéxica de mercadotecnia dixital con ampla experiencia no desenvolvemento de estratexias de mercadotecnia omnicanal. A súa experiencia na orientación de organizacións de venda polo miúdo a medida que escalan é moi adecuada para a misión de Emplicit de ampliar a súa carteira de clientes e as súas ofertas de servizos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gabe Nelson
  
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  George Corugedo
  Un matemático e experimentado executivo tecnolóxico, George Corugedo ten máis de 20 anos de experiencia técnica e empresarial. Como cofundador e CTO de RedPoint Global, George é o responsable de liderar o desenvolvemento de solucións de xestión de datos e compromiso cos clientes de RedPoint. Ten unha licenciatura e un bacharel en Xeoloxía e Matemáticas, respectivamente, pola Universidade de Miami e un MS en Matemáticas Aplicadas pola Universidade de Arizona. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Grant Polachek
  Grant Polachek é o xefe de marca Squadhelp.com, 3X Inc 5000 axencia de nomenclatura disruptiva e de inicio. Squadhelp revisou máis de 1 millón de nomes e elaborou unha colección dos mellores nomes dispoñibles na web na actualidade. Tamén somos a plataforma de nomenclatura crowdsource líder do mundo, que apoia clientes desde startups en fase inicial ata empresas Fortune 500. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gurpreet Purewal
  Gurpreet Purewal é vicepresidente asociado de desenvolvemento de negocios en iResearch, os principais especialistas en liderado de pensamento. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Graham Rand
  Graham Rand non só é un apaixonado pola tecnoloxía, senón tamén un escritor entusiasta. Sempre está supervisando os cambios na web e tenta estar ao día de todo o novo. Un bo exemplo é o seu guías de inicio de sesión páxina web onde presenta titorías para novos empregados en diferentes empresas. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Grant Lange
  Grant Lange é un dos membros fundadores de Interfaces de evidencia, un colectivo de marca e desenvolvemento de produtos. Traballa con empresas grandes e pequenas para desenvolver plans de desenvolvemento de produtos e marcas eficaces. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Rowlands
  George é o líder da estratexia de contido en NetHunt CRM. Escribir é cousa del. Brilla un foco de atención sobre as industrias tecnolóxicas e B2B, cubrindo unha serie de temas, desde produtividade ata estratexias de vendas e relacións cos clientes. El cobre a brecha entre os datos e o contido creativo co benestar. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gaurav Saran
  Gaurav Saran é CEO de ReverseLogix, o único provedor de sistemas de xestión de devolucións de extremo a extremo, centralizados e totalmente integrados creados para organizacións de venda polo miúdo, comercio electrónico, fabricación e 3PL. Antes de fundar ReverseLogix, Saran dirixiu as vendas empresariais de empresas Fortune 500 en Microsoft. Ocupou postos de liderado en numerosas organizacións de nova creación, transformándoas con éxito desde as primeiras etapas a empresas de crecemento establecidas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  gary stevens
  Gary Stevens é un desenvolvedor de front-end. É un friki de cadea de bloques a tempo completo e un voluntario que traballa para a fundación Ethereum, así como un colaborador activo de Github. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Walthour
  Greg Walthour é co-CEO de Intero Digital, unha axencia de mercadotecnia dixital de 350 persoas que ofrece solucións de mercadotecnia completas orientadas a resultados. Greg ten máis de 20 anos de experiencia dirixindo estratexias de medios de pago, optimizando o SEO e construíndo contido e RRPP orientados a solucións. Dirixe un equipo de expertos en deseño e desenvolvemento web, marketing de Amazon, redes sociais, vídeo e deseño gráfico, e Greg axudou a empresas de todos os tamaños a ter éxito na era dixital. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hamzah Adil
  Hamzah Adil é un executivo de mercadotecnia dixital en SwiftChat, unha aplicación de chat en directo deseñada para axudar aos seus equipos de atención ao cliente e vendas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hanna Johnson
  Hanna é a comercializadora de redes sociais para SurveyMonkey. A súa paixón por todo o social esténdese moito máis alá do seu fluxo de Tweet. Encántalle a xente, a hora feliz e un bo xogo deportivo. Viaxou a todos os continentes agás á Antártida, pero está a traballar niso ... 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Harry Howe
  Harry Howe é un apaixonado do liderado e do apoio á nosa comunidade de empresarios. Como presidente de Liderado Howe, brinda soporte práctico de consultoría aos empresarios que se converteron en vítimas do seu propio éxito, traballando xunto a eles para desenvolver os procesos comerciais, apoiando a tecnoloxía e persoas que manterán o seu negocio a longo prazo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Henry Bell
  Henry Bell é o xefe de produto en Vendorland. É un tecnólogo empresarial que impulsa un crecemento transformador a través de estratexias de tecnoloxía dixital. Henry é un solucionador de problemas altamente analítico e colaborativo con excelentes habilidades interfuncionais en liderado de produtos, xestión de aplicacións e análise de datos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harleen Dorka
  Harleen Dorka é unha escritora de contidos con experiencia que se centra principalmente en temas relacionados cos medios dixitais de comunicación e consumo. Ela ten un talento particular para dar vida ás ideas e conceptos de liderado de pensamento na palabra escrita creando funcións ben estruturadas e investigadas nunha serie de industrias que incorporan: mercadotecnia e redes sociais, tendencias de consumo, innovación tecnolóxica, venda polo miúdo e marca e moitas outras. sectores. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Esperanza Horner
  Hope Horner é CEO e fundador de Lemonlight, unha empresa de produción de vídeo que produce contido de vídeo de marca a gran escala. Hope é unha emprendedora tres veces que apareceu en Inc., Entrepreneur, Forbes e outras publicacións que destacan os seus éxitos na comunidade de Silicon Beach durante a última década. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Halley Johnson
  Halley Johnson é un escritor e editor independente de software. Quen está empregado actualmente Earlylightmedia.com. Ten publicadas algunhas pezas baixo pseudónimos. Consisten principalmente en poemas por debaixo da media. Halley está actualmente en proceso de escribir a súa primeira novela de longa duración (realmente estará baixo o seu nome real). Os seus maiores logros foron ser unha boa nai para o seu porco e unha filla media para os seus pais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Himani Kankaria
  Himani Kankaria é o fundador de Missive Digital, unha axencia de mercadotecnia dixital orgánica que axuda ás empresas a multiplicar a súa visibilidade e conversións orgánicas. Está especializada en crear estratexias, crear e optimizar contido para usuarios e funcións SERP como fragmentos destacados. É relator en conferencias globais e autora que comparte os seus coñecementos e experiencias en torno ao SEO e o contido en varios sitios de publicación, seminarios web, podcasts e moito máis. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harsha Kiran
  Harsha Kiran é o cofundador e xefe de busca de Seotribunal, unha guía baseada en datos para contratar axencias de SEO. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Heidi Melin
  Heidi é o director de mercadotecnia de Ámbito de traballo. Heidi é un líder e asesor sénior de alta enerxía e orientado aos resultados con máis de vinte anos de experiencia no desenvolvemento e execución de estratexias de mercadotecnia e mercadotecnia que impulsan o crecemento. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Espero Morley
  Hope Morley é COO de Umault, unha axencia de mercadotecnia en vídeo B2B con sede en Chicago. Ela é co-anfitrioa do podcast Morte ao vídeo corporativo, un programa con ferramentas e consellos para facer vídeos B2B que a xente realmente quere ver. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hannah O'Brien
  Hannah O'Brien escribe para a axencia de mercadotecnia dixital Aumcore, especializado en xerar a mellor experiencia dixital combinada cun plan de mercadotecnia de contido de primeiro nivel. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Hardik Oza
  Hardik Oza é un consultor SEO con máis de 9 anos de experiencia. Axuda ás empresas a facer crecer os seus negocios. Comparte os seus pensamentos sobre publicacións adicionais como SEMrush, Search Engine People e Social Media Today. Sígueo en Twitter @Ozaemotion. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pintor Harrison
  Harrison, o vicepresidente de desenvolvemento de negocios de DK New Media. É un empresario en serie e comercializador creativo que adquiriu dúas das súas empresas de mercadotecnia, unha privada e outra pública. Harrison tamén é un director e videógrafo experimentado, que achega esa experiencia xunto cos nosos outros servizos de contido premium. A súa paixón consiste en construír relacións e buscar asociacións creativas que se centren no poder da colaboración, a innovación e a interrupción do mercado. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Hemant Parmar
  Hemant Parmar é un desenvolvedor único, que reúne un amplo coñecemento sobre todos os avances tecnolóxicos actuais xunto cunha sólida experiencia empresarial de máis de 9 anos de experiencia que o converte nun consultor entusiasta neste campo. Hemant é quen atopa respostas aos seus clientes para axudalos a construír e manter unha sólida relación no mercado. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Hazel Raoult
  Hazel Raoult é unha escritora de mercadotecnia independente e traballa con PRmention. Ten máis de 6 anos de experiencia escribindo sobre negocios, emprendemento, mercadotecnia e todas as cousas SaaS. A Hazel encántalle repartir o seu tempo entre escribir, editar e saír coa súa familia. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hritusharma
  Hritusharma é un blogueiro autónomo, especializado en tecnoloxía de deseño e aplicacións de deseño. Está ansiosa por axudar a todos a ser deseñadora coma unha profesional. Ademais de ser un adicto á tecnoloxía, a Hritusharma gústalle a produción de vídeo e a fotografía. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Hailey Scherer
  Hailey é consultora sénior en estratexia de innovación en Lippincott, unha consultora creativa global. Encántalle obter información útil para as marcas a partir da intersección de disciplinas, e é o que máis lle apaixona descubrir como podemos deseñar e describir tecnoloxía para axudar aos humanos a florecer. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian Cleary
  Ian é o CEO de RazorSocial e dedicou a súa vida laboral a axudarche a descubrir as mellores ferramentas e tecnoloxía para as redes sociais. Ian fala regularmente en eventos (principalmente nos Estados Unidos) e escribe para moitos dos mellores blogs de redes sociais. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Iván Baidin
  Ivan Baidin é o líder detrás Pagos de viaxe e ten máis de 10 anos de experiencia no sector das viaxes. Ademais da planificación estratéxica e da definición de obxectivos para os desenvolvedores, Ivan tamén atrae novos socios e anunciantes á rede. É un experto en aumentar as taxas de conversión e entrar nos mercados estranxeiros. Ivan foi mencionado en moitos medios reputados, como Entrepreneur, Forbes e outros. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian David
  Ian David comezou a súa carreira na xestión de venda polo miúdo de ladrillo e morteiro, que axiña incluíu tamén comercio electrónico e mercadotecnia dixital. É un ávido lector e un experto autodidacta en SEO e marketing de contidos. Escribe para varias publicacións sobre diversos temas de mercadotecnia dixital. Recentemente, o seu foco foi usar o marketing de influenciadores e afiliados para impulsar máis conversións. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ismael El-Qudsi
  Ismael é CEO de SocialPubli.com desde a posta en marcha da startup en xullo de 2015. Tamén é CEO da axencia de mercadotecnia en liña Internet República, a empresa matriz de SocialPubli.com. Ismael imparte docencia no programa Master Internet Business (MIB), ESIC e Instituto de Empresa. Recentemente foi recoñecido como un dos 50 principais influencers emprendedores e de marketing online españois en Twitter. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac García
  Isaac García é administrador de Salesforce Sales Cloud. Isaac administra as instancias de Salesforce de varios clientes e atopa oportunidades para que aumenten o retorno do investimento en tecnoloxía. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Itisha Govil
  Itisha é unha experta en marketing dixital especializada SEO así como un comerciante de contidos. Itisha leva máis dun par de anos traballando neste sector e gústalle bloguear e explorar blogs informativos que axuden a mellorar os seus coñecementos sobre mercadotecnia dixital. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Izabelle Hundrev
  Izabelle Hundrev é unha escritora de contido con sede en Chicago na Directiva. Amante de toda a vida da lectura e escritura, licenciouse en xornalismo pola Universidade de Missouri en 2017. Despois de graduarse, Izabelle iniciou unha carreira en vendas B2B onde se especializou en desenvolvemento de negocios. Despois de 1.5 anos vendendo, volveu ás súas raíces xornalísticas e fixo a transición profesional cara ao mercadotecnia de contidos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Isaja Karadovska
  Isaja Karadakovska é licenciada en Pol-Sci, ex investigadora junior e actualmente TakeATumble's Coordinador de contidos. Está impulsada a buscar e crear grandes contidos. O seu tempo libre está dedicado á obsesión das plantas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ifty Kerzner
  Ifty Kerzner é presidente e cofundador de Kissterra, o primeiro sistema operativo de mercadotecnia de seguros do mundo. Emprendedor tecnolóxico cualificado nos sectores de servizos financeiros e xestión de datos, a paixón de Ifty polos negocios, a innovación e as persoas levouno a fundar varias empresas. Antes da súa carreira na tecnoloxía e os negocios, Ifty formou parte da industria do entretemento israelí, tanto como popular cantante/compositor e presentador dun programa de televisión. Ten un LLB con distinción, un Máster en Ciencias Políticas e tamén é graduado no Programa de Liderado da Lyndon B. Johnson School of Public Affairs. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Irfan Rehman
  Irfan Rehman é o CEO e fundador dunha empresa exitosa, con máis de 20 anos de experiencia na industria. Como empresario experimentado, Irfan construíu unha reputación polas súas ideas innovadoras e as súas habilidades de liderado incomparables. Ao longo da súa carreira, Irfan demostrou a súa paixón por crear solucións de vangarda que impulsen o crecemento e o éxito dos seus clientes. A súa ampla experiencia en estratexia e desenvolvemento empresarial, combinada co seu espírito emprendedor, converteu a Irfan nun activo valioso para calquera organización. O compromiso de Irfan coa excelencia e o impulso para sempre superar os límites convertérono nun dos líderes máis respectados no seu campo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Iván Roubstov
  Ivan Roubtsov é o director de mercadotecnia da empresa Client Spectrum, unha empresa de consultoría boutique especializada en solucións de xestión de marketing empresarial. Como CMO, Ivan é o responsable de Espectro de clientes's, así como construír un ecosistema tecnolóxico de mercadotecnia ao seu redor. Anteriormente traballou na industria AdTech para empresas como AdGear e Acquisio. Ivan é un ávido seguidor de todo o relacionado con AdTech. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Pellerin
  Isaac Pellerin é o comercializador de ingresos de TinderBox, un software como servizo que facilita a creación, xestión e seguimento de propostas interactivas. Encántalle unha boa historia e gústalle traballar para mellorar a forma en que as empresas interactúan cos seus clientes e clientes potenciais. Cre que o marketing e as vendas están no seu mellor momento cando comparten obxectivos e métricas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Juliette Anderson
  Juliette Anderson é unha especialista da comunidade de divulgación para unha empresa de cumprimento de comercio electrónico especializada en asociarse con vendedores en liña que teñan un peso medio de paquete de máis de 5 libras ou máis. Traballa man a man con tendas de comercio electrónico para conseguir vendas óptimas desde hai xa catro anos. A súa especialidade reside no marketing en redes sociais e promocións pagas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Andrews
  Joe Andrews é o vicepresidente de mercadotecnia de produtos e solucións en Vista interior e leva máis de 20 anos impulsando ingresos como executivo de mercadotecnia con empresas de tecnoloxía altamente crecentes e disruptivas. En InsideView, Joe lidera a estratexia global de mercado, posicionamento e lanzamento de novos produtos e segmentos de mercado. Anteriormente, Joe ocupou cargos de liderado en mercadotecnia en Zuora, VMware, Intuit e iMarket Inc. (unha empresa de D&B). Podes seguir a Joe chilro   LinkedIn. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Janneane Blevins
  Janneane é un xestor de proxectos e comunidades co incrible equipo de KA + A, onde deseñan marcas e experiencias para empresas de tecnoloxía de alto crecemento. Tamén é cofundadora de IndySpectator, unha guía de boletíns electrónicos sobre novas formas de amar a Indy e o seu blog irmán, Startup Spectator, dedicado á escena de inicio local. Recentemente Janneane estivo a traballar para facer medrar a comunidade de moda local de Indy a través de Pattern, unha reunión mensual gratuíta para xente interesada na moda. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jay Atcheson
  Jay Atcheson é o vicepresidente de mercadotecnia de R2i. Jay comercializou produtos e servizos en Estados Unidos, Canadá, Asia e Europa. Cun foco na innovación e no marketing orientado aos resultados, Jay é un comerciante centrado no crecemento e centrado no cliente. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jayson DeMers
  Jayson DeMers é o fundador e CEO de Análisis de correo electrónico, unha ferramenta de ferramenta de produtividade que se conecta á túa conta de Gmail ou G Suite e visualiza a túa actividade de correo electrónico ou a dos teus empregados. Síguelo chilro or LinkedIn. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Beck
  Jeff é o conselleiro delegado e presidente de Leaf Home Solutions, un provedor líder de produtos para o fogar, como ventás, cunetas, seguridade no fogar e moito máis. Con máis de 16 anos de experiencia na industria enraizada en tecnoloxía da información, operacións, xestión de proxectos e liderado, Beck transformou as operacións internas de negocio, implementando tecnoloxía innovadora que fomentou unha escala sen igual. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Berryhill
  Jim Berryhill pasou máis de 30 anos en vendas de software empresarial e xestión de vendas, liderando equipos de alto rendemento en ADR, CA, Siebel Systems e HP Software cun foco na venda de valor. Fundou DecisionLink cunha visión de facer do valor do cliente un activo estratéxico entregando a primeira plataforma de clase empresarial para a xestión do valor do cliente. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jui Bhatia
  Jui Bhatia é analista de software en Tecnicamente, India. Con experiencia en campos baseados na tecnoloxía, dominou os seus coñecementos sobre como e que se debe facer para unha empresa. Ademais, quere compartir os seus coñecementos sobre algúns temas relacionados coa tecnoloxía cos lectores que poidan axudar calquera tipo de negocio. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Bruce
  Son un blogueiro profesional, escritor invitado, influenciador e experto en comercio electrónico. Actualmente asociado a ShopyGen como estratega de mercadotecnia de contidos. Tamén informe sobre os últimos acontecementos e tendencias asociados á industria do comercio electrónico. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Cook
  Jake Cook é cofundador e CEO de Tadpull, traballando en comercio electrónico, mercadotecnia dixital e análise preditiva. Aínda que traballou para empresas como Google e Microsoft, hoxe en día apasiona moito axudar ás empresas do mercado medio a competir de xeito máis intelixente aproveitando os seus propios conxuntos de datos dispares para converter os datos en beneficios co poder da IA. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Corwin
  Jon Corwin é director de mercadotecnia de crecemento en Readers.com. Como líder de crecemento, as súas responsabilidades inclúen a investigación e experimentación de novas canles, o desenvolvemento de adquisicións de clientes e asociacións estratéxicas. O foco principal do equipo de Crecemento é identificar, validar, repetir e escalar novas canles para axilizar o crecemento dos ingresos de Readers.com. É un apaixonado de construír hipóteses de mercadotecnia comprobables para impulsar os resultados desde o inicio ata a escala. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Cottrell
  Jason Cottrell é fundador e CEO de O meu planeta, un estudo de deseño de software especializado na creación de plataformas de experiencia dixital para venda polo miúdo omnicanal, empresas de comercio electrónico, telecomunicacións, supermercados e outras marcas globais. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Croy
  John é o cofundador e director de marketing de Punto Dentro. Point Inside creou a plataforma de cartografía interior máis escalable, rica en funcións e rendible do planeta. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Daily
  James Daily é un escritor profesional e especialista en mercadotecnia de contidos. Cando non participa en tarefas relacionadas coa carreira, segue os seus moitos intereses, incluíndo a astronomía, a psicoloxía e o cine. Non dubide en contactar con el a través do seu blog persoal Insensato. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jodi Daniels
  Jodi Daniels é asesora práctica de privacidade (GDPR, CCPA, leis de privacidade dos EUA), responsable de privacidade fraccionada e fundadora e CEO de Asesores de Red Clover. Jodi tamén é anfitrión de podcasts e relator principal. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Durant
  Jeremy Durant é director de negocio en Bop Design, a Deseño web B2B e empresa de mercadotecnia dixital. Jeremy traballa en estreita colaboración con empresas que precisan dun sitio web, estratexia de mercadotecnia e marca, axudándoas a desenvolver a súa proposta de valor única e o perfil de cliente ideal. Jeremy recibiu o seu BA no Merrimack College e o MBA da California State University, San Marcos. Os seus escritos apareceron en CMS Wire, Online Marketing Institute, EContent Magazine, B2B Marketing, Marketing Agency Insider, Visibility Magazine e Spin Sucks. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  James Ellaby
  James é un xornalista adestrado con máis de 15 anos de experiencia escribindo sobre negocios, entretemento e tecnoloxía. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Jeff Epstein
  Axudar ás organizacións de mercadotecnia máis avanzadas do mundo a aumentar os ingresos e entregar maior valor aos seus clientes co Alocadia Plataforma de xestión de rendemento de mercadotecnia, a solución máis potente de planificación, orzamento e xestión de rendemento do mundo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeroen Van Glabbeek
  Antes de fundar CM.com como ClubMessage en 1999 xunto con Gilbert Gooijers, Jeroen estudou Xestión de Tecnoloxía na Universidade de Tecnoloxía de Eindhoven entre 1997 e 2002. En 1998, comezou a súa carreira como director de proxectos en Getronics PinkRoccade Civility. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Thomas
  Son o CEO e fundador de JESS3, unha axencia interactiva creativa especializada en UX e visualización de datos. O meu equipo e eu construímos obras mestras visuais e solucións interactivas para Red Bull, MTV, Twitter, Google, Facebook, Yahoo !, MySpace, foursquare, Gowalla, Loopt, IBM, Intel, Microsoft, Samsung, TBS, Pfizer, NASA, compañeiros de clase. com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, Consumer Electronics Association / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, The Washington Post, The Economist, The Wall Street Journal, Huffington Post e moitos outros incribles marcas. Correo electrónico: jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Cataratas
  Jason Falls é vicepresidente de estratexia dixital en Elasticidade, unha empresa de mercadotecnia dixital con oficinas en St. Louis, Chicago e Louisville. É o autor de dous libros sobre mercadotecnia dixital, un orador frecuente sobre o tema e un analista de tecnoloxía social. Conéctate con el en jasonfalls na maioría das redes sociais. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Jordan Feise
  Jordan Feise é o director de mercadotecnia de influencia en Seguimento, unha plataforma de xestión de influenciadores. Jordan é un apaixonado de establecer relacións con pensadores innovadores e axentes de cambio no espazo de mercadotecnia. Non dubide en twittear @jfeiseee con todas as preguntas sobre as súas relacións de influencia. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Foster
  
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Galea
  Jeff Galea fundou Room4 Media coa misión de axudar ás empresas de todo o mundo a conectarse e comunicarse de xeito máis eficaz coa súa audiencia a través do vídeo marketing. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Javeria Gauhar Khan
  Javeria Gauhar Khan, executiva de mercadotecnia de Folio3, é unha escritora experimentada B2B/SaaS especializada en escribir para a industria da xestión de datos. Tamén é programadora no desenvolvemento, proba e mantemento de aplicacións de software empresarial. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacky Goh
  Un emprendedor en serie e un ávido xogador, Jacky pasou toda a súa vida inmerso no ámbito dixital. Sempre preparado para unha nova aventura, o interese de Jacky en desenvolver novas experiencias para os xogadores foi un factor motivador clave para iniciar DinoMao, a primeira aplicación de xogos de máquinas de garras en liña para a rexión do sueste asiático. Con ese éxito na man e entendendo que a xente está comprometida cando está conectada cun propósito, fundou Jacky Recompensa Bunny, unha plataforma de devolución de diñeiro que recompensa aos usuarios polas súas compras en liña en cripto ou USD. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jen Gold
  Jen Gold dirixe o marketing de produtos para a liña de produtos de Arity's Marketing Solutions, onde supervisa as actividades de comercialización de ofertas baseadas en telemática para comerciantes. Antes de Arity, Jen dirixiu a organización de Marketing de Produtos en MediaMath, onde se centrou en lanzar e ampliar novas solucións no espazo de marketing programático. A experiencia de Jen inclúe funcións de Produto, Marketing, Contidos e Desenvolvemento Comercial para empresas de todos os tamaños e verticais. Durante o seu tempo en TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times e numerosas startups, axudou a guiar a expansión dixital, creou e executou follas de ruta de produtos e implementou estratexias para construír cota de mercado e conciencia de marca. Jen graduouse na Universidade de Pensilvania e vive coa súa familia en Massachusetts. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jennifer Golden
  Jennifer Golden é a directora de mercadotecnia corporativa con responsabilidade global na estratexia e execución de mercadotecnia en MRP. Jennifer aporta unha profunda experiencia na conexión de datos, coñecementos e accións para facer impresións duradeiras dos compradores. Antes de MRP, actuou como consultora de mercadotecnia e marca e desempeñou funcións de liderado de mercadotecnia en Acxiom, Rigzone e outros. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Grey
  Justin Gray é un empresario en serie e o CEO e fundador de LeadMD, a axencia de operacións de ingresos máis grande do mundo, que implementou máis da metade da base de usuarios de Marketo. Justin fixo unha carreira lanzando empresas exitosas e escalándoas, con saídas exitosas de máis de 200MM + na última década. O último esforzo de Justin lanzouse en 2016 cando foi cofundador Seis ladrillos, unha startup de aprendizaxe en liña deseñada para combater os axentes de empregados e clientes a través dunha educación baseada na experiencia. Nos últimos 10 anos, Justin xurdiu como unha forte voz para o emprendemento, o marketing e a cultura. Como orador recoñecido, Justin publicouse máis de 350 veces en publicacións da industria e ten a súa propia columna, Tribal Knowledge, en Inc., mentres escribía para Entrepreneur, Tech Crunch e outros. Justin e a súa muller Jennifer coñecéronse durante o marketing e tres anos despois recibiron ao seu fillo, Grayson, no mundo en abril de 2017. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Juli Greenwood
  Con 20 anos de experiencia en mercadotecnia, Juli encabeza o programa global de comunicación e clientes de Cloudinary. Antes de unirse a Cloudinary, Juli dirixiu a súa propia consultoría de mercadotecnia integrada onde desenvolveu e executou programas de mercadotecnia exitosos para empresas de tecnoloxía e saúde e organizacións sen ánimo de lucro, xestionando desde marcas e relacións públicas ata mercadotecnia de contido e eventos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Grills
  Jason é un escritor técnico asociado actualmente con Chat ProProfs. Gústalle escribir sobre produtos emerxentes de atención ao cliente, tendencias na industria de atención ao cliente e os impactos financeiros do uso destas ferramentas. No seu tempo libre, a Jason gústalle moito viaxar para coñecer novas culturas e tradicións. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Hawthorne-Castro
  Jessica Hawthorne-Castro, CEO de Hawthorne, situou estratexicamente á axencia á cabeza da nova revolución de mercadotecnia da publicidade onde a arte se atopa coa ciencia. Dende a creatividade e a produción ata os medios e as análises, Jessica comprométese coa calidade e a innovación premium en todas as disciplinas das axencias. O seu papel consiste principalmente en fomentar relacións con clientes de longa data para desenvolver campañas publicitarias altamente estratéxicas e medibles, deseñadas para acender a resposta inmediata do consumidor. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jeffrey Hayzlett
  Jeffrey Hayzlett é un anfitrión de televisión e radio de prime time C-Suite con Jeffrey Hayzlett   Perspectivas executivas na TV C-Suite e Todos os negocios con Jeffrey Hayzlett na radio C-Suite. Hayzlett é un famoso empresario mundial, altofalante, autor de best-sellers e presidente de C-Suite Network, sede da rede de líderes de C-Suite máis poderosa do mundo. Conéctate con Hayzlett en Twitter, Facebook, LinkedIn, ou Google+. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jackie Hermes
  Jackie Hermes é o CEO de Acelidade, unha axencia con sede en Milwaukee que axuda ás startups de software como servizo (SaaS) a obter ingresos e crecer máis rápido e cofundadora de Semana do emprendemento feminino. Moi activo LinkedIn, Jackie suscita discusións sobre a vida diaria e os desafíos de facer crecer unha empresa con arranque. Jackie orienta a startups de estudantes a través de Os Commons, é coorganizador de Inicio de Milwaukee EMERGE, e un asesor con Investimentos Golden Angels. Ademais da súa participación profesional, Jackie é unha mamá adoptiva adoptiva e futura piloto. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  John-Henry Scherck
  John-Henry é o director de mercadotecnia do crecemento DocSend. É un comerciante SaaS B2B especializado en optimización de motores de busca, intelixencia competitiva, WordPress, análise, contido, xeración de leads e conversión. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  John Hurley
  John ten máis de 14 anos de experiencia en software e liderado en Internet. Antes de iniciar SmartFile, John era presidente e cofundador de Webexcellence, unha das maiores empresas de desenvolvemento web de Indianápolis. John traballou con empresas como Delco Remy, Angie's List e NCAA para desenvolver ricas aplicacións web. Mentres traballaba en Webexcellence, John desempeñou un papel fundamental na fase de inicio de ExactTarget. Como presidente e cofundador de SmartFile, John dirixe as vendas, mercadotecnia e desenvolvemento de negocios. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Intile
  Joseph Intile é o director creativo de InMarket e ten máis de 10 anos de experiencia traballando como deseñador interno e independente, especializado en marca, impresión e deseño baseado en móbiles. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kerr
  Jeff é o CEO e cofundador de CaseFleet. CaseFleet é un software de xestión de casos que permite aos litigantes gañar máis, con ferramentas para elaborar prazos, calendarios legais, facturación e moito máis. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  John Koetsier
  John Koetsier é xornalista, analista e futurista. Como Mobile Economist en SINTONIA, Prevo e analizo tendencias que afectan ao ecosistema móbil. Fun xornalista, analista e executivo corporativo e contei o ascenso da economía móbil. Antes de unirme a TUNE, creei o equipo de investigación VB Insight en VentureBeat e xestionei equipos creando software para socios como Intel e Disney. Ademais, dirixín equipos técnicos, creei sitios sociais e aplicacións móbiles e consultei en dispositivos móbiles, sociais e IoT. En 2014, fun nomeado entre os 100 mellores empresarios e axentes de mercado máis innovadores da industria de medios de comunicación. Vivo na Columbia Británica, Canadá coa miña familia, onde adestro béisbol e hóckey, aínda que non ao mesmo tempo. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Flickr  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Julia Krzak
  Especialista en desenvolvemento de contidos con experiencia en mercadotecnia dixital. Recén graduado en Estudos Americanos e Cultura Inglesa. Con experiencia traballando nun ambiente SaaS competitivo. Obsesionado por todo o marketing moderno, a análise e o tecido de novas tecnoloxías de baixo código en procesos de negocio. Un redactor B2B interesante para varias audiencias, incluíndo desenvolvedores, comerciantes e executivos, e unha ampla gama de recursos: sitios web, artigos, estudos de casos, guións de vídeo e moito máis. Actualmente traballo para Voucherify.io, tratando de construír estratexia de contido, mercadotecnia en vídeo e SEO. En privado, fanático dos videoxogos, a ficción literaria e os estudos do veganismo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kupietzky
  Jeff é CEO de Jeeng, unha empresa de tecnoloxía innovadora que axuda ás empresas a monetizar os seus boletíns de correo electrónico mediante contido dinámico. Relator frecuente en conferencias de medios dixitais, tamén apareceu en CNN, CNBC e en moitas revistas de noticias e empresariais. Jeff obtivo un MBA con alta distinción da Harvard Business School e graduouse Summa Cum Laude cunha licenciatura en Economía pola Universidade de Columbia. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John Blue
  John é o xefe de creación de comunidades de Medios de trufa. Truffle Media Networks ofrece Ag Media que podes usar a través da produción e distribución chave en man de alta calidade de series de medios centradas na agricultura. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Levy
  Jeremy Levy foi cofundador Indicativo co amigo e pionero das redes sociais Andrew Weinrich despois de descubrir a necesidade de obter datos de calidade dos clientes mentres executaban MeetMoi, unha aplicación de citas baseada na localización que venderon a Match.com. O dúo tamén fundou Xtify, unha ferramenta de notificación móbil que vendeu a IBM. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jenn Lisak Golding
  Jenn Lisak Golding é presidenta e directora xeral de Sapphire Strategy, unha axencia dixital que combina datos ricos con intuicións experimentadas para axudar ás marcas B2B a gañar máis clientes e multiplicar o seu ROI de mercadotecnia. Estratexia premiada, Jenn desenvolveu o modelo de ciclo de vida Sapphire: unha ferramenta de auditoría baseada na evidencia e un plan para investimentos de mercadotecnia de alto rendemento. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacob Loveless
  Jake Loveless leva vinte anos de carreira facendo que a tecnoloxía vaia máis rápido. Desde sistemas de negociación de baixa latencia en Wall Street ata plataformas web a gran escala para o Departamento de Defensa ata redes de microondas para empresas de telecomunicacións, Jake axudou a impulsar o software a novos límites de velocidade. Hoxe corre Jake Borde de malla, a empresa global de aceleración web que cofundou con dous socios en 2016. Edgemesh axuda ás empresas de comercio electrónico de múltiples industrias e plataformas a ofrecer cargas de páxinas un 20-50 % máis rápidas aos usuarios de todo o mundo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Low
  Jonathan Low é un dos empresarios e autores empresariais máis coñecidos de Dinamarca. Løw é o cofundador de JumpStory, unha plataforma de fotografías baseada na intelixencia artificial que se chamou "Netflix de imaxes". JumpStory ten actualmente clientes en máis de 150 países e está crecendo rapidamente. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Xoán Manganaro
  John Manganaro é o vicepresidente de Product & Analytics para CONDUCIR, onde é responsable da innovación de produtos e da análise de datos, enfocado a axudar aos concesionarios a xestionar o seu inventario de vehículos usados de xeito eficaz. Anteriormente, Manganaro foi consultor de xestión de PwC e propietario de produtos para organizacións tecnolóxicas, incluído Cars.com.  
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jason McCoy
  Como voz en off do talento, Jason McCoy pasa a maior parte do tempo nunha pequena habitación acolchada detrás dun micrófono. A súa voz apareceu en proxectos para Dell, Walmart, Honda e moitos máis. Está especializado en expresar voz e vídeos de mercadotecnia en liña. Escoitar Demos de Jason or leu o seu blogue para guías e recursos sobre temas relacionados coa voz en off. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McLean
  
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McNeill
  Joe McNeill é o director de ingresos de Influencia 2 e un líder de vendas de tecnoloxía B2B que combina o entusiasmo pola prestación de servizos ao cliente, o empoderamento dos empregados e as sólidas operacións de ingresos para posicionar ás organizacións para escalar e crecer. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Miller
  Jason Miller é o principal estratega de comercio de Akamai Technologies, quen é Akamai Intelligent Platform ofrece aos seus usuarios solucións de rendemento web, rendemento móbil, seguridade na nube e entrega de medios para xestionar as complexidades subxacentes das empresas en liña, con acceso a unha rede de máis de 170,000 servidores en todo o mundo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Oakley
  Jason Oakley é o director de mercadotecnia de produtos de Chili Piper. Jason é un vendedor experimentado de produtos con paixón polo produto, o SaaS, o emprendemento e o éxito do cliente. En 10 anos traballando en startups pequenas e medianas, Jason tivo a oportunidade de demostrar o éxito en moitas funcións clave de vendas e mercadotecnia, o que lle permitiu converterse nun vendedor de produtos cualificado que busca comprender toda a viaxe do cliente. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Arnold
  Jon Arnold é un experto en deseño de interfaces de usuario que fai que as aplicacións web e móbiles sexan máis fáciles de usar (e tamén fantásticas!) 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jack Poyntz
  Estudio Jack Poyntz é unha empresa de deseño web e expertos certificados en Shopify. Céntranse en ofrecer solucións creativas para sitios web para axudar ás empresas ambiciosas a medrar en liña. Abrazan novos retos co desexo de axudar aos seus clientes a acadar o éxito. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Quist
  Jesse é Oco da chavelíder de crecemento e mercadotecnia. El crea a marca Keyhole creando relacións fortes con outros comerciantes sociais e adora falar de mercadotecnia. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Rheude
  Jake Rheude é o director de mercadotecnia de Red Stag Fulfillment, un almacén de cumprimento de comercio electrónico que naceu do comercio electrónico. Ten anos de experiencia en comercio electrónico e desenvolvemento de negocios. No seu tempo libre, Jake gústalle ler sobre negocios e compartir a súa propia experiencia cos demais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Rushforth
  Jason Rushforth é un respectado veterano da industria tecnolóxica, que achega máis de 20 anos de experiencia en produtos e SaaS a Sugar, todo isto en CRM e CX. Jason é o vicepresidente sénior e director xeral de Américas SugarCRM. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jafar Sadhik
  Un apaixonado comerciante dixital que posúe coñecementos sólidos en campos como as ferramentas SaaS, CX, estatísticas de desfeita, etc. Anteriormente, traballou para grandes empresas como SportsKeeda e Neil Patel Digital India, e actualmente traballa en SmartKarrot Inc. Encántalle ler libros durante o lecer. e unha gran admiradora das obras de Agatha Christie. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Scherer
  James Scherer é o xestor de contidos do Blog de desexos. Con páxinas de destino, ventás emerxentes, promocións sociais, mercadotecnia por correo electrónico e xestión de contactos, WishpondO software facilita a creación dunha campaña de mercadotecnia completa. Conéctate con el en Twitter e LinkedIn. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Josie Scotchmer
  Josie Scotchmer é o director de mercadotecnia de Xeto de correo, unha plataforma de correo electrónico de mercadotecnia e transaccional. Josie é un apaixonado director de mercadotecnia B2B2C cun enfoque comercial das comunicacións de mercadotecnia. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jayraj Shetty
  Jayraj é un escritor de contido cuxo obxectivo na vida é ser un polímata. Aínda non está pero a súa procura deulle un amplo coñecemento sobre moitas cousas. Intenta compartir os seus coñecementos escribindo. No seu tempo libre, navega por Internet, dá longas camiñadas e intenta coquetear. ¡Encántalle o amor coma a Terry! 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Shuman
  Jason é o xefe de persoal de Julius, unha plataforma de mercadotecnia por influenciadores. Jason é un empresario e VC con experiencia en comercio electrónico directo a consumidor, startups de mercado por dúas caras e SaaS. A Jason gústalle colaborar con xente que busca resolver problemas e proporcionar solucións valiosas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  John Smith
  John ten máis de 4 anos de experiencia como experto en vídeo baixo demanda (VOD). Sempre está aprendendo e compartindo novas tecnoloxías na industria do vídeo baixo demanda. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Spier
  Jonathan Spier é o CEO de rotación. Ten máis de 20 anos de experiencia na construción de empresas líderes na categoría, incluíndo dous cargos anteriores exitosos como CEO respaldado por empresas en NetBase e PLAE. Spier posúe unha licenciatura en Ciencias da Computación con honores pola UC Berkeley e un MBA con honores pola Harvard Business School. Nativo de San Diego, Spier está encantado de formar parte da comunidade tecnolóxica da súa cidade natal. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Sterne
  Jim Sterne é un consultor internacional que se centra en medir o valor creando e fortalecendo as relacións cos clientes. Sterne escribiu oito libros sobre mercadotecnia interactiva, é o presidente fundador e actual presidente da Asociación de Analítica Dixital e produce o Cumio eMetrics eo Cumio Media Analytics. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  János Szabó
  János Szabó é un estratega dixital e experto en comunicación. Despois de máis de 10 anos de experiencia en axencias de publicidade, creou unha aplicación de comunicación visual con máis de 2 millóns de descargas. Hoxe, János lidera o equipo de Chatler, a superposición de atención ao cliente de IA. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Theifels
  Jessica Thiefels leva máis de 10 anos escribindo e actualmente é escritora a tempo completo, consultora en mercadotecnia de contidos e propietaria de negocios. Apareceu en Forbes e Business Insider e escribiu para Virgin, Manta, BPlans e moito máis. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John Theis
  John Thies é o CEO e cofundador de Correo electrónico en Acid, un servizo que ofrece aos comerciantes de correo electrónico unha vista previa de como se amosan os seus correos electrónicos nos clientes e dispositivos móbiles máis populares. Reside en Denver, Colorado, coa súa muller e o seu fillo. Cando non está a traballar xa está no campo de golf ou fai snowboard na fresca po de Colorado. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Tomek
  Jonathan Tomek exerce como vicepresidente de Investigación e Desenvolvemento en Elemento dixital. Jonathan é un experimentado investigador de intelixencia de ameazas con experiencia en redes forenses, tratamento de incidentes, análise de malware e moitas outras habilidades tecnolóxicas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Tsang
  Justin Tsang é xestor de produtos de crecemento en clearbit, onde se concentrou na creación de produtos gratuítos que permitan aos comerciantes orientados aos ingresos experimentar o poder da tecnoloxía de Clearbit. Justin ten 15 anos de experiencia en mercadotecnia, crecemento e éxito dos clientes en B2B SaaS, con experiencia en adquisición, retención e monetización. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Xuíz Graham
  Convén que o xuíz fose presidente Praza 1, xa que estivo na vangarda empresarial líder no dixital toda a súa carreira. Antes de unirse a Sq1, foi cofundador e CEO dunha das axencias dixitais máis exitosas de Texas. Judge axudou á súa axencia dixital a facer crecer a súa lista de clientes para incluír a compañías tan importantes como American Airlines, Mountain Dew, Pier 1 Imports, Dillard's e Radio Shack. O xuíz máis novo do premio "Pequenas empresas do ano" de Comdex (unha das maiores feiras e exposicións por computadora do mundo), Judge foi líder en mercadotecnia dixital / soportes de rendemento, experiencia de usuario e deseño e desenvolvemento web. máis dunha década. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jamil Velji
  Jamil é o CEO de Vendas automáticas fáciles, unha axencia de funil de venda. A súa experiencia en mercadotecnia, piratería de crecemento, xeración de leads e automatización de vendas e mercadotecnia tradúcese en enfoques perspicaces e factibles para levar as vendas a través do tellado Jamil ten máis de 9 anos de experiencia como líder de mercadotecnia en crecemento de primeiro nivel a escala internacional. Os seus clientes e as súas historias de éxito de crecemento apareceron en Forbes, BBC, Tech Crunch e Venture Beat. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  John Vuong
  John Vuong é o único propietario de Local SEO Search Inc ,. A misión de John é axudar aos empresarios locais a mellorar a súa influencia en liña para que poidan dominar a súa industria. Coa súa perspicacia empresarial e comprensión innata do panorama empresarial local, John escribe blogs que afondan sobre como personalizar as campañas de SEO en función das necesidades dos clientes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wardini
  Josh Wardini é colaborador editorial e Community Manager en Hostingtribunal. Con antecedentes preliminares en comunicación e experiencia no desenvolvemento comunitario, Josh traballa no día a día para remodelar a xestión dos recursos humanos das empresas con base dixital. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wetzel
  Josh Wetzel é o xefe de ingresos de OneSignal, o líder do mercado en implicación de clientes, impulsando mensaxes de inserción móbil, inserción web, correo electrónico e mensaxes integradas na aplicación para máis de 800,000 empresas. Ten unha carreira de dúas décadas construíndo empresas de comercio dixital e software, con liderado en eBay, PubMatic e Bazaarvoice. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Williams
  Jeremy é o vicepresidente de mercadotecnia e comunicacións de Media de 12 estrelas   Candidio. Ofrecen servizos de vídeo e unha plataforma de edición de autoservizo para vídeo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Jilian Woods
  Jilian Woods é un xornalista independente e un escritor colaborador con máis de dous anos de experiencia na escrita. Como escritora, ve o seu propósito en producir e compartir contido relevante con xente que está disposta a aprender algo novo. Ademais do seu traballo diario, podes atopar a Jilian dedicada ao voluntariado ou facendo ioga. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Jascha Kaykas-Wolff
  Jascha Kaykas-Wolff cre en dous principios clave: atopar oportunidades onde ninguén está a buscar; E, nunca falles do mesmo xeito dúas veces. É unha metodoloxía centrada en prácticas de marketing áxiles. Xunto cunha licenciatura en psicoloxía do Whittier College, é un que lle serviu de xeito profesional e persoal. Como comerciante e consultor de longa data con experiencia en xestión executiva en Yahoo !, Microsoft, Webtrends, Involver (adquirido por Oracle) e Mindjet, agora lidera o marketing en BitTorrent. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Katarzyna Banasik
  Gerente de mercadotecnia en Emporix, a plataforma de comercio composable B2B que fai que os coñecementos comerciais sexan accionables. Interesado polas novas tendencias tecnolóxicas de software. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  KC Karnes
  KC Karnes é un coñecido estratega de mercadotecnia e empresario responsable do crecemento dalgunhas das empresas tecnolóxicas máis quentes de Silicon Valley, incluído CleverTap, o Intelligent Plataforma de mercadotecnia móbil. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Christensen
  Kyle Christensen é vicepresidente de mercadotecnia de produtos en Respostas onde é o responsable de impulsar a estratexia de mercadotecnia de produtos e o posicionamento para Responsys Interact Marketing Cloud. Máis recentemente, Christensen foi o director sénior de Marketing e Xestión de Produtos en Zuora, onde dirixiu todas as responsabilidades de marketing e xestión de produtos para as súas aplicacións insignia Z-Billing e Z-Payments. Antes de Zuora, Christensen lanzou e dirixiu a mercadotecnia de produtos para varias liñas de produtos de Salesforce.com, incluíndo Service Cloud e Data.com. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Cox
  Kelsey Cox é a directora de comunicacións de Columna Cinco, unha axencia creativa especializada en visualización de datos, infografía, campañas visuais e relacións públicas dixitais en Newport Beach, California. É unha apaixonada do futuro do contido dixital, a publicidade, a marca e o bo deseño. Tamén lle gusta moito a praia, cociñar e cervexa artesanal. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Dulay
  Kyle é un programador de software e cofundador de Collabstr, unha plataforma para conectar marcas e creadores de contido, o mercado máis grande do mundo para atopar e contratar influencers. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kenneth Evans
  Kenneth Evans é un estratega de mercadotecnia de contidos para Principais empresas de desenvolvemento de aplicacións, unha plataforma de investigación para empresas de desenvolvemento de aplicacións en Estados Unidos, Reino Unido, India, Emiratos Árabes Unidos, Australia e en todo o mundo. Colaborou en varias plataformas de blogs e foros. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kirk Enright
  Kirk Enright é o fundador e CEO de Power Personas, unha plataforma de buyer persona automatizada para profesionais de marketing e vendas. Comezou a súa carreira en publicidade e mercadotecnia como redactor publicitario, pero finalmente se ramificou a roles máis xerais en mercadotecnia, desenvolvemento de contidos, desenvolvemento de produtos, marca e consultoría de xestión. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelly Ground
  Kelly Ground é a directora sénior de Estratexia e Insights de Acceleration Partners, a principal axencia global de marketing de socios que establece o estándar de como as marcas crecen e refinan de forma eficiente as súas asociacións de mercadotecnia en calquera lugar do mundo. Os seus máis de 15 anos de experiencia en mercadotecnia de afiliados ofrécelle unha perspectiva única sobre como proporcionar orientación estratéxica e apoio aos equipos de xestión de programas de afiliados globais de AP. Antes de unirse a AP en 2016, Kelly foi xerente sénior de mercadotecnia dixital en HSN durante máis de sete anos, impulsando ingresos rendibles e un crecemento significativo a través dos seus programas de afiliados e visualización. Antes de HSN, Kelly promoveu un mercado para un editor como o seu xestor de mercadotecnia e ten experiencia adicional nas industrias de fabricación e telecomunicacións. Kelly obtivo unha licenciatura en ciencias políticas cun menor de xornalismo na Universidade de Clemson. Vive en Tampa, Florida, co seu marido, dous fillos e un can. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kory Grushka
  Kory Grushka é o fundador de Stories Company, unha axencia creativa que axuda aos líderes empresariais a contar historias críticas a través de presentacións, vídeo / animación, infografías e cadros de mandos, entre outras ferramentas. Kory é director creativo, estratega, executivo en desenvolvemento de negocios e ex avogado corporativo. Ten unha ampla experiencia en diversas industrias, xestionando proxectos de estratexia de marca, innovación e deseño para empresas Fortune 500 que van desde CPG ata tecnoloxía. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ken Harlan
  Ken Harlan é o fundador e CEO de MobileFuse, unha das plataformas publicitarias de aplicacións máis grandes dos Estados Unidos con centos de clientes nos sectores de venda polo miúdo, alimentos e bebidas, restaurantes, turismo, goberno e saúde. Orientación baseada en momentos, verificación de localización pendente de patente, creatividades personalizadas e impactantes e información granular a escala da solución de MobileFuse. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Katherine Horne
  Katie Horne é enxeñeira de software e escritora técnica. É licenciada en matemáticas e economía polo Smith College. O seu traballo abarca unha ampla gama de temas desde a xestión de identidades e accesos ata o aloxamento web. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kieran Wilson
  Kieran Wilson é o director de mercadotecnia dixital de Insights automatizadas, que lanzou recentemente Wordsmith for Marketing, unha aplicación que automatiza a presentación de informes de clientes para axencias de mercadotecnia dixital. Especializado en estratexia de mercadotecnia dixital, mercadotecnia entrante e medición e análise; Kieran fala e escribe sobre estes temas con frecuencia. Construíu e ampliou tres departamentos de mercadotecnia diferentes desde o principio, incluído un para unha filial de Omnicom e outro para unha axencia líder de mercadotecnia en redes sociais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Katie Karr
  Son Xornalismo na IUPUI con especialidade en Relacións Públicas e especialización en Xestión de Eventos. Actualmente estou a probar o mundo do marketing como pasante a tempo completo en DK New Media. Orgullosa estudante, filla, irmá, amiga e can-mamá. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kenny Katzgrau
  Kenny Katzgrau é o CEO de Anuncios de Broadstreet e autor de Dez vantaxes: como gañarán os editores de revistas e hiperlocais na era de Google e Facebook. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksenia Kurganova
  Ksenia Kurganova é unha profesional do marketing dixital con máis de sete anos de experiencia navegando e analizando o mundo da tecnoloxía nas empresas. Anteriormente traballou en YouTube e Yandex, onde xestionou varias enquisas de usuarios para obter información máis profunda e desenvolver estratexias de mercadotecnia eficaces, centrándose en diferentes segmentos de público, incluíndo a xeración Z e os millennials. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksana Liapkova
  Xefe de ConvertSocial. Ksana foi relator en congresos de nivel mundial sobre mercadotecnia de afiliados e está en contacto con máis de 35,000 clientes de Admitad ConvertSocial, implicados no sector dos blogs, o que lle permite estar sempre ao tanto das últimas tendencias do mundo dos influencers. Antes de unirse ao equipo de Admitad, Ksana levaba máis de 7 anos traballando en mercadotecnia de afiliados e monetización de contidos, axudando ás principais marcas a lanzar as súas propias solucións na metabusca de servizos de viaxes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kylie Ora Lobell
  Kylie Ora Lobell é unha escritora independente con sede en Los Ángeles. Escribe sobre mercadotecnia para NewsCred, Convince and Convert, CMO.com, Social Media Examiner e Vertical Response. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Kyle Mitnick
  Kyle Mitnick é o fundador e presidente de Mosaic Digital Systems, a primeira plataforma de mercadotecnia de colaboración SaaS de bricolaxe da industria que xa axudou a 800 empresas de comercio electrónico a xerar 150 millóns de dólares en vendas. Kyle Mitnick ten unha historia de éxito na tecnoloxía publicitaria. Anteriormente, Kyle dirixiu a axencia de publicidade afiliada Advertise Purple para converterse no líder no campo, con máis de 4,000 marcas en 23 verticais comerciais que xeraron 4 millóns de dólares en ingresos por afiliados. Kyle, un colaborador de Forbes, é un líder de pensamento no crecemento das e-comm, adquisición de clientes e tecnoloxía publicitaria de pemes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Mullett
  Kevin é un desenvolvedor web comprobado, comerciante de internet, altofalante, blogueiro invitado e un galardonado deseñador con máis de 13 anos de experiencia web e 300 sitios web personalizados no seu haber. Kevin aproveita os seus 15 anos de experiencia en vendas e mercadotecnia xunto cunha paixón polas redes sociais, optimización de motores de busca, gran deseño e usabilidade para axudar aos clientes de Cirrus ABS a ter éxito en liña. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Norte
  Kevin North é o presidente e CEO de Therapeak, onde é responsable da visión da empresa, da estratexia, do crecemento dos ingresos e das operacións comerciais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Krystal Putman-García
  Krystal Putman-Garcia é o vicepresidente de mercadotecnia de Localista, onde axuda ás organizacións a maximizar o valor dos seus eventos para aumentar as vendas e os esforzos de participación. Pasou os últimos 15 anos traballando en diversas capacidades de mercadotecnia e colaboración, desde a xestión e o crecemento de patrocinios millonarios en Discovery Channel ata as principais estratexias de entrada ao mercado para a posta en marcha dun dispositivo médico israelí. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Raymond
  Kelsey Raymond é a cofundadora e CEO de Influencia & Co., unha empresa de marketing de contidos de servizo completo que se especializa en axudar ás empresas a elaborar, crear, publicar e distribuír contido que cumpra os seus obxectivos. Os clientes de Influence & Co. van desde startups respaldadas por empresas ata marcas Fortune 500. 
 	   sitio  
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  Kelsey Seber
  Kelsey é unha profesional do marketing comunitario con experiencia en deportes e tecnoloxía. Anteriormente ocupou o cargo de CEO en Gator Gaming e xogou un papel integral na organización e promoción do maior torneo de xogos gratuítos no sueste dos Estados Unidos. Actualmente é a Community Marketing Manager en Pathwire, fomentando o crecemento a través das canles de redes sociais e do programa de embaixadores Maverick. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Keith Shields
  Keith Shields é un empresario arraigado na industria de aplicacións móbiles. Comezando pola creación do concurso de ideas da aplicación Applits cando un estudante da Ohio State University, que foi nomeado Inc.comO "Coolest College Startup de 2014", agora céntrase en facer software para startups e emprendedores coa compañía de desenvolvemento de aplicacións móbiles. Deseño. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Tate
  Kevin Tate axuda clearbit chegar a empresas B2B que intentan comprender mellor os seus clientes e optimizar o seu funil dixital. Ten máis de 20 anos de experiencia de liderado en vendas, mercadotecnia e produtos, e unha profunda experiencia en SaaS empresarial, comercio electrónico, mercadotecnia dixital, redes sociais e IoT. Antes de unirse a Clearbit, Kevin desempeñou funcións executivas en SurveyMonkey, Chirpify e ShopIgniter. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kati Taylor
  Kati leva 12 anos no marketing dixital. O seu primeiro traballo profesional fóra da universidade foi xestionar campañas de mercadotecnia por correo electrónico e un sitio web de distribuidor / distribuidor interno para tres grandes marcas internacionais. Desde entón asumiu papeis relacionados e progresivos. En Solucións de mercadotecnia elevadas, Kati é unha estratega e deseñadora gráfica de mercadotecnia dixital. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Urrutia
  Kevin Urrutia é o fundador de Voy Media, a Facebook Advertising Company en Nova York. Axuda ás empresas a maximizar os beneficios da publicidade en Facebook, o que leva a unha mellora espectacular das vendas ao mesmo tempo que reduce os custos. Voy Media estuda a fondo cada cliente e ofrece solucións a medida para obter os mellores resultados. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Kate Zeid
  Kate Zeid, Ola DAN SVP de crecemento e operacións: contratada pola empresa matriz de Hey DAN, Civicom, para levar novos produtos ao mercado en todo o grupo en 2005, Kate Zeid dirixe o equipo de crecemento e operacións de Hey DAN. Kate traballa no desenvolvemento de produtos, marketing, atención ao cliente e talento e segue impulsando o crecemento dos ingresos a través do investimento na próxima xeración. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lara Albert
  Lara é vicepresidenta de mercadotecnia global en Globis onde asume responsabilidades de mercadotecnia corporativa e dirixe o marketing de adquisición dos produtos de mercadotecnia contextual da empresa. Anteriormente ocupou cargos de xestión de marcas e mercadotecnia de produtos en Kraft Foods, America Online e VeriSign. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Alton
  Larry é un consultor empresarial independente especializado en tendencias en redes sociais, negocios e emprendemento. Séguelle en Twitter e LinkedIn. 
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  Lindsay Boyajian Hagan
  Lindsay Boyajian Hagan é a vicepresidenta de mercadotecnia en Condutor, analiza como as empresas poden crear estratexias de mercadotecnia dixital omnicanal e unificadas e non centrarse en ningunha canle de forma illada. Tamén afonda en por que están aumentando os investimentos en marketing orgánico e a súa importancia para a industria. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Buckler
  Laura Buckler é colaboradora de Ensaios.ScholarAdvisor e un escritor autónomo. Está centrada e dedicada ao seu traballo, transformando a súa experiencia vital en contos relatables. Traballando como directora de mercadotecnia, fomentou o seu sexto sentido sobre o que a xente busca. Podes seguila en Twitter. 
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  Luke Budka
  Luke Budka é director de TopLine Comms, unha axencia dixital de relacións públicas e SEO. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Larizza de Vera
  Larizza é un escritor independente que vive en Filipinas. Escribiu varios artigos para o xornal Asian Journal e recentemente traballou cunha firma de avogados de propiedade intelectual con sede en Singapur e planea seguir unha futura carreira en dereito de propiedade intelectual. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Durán
  Lindsay Duran é a xefa de mercadotecnia de Zilliant, onde é responsable de acelerar as estratexias de crecemento, xeración de demanda, mercadotecnia de produtos, comunicacións corporativas, habilitación de vendas e posicionamento no mercado. Veterano en vendas e mercadotecnia, Duran traballou directamente con empresas B2B para identificar e resolver retos únicos de prezos, vendas e ingresos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Nuccio
  Leslie Nuccio é unha estratega de mercadotecnia de contidos en Meltwater que leva en mercadotecnia dixital dende o primeiro busto en internet e en mercadotecnia en redes sociais desde 2008. Mantivo varios postos de mercadotecnia ao longo dos anos, todos eles implicados en contar historias á xente. Cando non se dedica á mercadotecnia, moitas veces podes atopala cun can (intentando non pensar en mercadotecnia). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Liz Greene
  Liz Greene é unha amante dos cans, estudante de historia, friki da cultura pop da fermosa City of Trees, Boise, Idaho. Podes ver as súas últimas desventuras no seu blog, Lo instantáneo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Harris
  Larry Harris é o CEO de Sightly, unha plataforma de publicidade en vídeo de rendemento que utiliza a orientación centrada nas persoas para facer coincidir aos espectadores cos anuncios de vídeo personalizados máis relevantes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Haught
  Leslie é unha desenvolvedora web, escritora e CEO de WebBuildersGuide. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Himmer
  Laura Himmer é unha gran editora. A súa área de nicho é Marketing Guide, Fashion blogging, Lifestyle e inspirational writing. É unha monstruosa fitness e adora o ioga. Laura é unha muller destemida e amante da diversión. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Liza Knotko
  Liza Knotko é directora de mercadotecnia de contidos en SplitMetrics, unha ferramenta de proba A / B da aplicación de confianza de Rovio, MSQRD, Prisma e Zeptolab. SplitMetrics axuda aos desenvolvedores de aplicacións móbiles a piratear a optimización da tenda de aplicacións executando experimentos A / B e analizando resultados. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Le Lifeng
  Lee vive actualmente en Singapur e traballa como redactor B2B. Ten unha década de experiencia no espazo de startups fintech chinés como PM para TaoBao, MeiTuan e DouYin (agora TikTok). 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lauren Littlefield
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Lexie Lu
  Lexie Lu é deseñadora e blogger independente de UX. Continúa coas últimas tendencias de deseño web e UX e sempre ten un vaso moi preto. Ela escribe Deseño asado e pódese seguir en Twitter @lexieludesigner. 
 	   sitio  
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  Lisa Mories
  Lisa Mories é a CEO de Axencia de mercadotecnia dixital de Nova York</a, unha axencia de mercadotecnia dixital galardoada con sede en Nova York, Nova York. Somos diferentes. Unha axencia líder con 20 anos clasificada dentro do 1% máis importante a nivel mundial 
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  Liza Nebel
  Liza é a presidenta, COO e cofundadora de BlueOcean, unha plataforma de estratexia de marca de IA que axuda ás empresas a superar a competencia. Liza pasou os últimos 20 anos dirixindo estratexias de marca e mercadotecnia para AT&T, Visa, Chevron, American Express, Barclays, Time Warner, IBM e outros. En BlueOcean, Liza está a encargarse de construír sistemas de aprendizaxe automática que resolvan problemas e proporcionen información a gran escala e velocidade. Polo seu traballo, Liza foi recoñecida nos 100 mellores donos de empresas de SF Business Times. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Lorraine Ball
  Lorraine Ball vinte anos na América corporativa, antes de que tomase razón. Hoxe podes atopala en clavija redonda, unha pequena empresa de mercadotecnia, con sede en Carmel, Indiana. Xunto cun equipo extraordinariamente talentoso (que inclúe aos gatos Benny e Clyde) comparte o que sabe sobre deseño web, entrada, redes sociais e marketing por correo electrónico. Comprometida en contribuír a unha economía emprendedora vibrante no centro de Indiana, Lorraine céntrase en axudar aos propietarios de pequenas empresas a conseguir o control da súa comercialización. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Speck
  Lisa Speck é a tradutora Senior Analytics de Gongos, unha axencia consultiva enfocada a impulsar a atención ao cliente para empresas Fortune 500. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Swanson
  Laura Swanson é consultora sénior en FitForCommerce, con máis de 20 anos de liderado na venda polo miúdo multicanle, abarcando moitas áreas de especialización: desde compras, planificación e asignación, dotación de persoal, operacións de mercadotecnia, TI / telecomunicacións e clientela ata estratexia omnicanal. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Templo de Lavón
  Lavon Temple é o especialista en medios dixitais de BLASTmedia, desenvolvendo plans de comunicación para clientes de empresas a empresas describindo obxectivos, estratexias e tácticas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Tjepkema
  Lindsay Tjepkema é a CEO e cofundadora de Casted, a primeira e única plataforma de marketing construída en torno a podcasts de marca. Con máis de 15 anos de experiencia en mercadotecnia B2B, incluída a xestión da súa propia axencia de consultoría, é unha líder dinámica que tivo un enorme éxito na creación e crecemento de equipos de mercadotecnia a nivel local e global. Despois de lanzar un podcast de marca para unha empresa de mercadotecnia global, Lindsay decatouse da súa paixón por conversacións auténticas. Isto levouna a fundar Casted para axudar aos comerciantes a desbloquear todo o potencial do seu contido aproveitando o poder do podcast. Desde entón, a compañía gañou moita forza entre as marcas que desexan crear unha maior conexión co seu público a través dunha auténtica conversa. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Lance Weatherby
  Lance Weatherby é vicepresidente de vendas e mercadotecnia de CallRail. Ten unha paixón por construír empresas de Internet enfocadas ao cliente e un historial comprobado de logros. Serviu como Startup Catalyst no Advanced Technology Development Center en Georgia Tech e ocupou postos executivos de desenvolvemento de negocios, mercadotecnia e xestión xeral en nCrowd, CipherTrust, EarthLink e MindSpring. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Weller
  Leslie é a directora de mercadotecnia de produtos en ZineOne, unha plataforma impulsada por intelixencia artificial que personaliza a experiencia dos teus visitantes descoñecidos para que poidas aumentar os ingresos protexendo a marxe. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mahendra Alladi
  Mahendra é o fundador e CEO de accelQ, unha plataforma de probas continuas baseada na nube que automatiza perfectamente as probas de API e web sen escribir nin unha soa liña de código. 
 	   sitio  
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  Marty Thompson
  Son estratega de empresas sociais en Two Bananas Marketing. Culpa aos meus pais, á miña educación profunda ou á miña obsesión co pasado, pero a xente dime que son moi bo na creación de relacións e na negociación, salvando a brecha entre o que esperan os clientes e o que deben ser as grandes empresas (pero normalmente non son) 
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  Matt Nettleton
  Como socio director de Sandler DTB, axudo aos clientes a mellorar significativamente o rendemento do seu motor de ingresos aplicando a metodoloxía de vendas de Sandler, un sistema comprobado que permite resultados de vendas consistentes e sostibles. Teño máis de 25 anos de experiencia en vendas e xestión de vendas, abarcando varias industrias como software, SaaS, persoal e integración de sistemas. O meu podcast é o Podcast rendible predeterminado. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maulik Patel
  Maulik Patel é fundador e director de www.clickmatix.com.au. A súa paixón por axudar á xente en todos os aspectos da mercadotecnia en liña flúe na cobertura experta da industria que ofrece. É experto en mercadotecnia web, optimización de motores de busca, redes sociais, mercadotecnia por afiliados, mercadotecnia B2B, publicidade en liña de Google, Yahoo e MSN. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Azevedo
  Mike é o presidente e director executivo de Clustrix. Mike ten máis de 25 anos de experiencia en vendas e liderado executivo en aplicacións analíticas a escala, computación en rede, infraestrutura de almacenamento, seguridade e venda polo miúdo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Meghan Bazaman
  Meghan Bazaman é analista senior en GetApp, compartindo información sobre tecnoloxía de mercadotecnia e software emerxente. Estudou publicidade na Universidade de Texas en Austin e ten experiencia en tecnoloxía, medios, saúde e comercio electrónico desde 2011. Antes de unirse GetApp, Meghan xestionou estudos de investigación de mercados sindicados e liderou iniciativas de mercadotecnia de contidos para unha empresa líder de datos, coñecementos e consultoría. Ten experiencia especial na realización de investigacións de enquisas, na creación de visualizacións de datos e na presentación de ideas clave aos interesados. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  María Bocheva
  Mariia é unha executiva de desenvolvemento de negocios con máis de 6 anos de experiencia, incluíndo formación en mercadotecnia e xestión de produtos. OWOX BI implementa análises de extremo a extremo e actualiza automaticamente informes de campañas publicitarias, análise de cohortes, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, САС, atribución e moito máis. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Meen Boriboune
  Meen é un estudante de mercadotecnia en Butler que realiza prácticas internas co equipo de DK New Media. As responsabilidades de Meen inclúen investigación e produción de contido para os seus clientes, baixo a dirección de Jenn Lisak. 
 	   sitio  
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  Matt Caldwell
  Pioneiro no deseño de correo electrónico desde 1999, é o fundador de YesmailO galardonado grupo Creative Services (os clientes inclúen HP, Coca-Cola, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros e moitos máis). Matthew recibiu unha licenciatura en mercadotecnia pola Universidade de Indiana e estudou arte / deseño gráfico no Pacific Northwest College of Art e no Oregon College of Art & Craft. Matthew foi o director creativo de ThrustMaster, Labtech, Logitech e @Once. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Mandeep Chahal
  Mandeep Singh, o fundador de SEO Discovery, a empresa líder en mercadotecnia dixital, é un activo activista no campo do mercadotecnia en SEO e no campo da venda dixital. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Clark
  Molly Clark é a directora de mercadotecnia de inMotionNow. Ten máis de 10 anos de experiencia en mercadotecnia dixital, operacións de mercadotecnia, fluxo de traballo creativo, estratexia e desenvolvemento. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Cunsolo
  Mike Cunsolo é CMO de CDNify, unha rede de entrega de contido que facilita a posta en marcha dun CDN. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Darrow
  Matt Darrow, enxeñeiro de formación, leva máis de 15 anos de carreira no software empresarial. Inicialmente traballando en Deloitte construíndo e implementando solucións de software personalizadas para as empresas máis grandes do mundo, Matt descubriu entón unha carreira en Enxeñaría de Vendas (PreSales) para aproveitar o seu profundo coñecemento dos sistemas empresariais e aplicalos á estratexia empresarial. Primeiro en BigMachines (adquirida por Oracle) e despois en Zuora (IPO), a experiencia práctica de Matt na creación e xestión de organizacións de PreSales mundiais deulle a súa visión única do mercado para construír Vivun. Desde o outono de 2019, Matt e o equipo de Vivun recaudaron máis de 130 millóns de dólares para construír a primeira plataforma de intelixencia artificial para PreSales para cambiar a forma en que as empresas de empresa a empresa (B2B) saen ao mercado. Con produtos para operacións previas á venda, aliñamento de vendas de produtos, automatización de demostración e analítica Xpert, Vivun axuda a empresas como Snowflake, ADP, Coupa e Docusign a conseguir novos niveis de crecemento eficiente. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miguel Doane
  Michael Doane é un escritor, comerciante e desenvolvedor web que se namorou da industria de eventos. En CadmioCD educa aos planificadores de eventos sobre os beneficios de Event Tech. Obtén unha copia del gratis Avances en tecnoloxía de eventos, para saber como Event Tech pode racionalizar os teus eventos B2B. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Downs
  Como xestor de redes sociais para Media de 12 estrelas, Michelle non só xestiona as redes sociais, senón que tamén pode disputar contido creativo nunha estratexia de mercadotecnia en liña totalmente formada. Cando non está a dar forma ás redes sociais nin a gravar e editar vídeos entre bastidores para 12 Stars, adoita dobrar o continuo espazo-temporal. A súa investigación sobre as viaxes no tempo consiste principalmente en analizar episodios de Doutor Who e estudar a forma adecuada de defenderse de Daleks. Cando non está intentando pasar o tempo, encántalle pasar o tempo vendo películas ou capturando un momento coa súa cámara. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Della Penna
  Michael Della Penna é director de estratexia de InMarket. Michael ten máis de 25 anos de experiencia traballando na industria de datos, publicidade dixital e mercadotecnia. Michael foi recoñecido como unha das revistas B-to-B "100 persoas máis influentes na mercadotecnia empresarial e interactiva" cinco veces polas súas continuas contribucións ao establecemento de mellores prácticas de mercadotecnia dixital. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Dyer
  Matt Dyer é o xefe de vendas e mercadotecnia de Zilliqa, onde traballará nas divisións de tecnoloxía comercial e mercadotecnia para incorporar máis clientes empresariais ao servizo BaaS de Zilliqa. Matt aporta máis de 18 anos de experiencia na empresa tanto desde as vendas como desde as perspectivas de mercado. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miriam Ellis
  Miriam Ellis forma parte do Moz Local equipo. Cando non escribe o boletín mensual de Moz Local e non responde a preguntas no foro de preguntas e respostas, está axudando aos seus clientes a dominar as súas estratexias de SEO local na súa propia empresa. Deseño web Solas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Marcos Emond
  As Demanda primaveraFundador e presidente, Mark ten unha enorme paixón por axudar aos líderes de mercadotecnia a transformar as súas prácticas de mercadotecnia de ingresos, permitíndolles ser líderes estratéxicos na súa organización. A Mark encántalle asesorar e ensinar aos clientes como desenvolver estratexias de mercadotecnia de ingresos avanzadas, pero pragmáticas, e habilitalas con plataformas tecnolóxicas de mercadotecnia integradas para ofrecer un compromiso multicanal personalizado a escala. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Frederiksen
  Michael obtivo licenciaturas en informática e ciencias empresariais e posteriormente graduouse coas mellores puntuacións do prestixioso programa multimedia de Dinamarca. As súas especialidades inclúen experimentar con tecnoloxías dixitais, dirección creativa, deseño de UI / UX de aplicacións web e móbiles e é cofundador de Inspirar Visual. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Furneaux
  Matthew Furneaux é un veterano da tecnoloxía de localización con máis de 20 anos de experiencia en axudar ás empresas globais a chegar aos seus clientes a nivel mundial. Como director de intelixencia de localización en Loqate, unha empresa de GBG, Furneaux é responsable da estratexia e da innovación. Tamén é un experto no comercio polo miúdo e en comercio electrónico e, mentres estaba en Loqate, traballou con marcas líderes de comercio electrónico, como Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren e Michaels. Antes de unirse a GBG, Matthew cofundou Global Address (máis tarde adquirido por Trillium Software) e axudou a crear un modelo de plataforma única para un servizo de validación de localización global. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Megan Glover
  Un comerciante de xeración de demanda BtoB, Megan ten un historial comprobado de usar canles de mercadotecnia en liña e fóra de liña para xerar clientes potenciales e alimentarse en negocios pechados. Tales especialidades inclúen o marketing de busca e redes sociais, colaboración e nutrición de vendas, cualificación de leads, conversión de sitios web e blogs. Megan é actualmente a directora de mercadotecnia en Software RICS. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Grigsby
  Mike Grigsby leva máis de 25 anos involucrado na ciencia do marketing. Foi director de investigación de mercadotecnia en Millward Brown e ocupou cargos de liderado en Hewlett-Packard and the Gap. Cunha rica experiencia de profesionais á vangarda en ciencias do marketing e análise de datos, agora encabeza a práctica de análise estratéxica de venda polo miúdo en Base de obxectivos. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Gunderson
  Mike Gunderson é o fundador e CEO de Respond Now LLC, unha incubadora de produtos de resposta directa que axuda ás pequenas, medianas empresas e empresas a sacar as súas ideas ao mercado a través do marketing directo. Os seus produtos inclúen PostReminder, VoteReminder e Respond Fast. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Habiger
  Micheal Habiger é un escritor e comerciante de contidos experimentado con 6 anos de experiencia. Actualmente especialista en mercadotecnia senior en FollowUpFred. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Micah Heath
  Micah Heath é director de investigación e desenvolvemento de produtos en Posición lóxica, unha empresa Inc. 500 con sede en Oregón e oficinas en todo o país. A axencia ofrece un servizo completo de xestión de PPC, SEO e solucións de deseño de sitios web para empresas grandes e pequenas, e foi clasificada como o terceiro mellor lugar para traballar en América pola Inc. Magazine. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Huff
  Michelle é Software Act-OnDirector de mercadotecnia e supervisa os esforzos de mercadotecnia da marca, demanda e expansión do cliente. Michelle chega a Act-On con máis de 17 anos de experiencia axudando a empresas líderes no mercado, incluíndo Salesforce e Oracle, a conectar os clientes con solucións tecnolóxicas para facer medrar o seu negocio. Máis recentemente, Michelle foi GM da división Data.com de Salesforce despois de servir como vicepresidente de mercadotecnia do grupo. Antes do seu mandato en Salesforce, Michelle era directora principal de Oracle e directora principal de mercadotecnia de produtos en Stellent (adquirida por Oracle). 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Stelzner
  Michael Stelzner é o fundador de Social Media Examiner, autor do libro, Redacción de libros brancos: como captar lectores e mantelos comprometidos eo Informe da industria de marketing en redes sociais, e o home detrás de grandes cumes, como Social Media Success Summit. Como líder de pensamento innovador e comerciante experimentado, Stelzner gañou o respecto total dos líderes das redes sociais e dos expertos en marketing empresarial. En menos de 18 meses, SocialMediaExaminer.com creceu desde a infancia ata conta con máis de 94,000 subscritores diarios de correo electrónico e agora ten máis de 600,000 lectores mensuais e 150,000 subscritores de correo electrónico. Os principios que ensina Stelzner son os mesmos conceptos que lle axudaron a construír dous negocios de gran éxito que o converteron nun experto líder en ambas as industrias. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Martha Jameson
  Martha Jameson é editora de contido e correctora de probas Essayassistant.org   AcademicBrits. Antes de atopar a súa paixón por escribir, Martha traballou como deseñadora web e xestora. As súas principais prioridades son usar a súa experiencia, motivación e coñecemento para axudar aos lectores de blogs como OrixeEscritos. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Jones
  Como director asociado de Paid Search for Acronym, Mike é un experto en comercialización de medios dixitais e estratega de campañas de busca de pago. Aporta cinco anos de experiencia en mercadotecnia de motores de busca e creou e xestionou orzamentos de campañas superiores aos 10 millóns de dólares. Mike coordinou e dirixiu a execución de campañas estratéxicas de SEM e desenvolvemento creativo, aliñando cos obxectivos comerciais do cliente, traballando extensamente en varias plataformas de xestión, incluíndo Search 360, Google Ads Editor e Microsoft Ad Editor. George obtivo a súa licenciatura en ciencias en mercadotecnia na Universidade Estatal de Pensilvania. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Margaret Lee
  Margaret é unha experimentada profesional do marketing con máis de 14 anos de experiencia no sector, coñecida pola súa visión estratéxica e perspicacia de liderado. A súa experiencia esténdese en varias facetas de mercadotecnia, incluíndo a estratexia e execución de marketing B2B e RRPP, o aliñamento harmónico das funcións de mercadotecnia, vendas e produtos e técnicas pioneiras para a fixación de citas para potenciar os equipos de vendas. É unha visionaria á hora de construír sistemas de análise baseados en datos que redefinan as estratexias de mercadotecnia. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Korsunsky
  Cunha mestura diversa de experiencia emprendedora e de empresas Fortune 500, Michael Korsunsky posúe unha combinación única de análise de mercadotecnia, orientación comportamental e habilidades de xestión de audiencia e tecnoloxía, o que lle permite axudar a impulsar MGID Inc crecemento nos EE. UU. Antes de MGID, Korsunsky ocupaba un cargo de vicepresidente sénior en AUDIENCEX, unha empresa de tecnoloxía de publicidade e mercadotecnia que ofrece solucións dixitais de extremo a extremo para marcas e socios de axencias. A compañía proporcionou estratexias intelixentes e solucións de innovación dinámica para anunciantes orientados ao rendemento. Durante as últimas dúas décadas, Korsunsky tamén ocupou altos cargos de liderado e estratéxicos en Cyberdefender, Legacy Interactive, Bidz, Modnique e outros. 
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  Melina Koycheva
  Melina é a xerente de operacións de mercadotecnia en Milengo, especializada en localización e estratexias de mercado internacional 
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  Max Koziolek
  Max é o fundador e CEO de Espectr — a plataforma de automatización de mercadotecnia conversacional sen código para que as marcas convertan os clientes en busca, redes sociais e display. As análises de chatbot de Spectrm, as solucións de automatización de mercadotecnia e a IA conversacional facilitan a personalización das experiencias dos clientes a gran escala. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Kremer
  Max Kremer é o cofundador e CTO de Trialfire, un editor visual para configurar análises web. Max vive como e respira tecnoloxía, motocicletas e, ultimamente, proxectos de renovación de bricolaxe. Leva unha barba de inverno. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Mukund Krishna
  Mukund deuse conta de que Advocacy Marketing, un novo termo e concepto, facía eco no dominio do marketing que reflectía a idea de crear defensores da marca para ofrecer un alcance orgánico do contido da marca a través das canles de redes sociais. Con este pensamento en mente, Mukund fundou SOCXO e incubou a idea de crear unha plataforma web sinxela pero poderosa e un produto móbil de marca para que as empresas puidesen conectar e aproveitar o seu exército de empregados, socios e clientes para ser defensores da marca e microinfluenciadores nas redes sociais. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mikel Lindsaar
  Mikel é un emprendedor en serie con experiencia que abarca desde o deseño de infraestruturas de rede, ata VOIP e telefonía ata o desenvolvemento de aplicacións web personalizadas e a xestión de empresas SaaS exitosas. É o CEO e fundador de StoreConnect, unha solución de Salesforce AppExchange que, xunto con Salesforce, ofrece a solución de comercio electrónico para pemes máis poderosa do mundo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Mandell
  A estrela das redes sociais e avogado Mike Mandell transformou a súa presenza en liña dun par de centos de persoas a máis de 11 millóns de seguidores. O seu novo curso en liña ensina ás pequenas empresas, startups e emprendedores a facerse viral. 
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	   LinkedIn  
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  Marius Marcus
  Marcus Marius, CEO e fundador de Marcus Media Network e da MarcusADS Advertising Agency, é unha figura experimentada nas industrias de TI e automoción. Cunha gran cantidade de sitios web de alta autoridade en varios nichos e unha forte historia de colaboración con grandes corporacións, destaca por crear conexións en LinkedIn, establecer asociacións e fomentar amizades profesionais, deixando un impacto significativo nas vendas e no marketing. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Maximoff
  Son o cofundador de Belkins, a axencia de xeración de leads B1B número 2, e Folderly, unha plataforma de solucións de correo electrónico apoiada por Google Startups Fund. Con máis de dez anos de experiencia en vendas e mercadotecnia B2B, estou moi apaixonado pola tecnoloxía de vendas, ofrecer o mellor servizo e construír produtos que transformen a industria. 
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  Mary McKeown-Christie
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  Mór Mester
  Mór Mester é o xefe de mercadotecnia de Automatización, un SaaS de automatización de marketing por correo electrónico fácil de usar. A súa misión é axudar ás pequenas empresas e axencias a implementar a automatización do marketing para aumentar a produtividade e, en consecuencia, os ingresos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Marcos Montini
  Mark Montini é o director de resultados de Estratexias de m2M, unha empresa de mercadotecnia en franquías con sede en Atlanta que se especializa en integrar estratexicamente tecnoloxía, mercadotecnia e datos para facer crecer os resultados dos seus clientes. Coñecido pola súa capacidade para arquitecto programas de mercadotecnia distribuída totalmente integrados, Mark axudou a franquicias, empresas Fortune 500, startups, organizacións sen ánimo de lucro e incluso organizacións políticas a aumentar os ingresos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Nayomi Chibana
  Nayomi Chibana é xornalista e escritora de VismeCentro de Aprendizaxe Visual. Ten un máster en xornalismo e medios de comunicación pola Universidade de Hamburgo, en Alemaña, e foi editora dunha importante revista de investigación política latinoamericana durante varios anos. Ademais de realizar investigacións sobre tendencias recentes en medios narrativos interactivos de forma longa, encántalle viaxar e coñecer outras culturas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Marisa Negri
  Marisa Negri é un gurú de mercadotecnia dixital a tempo completo e un planificador de eventos a tempo parcial. Marisa combina a súa licenciatura na universidade de Xeorxia en publicidade, socioloxía e novos medios con experiencia tanto corporativa como boutique en desenvolvemento de negocios, mercadotecnia dixital, publicidade / relacións públicas e planificación de eventos con empresas como Electronic Arts, Paramount Pictures, Turner Broadcasting, e Sashay Events. Orixinaria de Nova York e trasladándose polas dúas costas, agora chama a casa do Midtown Atlanta. 
 	   sitio  
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  María Novikova
  María é a directora de marketing de Xenoss, liderando os equipos de vendas e mercadotecnia da empresa de desenvolvemento de software AdTech & MarTech, con sede en Nova York. Cun profundo coñecemento do sector, María axuda ás empresas líderes a estar ao tanto das últimas informacións con contidos en profundidade, garantindo que poidan tomar decisións informadas sobre o desenvolvemento da súa solución personalizada. Apaixonada por AdTech e MarTech, María leva case unha década traballando no marketing dixital. É un comerciante certificado por Google, un membro activo de varias comunidades do sector e membro do Consello de IAB Tech Lab. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mohsin ali
  Mohsin é un mentor e profesor de corazón. Leva dez anos na industria, axudando ás persoas a alcanzar os seus obxectivos a través do marketing dixital. Non se trata só de conseguir máis tráfico ou de facer unha mellor conversión, senón de asegurarse de que pode comunicar a súa mensaxe de forma eficaz para que o seu público poida entender o que precisa que fagan. 
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  Mark Packham
  Mark Packham uniuse a DigiCert en xullo de 2016 e supervisa a estratexia de marca, xeración de líderes, liderado de pensamento, estratexia de contido, relacións públicas, mercadotecnia dixital e relacións de analistas. Trae máis de 20 anos de experiencia como comerciante estratéxico e xestor de marcas global, tendo liderado compromisos de mercadotecnia global con empresas como Salesforce.com, Microsoft, Verizon e Abbott. 
 	   sitio  
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  Michael Peggs
  Michael Peggs é o fundador de Marccx Media, unha axencia de marketing dixital especializada en SEO e Marketing de Contidos. Antes de Marcxx, Peggs traballou en Google no desenvolvemento de negocios, formando medios dixitais e asociacións publicitarias. Tamén é blogueiro e podcaster, que acolle o iTunes Top 10 New & Noteworthy Podcast You University. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Mario Peshev
  Mario Peshev é o recentemente nomeado CEO de Rush.app, unha solución líder de automatización poscompra para plataformas de comercio electrónico que operan en Shopify. En xuño de 2023, a compañía anunciou que Peshev, un emprendedor e asesor empresarial exitoso e recoñecido, uniuse á compañía como o seu novo CEO. Peshev ten unha rica historia de emprendemento, construíndo con éxito varias empresas de sete cifras. É un investidor anxo consumado, un experto asesor empresarial que axudou a máis de 400 empresas a escalar e perfeccionar os seus procesos e un autor prolífico cuxo traballo apareceu en máis de 30 universidades. Mario tamén é o CEO de DevriX, unha axencia global de WordPress que serve a industrias desde a publicación ata fintech, saúde, comercio electrónico e moito máis. Peshev capacita aos emprendedores con consellos sabios a través do asesoramento Growth Shuttle e apoiando aos aspirantes a tecnólogos locais e globais con bolsas, prácticas e oportunidades educativas. Mario tamén é un anxo investidor con SeedBlink. 
 	   sitio  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madhu Puranik
  Madhu Puranik é o fundador e CEO de Revlitix, unha plataforma de análise de ingresos que aproveita a intelixencia artificial para automatizar a análise dos equipos de ingresos. Encántalle compartir os seus pensamentos sobre startups, marketing B2B, marketing de ingresos, análise de mercadotecnia e asuntos relacionados coas ferramentas SaaS. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mehul Rajput
  Mehul Rajput é conselleiro delegado de Inventario mental, unha empresa que ofrece servizos de desenvolvemento de aplicacións móbiles en plataformas iOS e Android para clientes globais. Encántalle escribir en tecnoloxías móbiles, desenvolvemento de aplicacións, startups, emprendemento e mercadotecnia en aplicacións móbiles. É colaborador habitual de Entrepreneur, HuffingtonPost, Business.com, TechCocktail, SiteProNews, Inc42, Business2Community e moitos outros. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Ray
  Michael é o director de redes sociais de Publicidade STIR e mercadotecnia integrada. As redes sociais son algo máis que un traballo para el, é unha paixón que lle permitiu a Michael combinar a súa creatividade, a súa mente analítica e o seu amor polo servizo ao cliente nunha carreira sempre desafiante e nunca aburrida. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Reynolds
  Levo máis de dúas décadas como emprendedor e teño construído e vendido varias empresas, incluíndo unha axencia de mercadotecnia dixital, unha empresa de software e outras empresas de servizos. Como resultado dos meus antecedentes empresariais, a miúdo axudo aos meus clientes con retos semellantes, como comezar un negocio ou crear e optimizar un negocio. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Manash Sahoo
  Manash ten máis de 30 anos de experiencia no desenvolvemento, escalado e integración de solucións de software como servizo. Como cofundador e socio de DK New Media, Manash é responsable de avaliar e desenvolver o seu talento de desenvolvemento interno e de clientes, priorizando e implementando solucións automatizadas e desenvolvendo integracións complexas e escalables. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Saldi
  Responsable de todo o éxito do cliente, asistencia, servizos e asociacións en Predicar. Preact é un servizo de éxito de clientes baseado na nube que axuda ás empresas de software de subscrición a maximizar o valor da vida do cliente reducindo o desvío, adquirindo novos clientes remunerados e aumentando os ingresos dos usuarios. Preactúe modelos de uso e comportamento utilizando modelos de big data, ciencia do comportamento e aprendizaxe automática. 
 	   sitio  
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  Matthew Schmoldt
  Matthew Schmoldt é comerciante de Internet desde 2009. É o fundador de ohthethingsyoucanbuy.com, un lugar onde rima sobre produtos sorprendentes. 
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  Michael Schultz
  Michael Schultz lidera Marketing e Desenvolvemento de Negocios para ClearSlide. Antes de ClearSlide, exerceu como vicepresidente de alianzas estratéxicas en DocuSign, onde impulsou e xestionou as asociacións e programas clave da compañía durante tres anos de rápido crecemento. Michael pasou case oito anos con Microsoft Corporation en varias funcións de xestión e mercadotecnia SaaS logo da adquisición de conferencias web PlaceWare. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Shanahan
  Matt Shanahan é CMO en Azuqua, unha empresa que axuda ás empresas a automatizar o fluxo de traballo entre as aplicacións SaaS, incluíndo sistemas sociais, de correo electrónico, automatización de mercadotecnia ou sistemas CRM que son fundamentais para o éxito do cliente. Matt ten case 30 anos de experiencia na industria tecnolóxica, dende Accenture ata startups. É un empresario comprobado como vicepresidente da mercadotecnia e xestión de produtos de Documentum desde o inicio ata a oferta pública inicial e, máis recentemente, como cofundador e vicepresidente da estratexia de Scout Analytics. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Shearer
  Michael é o director de mercadotecnia de Resultados netos. Michael é un tecnólogo de mercadotecnia creativo, estratéxico e innovador que consegue o éxito recoñecendo patróns, desenvolvendo solucións creativas e aproveitando a tecnoloxía máis actualizada para crear conciencia de marca en apoio aos obxectivos de mercadotecnia e vendas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Stone
  Matt Stone é vicepresidente sénior de mercadotecnia en Verisk Marketing Solutions, un socio líder de datos para as industrias de seguros e hipotecas. Matt ten 25 anos de experiencia na promoción da fidelización, da adquisición en liña e dos ingresos para as empresas emergentes de SaaS e as marcas tecnolóxicas globais. Antes de unirse a Jornaya, unha empresa de Verisk, Matt desempeñou funcións executivas en Photon, 1E e Real Capital Analytics. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Stovold
  Son Molly, unha escritora de contidos en Proceso de rúa cun título de honra de primeira clase en estudos de desenvolvemento e español. Gústame tanto escribir que tamén teño o meu propio blog onde escribo sobre todo o que me interesa; de viaxar en solitario a vida consciente. Comprobe en mollystovold.com. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Sudyin
  Max é o líder de éxito do cliente en Pushwoosh. Permite aos clientes de pemes e empresas impulsar os seus proxectos de automatización de mercadotecnia para obter maior retención e ingresos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Szczesny
  Mike Szczesny é o propietario e vicepresidente de EDCO Awards & Specialties, un provedor dedicado de produtos de recoñecemento dos empregados, mercadoría de marca e premios deportivos. Szczesny enorgullece a capacidade de EDCO para axudar ás empresas a facer un esforzo adicional para expresar gratitude e aprecio aos seus empregados, como os premios de aniversario do traballo. Reside en Fort Lauderdale, Florida. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mark Tanner
  Como cofundador e COO, Mark xestiona as vendas e operacións de Qwilr e axudou a construír un equipo de vendas totalmente remoto e distribuído a nivel mundial. En Google, axudou a forxar moitas das asociacións de editores que levaron a Google Play Books e ebooks en Android. Regresou a Australia en 2013 e comezou Qwilr co cofundador Dylan Baskin para reinventar a comunicación empresarial a través de documentos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Tirone
  Mike é o estratéxico senior de mercadotecnia dixital para R2i. É incriblemente apaixonado do contido; crealo, comercializalo, consumilo, analizalo e melloralo. Como comunicador natural con licenciatura en escritura, anos de ter unha empresa de fotografía e adicción ao mundo do mercadotecnia dixital, a miña experiencia e paixóns combínanse como estratega senior de mercadotecnia dixital. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Madhavi Vaidya
  Madhavi é un escritor de contido creativo con máis de 8 anos de experiencia na industria B2B. Como escritora de contidos con experiencia, o seu obxectivo é engadir valor ás empresas a través das súas habilidades exclusivas para escribir contido. Pretende establecer unha ponte lingüística entre a tecnoloxía e o mundo dos negocios co seu amor pola palabra escrita. Ademais de escribir contido, encántalle pintar e cociñar. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Mick Wilson
  Mick Wilson, vicepresidente de éxito do cliente en Rio SEO. Mick é un profesional de mercadotecnia interactiva con máis de 15 anos de experiencia en dixital, CRM e mercadotecnia local. Lidera o equipo de éxito do cliente en Rio SEO e leva coa compañía desde os seus inicios. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Á Madelyn
  Madelyn Wing é a directora de mercadotecnia de produtos e clientes de CallRail e quere por todo o mercadotecnia dixital e entrante. Con antecedentes no éxito dos clientes e na creación da comunidade, Madelyn agora centra o seu tempo en axudar aos compradores a descubrir excelentes produtos tecnolóxicos que resolven os seus problemas de marketing máis desconcertantes. Como autoproclamada nerd dixital, encántalle conectar os puntos entre os datos para axudar ás pequenas empresas a aumentar as conversións en liña e producir resultados poderosos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Muhammad Yasin
  Muhammad Yasin é o director de mercadotecnia de PERQ (www.perq.com) e un autor publicado, cunha forte crenza na publicidade multicanle que ofrece resultados a través de soportes tradicionais e dixitais. O seu traballo foi recoñecido pola excelencia en publicacións como INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb e Buzzfeed. A súa experiencia en Operacións, coñecemento de marca e estratexia de mercadotecnia dixital ten como resultado un enfoque baseado en datos para a creación e realización de campañas de mercadotecnia escalables. 
 	   sitio  
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  Natalia Andreychuk
  Nataliya Andreychuk é a CEO de Viseven, un provedor global de servizos MarTech para as ciencias da vida e as industrias farmacéuticas. Ela é unha das principais expertas en marketing farmacéutico dixital e implementación de contidos dixitais e ten máis de 12 anos de liderado sólido detrás do seu cinto. Andreychuk está entre as mulleres líderes máis fortes do mundo da tecnoloxía de mercadotecnia. A súa ampla formación en tecnoloxías da información, mercadotecnia, vendas e campos farmacéuticos a diferencia da competencia. 
 	   sitio  
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  Nathan Barnett
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  Neil Berman
  Neil Berman é o fundador e CEO de Delivra, un provedor de servizos de marketing por correo electrónico e consultoría estratéxica. Con case 20 anos na industria do software, Berman segue impulsado pola paixón por atopar solucións innovadoras que axuden aos clientes a gañar nas súas industrias. 
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  Nate Burke
  Nate Burke fundou Diginius en 2011. É coñecido como o primeiro empresario e pioneiro do comercio electrónico. Lanzou o seu primeiro negocio en internet en 1997 e é un candidato dúas veces Ernst & Young Empresario do Ano. Ten unha licenciatura en Informática e un MBA pola Universidade de Alabama. 
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  Nick Casares
  Nick Casares é o xefe de produto en PolyientX - a forma Web3 de recompensar a clientes, comunidades e fans. Conéctate con Nick en LinkedIn e Twitter. 
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  Nathan Chandra
  Nathan é o cofundador de Enlace web, unha plataforma de seguimento de redes sociais e anuncios dirixidos que xera valor das conversacións sociais baseadas na localización, permitindo aos comerciantes filtrar cantidades masivas de datos sociais nun panel de control sofisticadamente sinxelo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Chasinov
  Nick Chasinov é o fundador e CEO de Teknicks, unha axencia de mercadotecnia de crecemento que desbloquea un crecemento de produtos sostible, defendible e complexo para as empresas SaaS. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nir Debbi
  Nir Debbi é cofundadora e xefa de vendas e mercadotecnia de Global-e. Nir ten máis de 10 anos de experiencia en planificación estratéxica e desenvolvemento de negocios nos sectores de alta tecnoloxía e financeiro. Antes de cofundar Global-e, exerceu como SVP, xefe de estratexia e BizDev en Bank Hapoalim, despois dun mandato como xefe de estratexia de venda polo miúdo para o banco. Tamén ten un MBA e un B.Sc. en Economía, ambos da Universidade de Tel-Aviv. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Nikola Djordjevic
  Nikola Djordjevic, MD, xefe de contido en MedAlertHelp.org. Procedente de Serbia, Nikola é doutor en medicina que iniciou este proxecto en 2018 pola súa paixón por axudar a outros, especialmente aos maiores. Ademais de revisar os sistemas de alerta médica, tamén escribe un blog dedicado á saúde, o envellecemento, a xubilación e outros temas relacionados coa terceira idade. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Natasa Djukanovic
  Economista de educación, Natasa Djukanovic é o director de vendas e mercadotecnia de Dominio.ME, a compañía internacional de tecnoloxía que opera o dominio de internet ".ME". Pasou toda a súa carreira na intersección da banca, as redes sociais, o liderado e a tecnoloxía e está constantemente intentando descubrir o segredo de estar en tres lugares diferentes ao mesmo tempo. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Nate Gadzhibalaev
  Nate é o fundador de Amplificador, un servizo que axuda a individuos e empresas programando automaticamente as súas publicacións en redes sociais, axudándolles a gañar máis cartos. Cunha experiencia en xestión de produtos, desenvolvemento de negocios e crecemento internacional, pretende axudar a individuos e empresas mostrándolles como poden seguir medrando a súa audiencia de forma rendible e eficiente. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Holmes
  Nate Holmes é o coordinador de mercadotecnia de Widen Enterprises e da súa extensión de marca Smartimage. Nate ten un gran interese na xestión de marcas, o marketing de contidos e as análises de mercadotecnia. A Nate gústalle traballar con persoas de diferentes orixes en organizacións de todos os tamaños, dende equipos de comunicacións de mercadotecnia en grandes empresas ata directores de pequenas e medianas empresas. 
 	   sitio  
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  NickCarter
  Nick Carter é verdadeiramente un empresario de corazón. É un apaixonado do emprendemento en xeral. Nick comezou e dirixiu 5 empresas na súa carreira. O seu obxectivo principal é manterse entretido cunha variedade de oportunidades de negocio emocionantes e novas aventuras. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nikhil Raj
  Nikhil Raj ten máis de 7 anos de experiencia en SEO e mercadotecnia dixital. Traballou directamente con Douglas Karr para xestionar varios clientes rexionais e nacionais coa súa optimización de motores de busca locais, nacionais e internacionais. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nitin Lahoti
  Nitin é o cofundador de Mobisoft Infotech, unha empresa de solucións dixitais. Mobisoft Infotech asóciase con empresas de todos os tamaños para construír, mellorar e escalar produtos en plataformas aproveitando tecnoloxías disruptivas e combinando deseño, enxeñaría e innovación para que os nosos clientes teñan éxito. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Noel Reinhold
  Despois de traballar anteriormente como director de tecnoloxía para o experto en mercadotecnia de contidos Taylor & Pond, a axencia de marketing dixital, Noel Reinhold achega a súa experiencia á aceleradora de comercio electrónico Front Row. Dedícase a traballar en colaboración co equipo de desenvolvemento e os nosos clientes para garantir que as nosas solucións se adapten ás súas necesidades e obxectivos específicos, proporcionando resultados que realmente marcan a diferenza. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Noemi Rhodes
  Como xestor asociado de Paid Search for Acronym, Noemi aporta case unha década de mercadotecnia dixital holística e experiencia multifuncional para elaborar, executar e colaborar en iniciativas de medios de pago. Aproveitar un MFA en escritura e publicación; experiencia vertical en Finanzas, Saúde e B2B; e experiencia en desenvolvemento social, de pago, SEO, correo electrónico e web: Noemi busca tomar unha perspectiva aérea e ver as campañas individuais como parte dun todo maior que, en última instancia, se centra en impulsar o valor comercial. Isto implica un enfoque centrado nos datos que illa as solucións identificando claramente os problemas e racionalizando a eficiencia ao tempo que deixa espazo para a creatividade e a conexión humana. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nina Ritz
  Nina é investigadora técnica e escritora en DesignRush, un mercado B2B que conecta marcas con axencias. Encántalle compartir as súas experiencias e contido significativo que educa e inspira ás persoas. Os seus principais intereses son o deseño web e o marketing. No seu tempo libre, cando está lonxe do ordenador, gústalle facer ioga e andar en bicicleta. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Slade
  Nick é cofundador de Cipher Sports Technology Group. É un líder con gran experiencia en medios, contidos dixitais, relacións públicas e comunicacións. Un pensador creativo e estratéxico que prospera nun ambiente de ritmo acelerado, Nick sempre busca proxectos emocionantes e novos retos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Thacker
  Neil foi o xestor de mercado de PlayBox Technology. O seu papel implica a ideación, implementación e desenvolvemento de estratexias internacionais de mercadotecnia dixital para mercados de radiodifusión en todo o mundo. Dentro deste papel, xestiona de forma eficaz o deseño e a creación creativa, o desenvolvemento de contidos e outras actividades no ámbito do marketing dixital. Xunto a isto, realiza actividades de vendas diarias e traballa para manter relacións óptimas con clientes, distribuidores e distribuidores. Neil é finalista dos premios IABM Andrew Jones Young Person of the Year. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Wentz
  Nick Wentz é clearbitVP de Marketing. Neste papel, axuda a Clearbit a chegar ás empresas B2B que intentan comprender mellor os seus clientes e optimizar o seu funil dixital. Ten máis dunha década de experiencia en mercadotecnia, cunha profunda experiencia en xeración de demanda e mercadotecnia de crecemento. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olga Bondareva
  Durante os seus estudos, Olga participou no programa Microsoft Student Partners e actuou como evanxelista tecnolóxica de Microsoft. Despois de completar os seus estudos, comezou a traballar en Microsoft como Especialista en Marketing Dixital e rapidamente pasou ao posto de Xefe de Marketing de Redes Sociais en Europa Central e Oriental. En Microsoft, foi responsable da presenza da compañía nas redes sociais en Europa Central e do Leste, proxectos dixitais, Social Selling e programas de Employee Advocacy. Despois de deixar Microsoft, converteuse na cofundadora e CEO de ModumUp. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Oscar Florea
  Óscar é Espiralíticos máis sabio Especialista en relacións públicas en liña. As súas excelentes habilidades para construír relacións foron perfeccionadas por anos de experiencia axudando a empresas de todo tipo de industrias a xestionar a súa imaxe de marca. Este tipo come a divulgación estratéxica para almorzar. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Owen Hemsath
  Owen Hemsath é especialista en YouTube e supervivente do cancro. O presidente de Videospot, Owen construíu un negocio global a partir dun simple Canle de YouTube. É un experto moi respectado en temas relacionados con YouTube, anuncios de vídeo en Facebook, deseño de sitios web e mercadotecnia en vídeo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Oleksii Rabosh
  Oleksii Rabosh é o líder do equipo de éxito do cliente en Jooble. Como membro do equipo de éxito do cliente de Jooble, Oleksii foi responsable de atopar e implementar solucións que cumpran os obxectivos dos clientes, analizar o rendemento da campaña e colaborar con outros departamentos para maximizar o valor para os nosos clientes. Oleksii xestionaba unha carteira de máis de 50 clientes en diferentes mercados. Como xefe do equipo de éxito do cliente, Oleksii centrouse en manter un enfoque de vendas proactivo, centrado no cliente e baseado en datos que axude aos nosos clientes a aproveitar ao máximo o seu potencial no mercado moderno de anuncios de emprego. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olivia Ryan
  Olivia é unha apaixonada blogueira que escribe sobre temas de mercadotecnia dixital, carreira e desenvolvemento persoal. Trata constantemente de aprender algo novo e compartir esta experiencia en varios sitios web. 
 	   Facebook  
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  Oliva Saikia
  Oliva ten máis de 6 anos de experiencia en mercadotecnia e desenvolvemento de negocios en múltiples xeografías con organizacións grandes e pequenas. Actualmente, é a directora de mercadotecnia de Poket. Poket é unha plataforma de xestión de fidelidade baseada na nube que axuda ás empresas a reter clientes e aumentar as vendas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ohad Samet
  Ohad Samet é cofundador e CEO de TrueAccord, a primeira plataforma de recuperación algorítmica deste tipo. TrueAccord está a usar aprendizaxe automática, análises de comportamento e un enfoque humanista para axudar ás empresas e pequenas empresas a recuperar pagos pendentes e manter relacións positivas cos clientes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Osman Sirin
  Pemavor ofrece múltiples ferramentas de mercadotecnia dixital para expertos en mercadotecnia de rendemento en paquetes completos para diferentes requisitos. Axudámolo coa automatización de procesos baseada en datos na xestión de campañas para anuncios, compras, ofertas e outros servizos de mercadotecnia. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pedro Arvai
  Peter é o CEO de Prezi, o software de presentación interactivo, que cofundou en 2008 con Adam Somlai-Fischer e Péter Halácsy, arquitecto e innovador, como un medio para crear un xeito máis memorable e atractivo para que a xente comparta historias. Antes de cofundar Prezi, Peter fundou omvard.se, unha empresa que agrega datos sobre os resultados do tratamento para pacientes hospitalarios, ademais de desenvolver o primeiro lector de noticias móbiles do mundo para que as persoas poidan seguir TED Talks desde os seus dispositivos móbiles. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Beinia
  Pavel Beinia é un empresario en serie e un profundo experto na industria do marketing de influencers. Os seus proxectos inclúen a axencia de marketing de influencers creativos Famesters e a plataforma de intelixencia de mercadotecnia e descubrimento de influencers BuzzGuru. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Brenner
  Con máis de 25 anos de experiencia en medios e entretemento e liderado tecnolóxico, Paul Brenner desempeñou varios cargos de c-suite, incluído o de presidente da división de Emmis Operating Company. Como presidente de NextRadio/TagStation, o seu traballo centrouse na innovación global a través de activacións de chip FM en todos os teléfonos intelixentes para medir a audiencia, mellorar as experiencias dos usuarios no automóbil e plataformas de atribución de datos para todas as emisoras de radio. En 2019, uniuse Paul Vibenómica como Chief Strategy Officer para axudar a desenvolver a estratexia de saída ao mercado para a solución publicitaria Audio Out-of-Home™ da empresa que se comercializa como primeira. Despois dun lanzamento exitoso, Brenner foi ascendido a presidente de Audio OOH para supervisar todos os esforzos relacionados coa actividade de xeración de ingresos e as asociacións relacionadas e recentemente uniuse ao Comité de Investigación de DPAA e ao novo Comité de Medios de Retail IAB. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Chaney
  Paul Chaney é escritor de tendencias para pequenas empresas. Cubre noticias da industria, incluídas entrevistas con executivos e líderes da industria sobre os produtos, servizos e tendencias que afectan ás pequenas empresas. É un veterano comerciante de Internet con 20 anos de experiencia en axudar ás pequenas empresas a aprender a usar a web con fins de mercadotecnia. Anteriormente, foi editor de Web Marketing Today e un editor de longa data para Practical Ecommerce. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Childs
  Paul Childs é un veterano da tecnoloxía publicitaria con máis de 15 anos de experiencia creando e facendo crecer empresas globais de publicidade móbil no espazo programático tanto no lado da demanda como da oferta. Ocupou numerosos postos de liderado nos niveis de VP e C, que abarcan o desenvolvemento empresarial, as operacións, as vendas e o marketing. Paul cofundou Adfonic en 2008, que pasou a converterse nun dos DSP móbiles líderes a nivel mundial. Máis recentemente, Paul foi o xefe da oficina de ingresos de Smadex, onde axudou a crecer e saír do negocio a Entravision. Paul é actualmente vicepresidente de desenvolvemento empresarial en MOLOCO. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Prasanna Chitanand
  Prasanna é a especialista sénior de SEO en Express Analytics. Ten experiencia en SEO, redes sociais, blogs, xestión da reputación en liña, Google Ads e optimización de vídeos de YouTube. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Poulomi Damany
  Poulomi Damany ten máis de 15 anos de experiencia en software empresarial, minería de datos, agrupación e xestión de datos. Poulomi lidera a xestión e comercialización de produtos para o único almacén de datos baseado na nube de BitYota. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Pete Eppele
  Pete aporta 20 anos de experiencia en estratexia de produto, axudando ás empresas de Fortune 500 a aproveitar o Big Data para mellorar o rendemento empresarial. Como vicepresidente sénior de produtos e ciencia, Pete é o responsable de liderar Zilliantesforzos en I + D e definición do ciclo de vida e requisitos do produto. Antes de Zilliant, Pete exerceu como vicepresidente de mercadotecnia de produtos en Yclip. Antes de Yclip, Pete xestionaba as aplicacións de minería de datos e soporte de decisión altamente escalables de KD1 usadas por Walgreens, Lowe's Home Improvement e Pepsi / Frito Lay. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Pam Erlichman
  Pam Erlichman é a directora de mercadotecnia de Jebbit. Con máis de 25 anos de experiencia en mercadotecnia, Pam é responsable da marca Jebbit e da estratexia de mercadotecnia. Antes de unirse a Jebbit, Pam foi a vicepresidenta de mercadotecnia de Oracle Data Cloud, que incluíu a creación e crecemento das primeiras marcas da industria de Oracle Data Cloud, The Data Hotline e The Data Lab; proporcionando estratexia de datos e educación aos socios de marca, medios e axencias. Pam uniuse a Oracle Data Cloud mediante a adquisición de Datalogix, onde creou e medrou a función de mercadotecnia desde o seu inicio. Antes de Datalogix, Pam traballou en Digitas, liderando relacións con marcas de clase mundial, incluíndo Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines e Progressive Insurance. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Pauline Farris
  Pauline fala portugués, inglés, español e italiano. Viaxou polo mundo para mergullarse nas novas culturas e aprender idiomas. Hoxe está orgullosa de ser membro votante da American Translators Association e participante activa do Leadership Council da súa División de Lingua Portuguesa. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Polina Haryacha
  Polina Haryacha é fundadora de CloutBoost, unha axencia de mercadotecnia enfocada á adquisición que une marcas con xogadores afíns. Con máis dunha década de experiencia en mercadotecnia de produtos, adquisición de usuarios e análises de mercadotecnia, Polina é unha experta destacada en TechCrunch, AdExchanger, Adweek e outros soportes da industria. Tamén é unha oradora nas principais convencións de mercadotecnia dixital, incluíndo Digital Summit e PubCon, onde comparte a súa experiencia no lanzamento e crecemento de xogos para móbiles, PC e consolas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Pedro Ibarra
  Peter Ibara é un profesional experimentado con paixón por traballar na intersección da innovación, o impacto e a responsabilidade. Cunha sólida experiencia na conexión de persoas e equipos cos obxectivos estratéxicos dunha organización, Peter construíu unha carreira impresionante na tecnoloxía de publicidade e plataformas de datos de clientes. Peter ocupa actualmente o cargo de xefe de AdTech Solutions para Amperity, unha plataforma de datos de clientes que usa a intelixencia artificial para ofrecer un Customer 360 completo e accionable. Neste papel, Peter lidera a estratexia de produtos de Amperity en medios dixitais, redes de medios de venda polo miúdo e datos de segunda parte. colaboración, asociacións adtech e activación post-cookie. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  PJ Taei.
  PJ é o fundador e presidente de Uscreen, un todo nun plataforma de monetización de vídeo que capacita aos empresarios e creadores de vídeo para monetizar o seu contido e construír comunidades e empresas prósperas en torno aos seus vídeos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Kushmaro
  Philip Kushmaro, vicepresidente de operacións en Ranky, naceu en Canadá dun avó Commodore 64 Guru e dun pai que odia todo o dixital, o que o converteu en alguén que non só ama todo o dixital senón que lle gusta explicalo. É enxeñeiro de software, profesional de TI certificado por Microsoft, administrador de sitios web e moito máis. Un día decidiu deixalo todo para expandir o seu lado creativo. Escribir sobre as cousas que odia facer converteuse en algo máis que unha afección. Cando non blogue nin faga o que fai por traballo, podes atopalo no ximnasio adestrando en MMA e no brasileiro Jiu Jitsu. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Phil Lockhart
  Phil Lockhart é o director dixital e socio da consultora dixital Credera. Ten unha ampla experiencia en transformación dixital, habilitación martech e comercio electrónico. A súa experiencia inclúe o desenvolvemento de metodoloxías para toda a empresa que abranguen a transformación dixital, a integración da arquitectura marTech, as viaxes dos clientes, a habilitación de AdTech, a orquestración e automatización do marketing, a intelixencia de contidos, análise e atribución, probas A/B e multivariantes e optimización de conversións. Phil é responsable dos beneficios e perdas en todas as áreas de capacidades martech e dixital de Credera. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul-Louis Valat
  Paul-Louis é o xestor de tráfico en Plezi, software de automatización de mercadotecnia B2B para comerciantes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Obod
  Pavel Obod é un empresario, fundador de Estudio Sloboda, e un investidor inmobiliario. Gústalle conectar con empresarios e iniciou moitos clubs empresariais para directores xerais, vendas e xestores de proxectos en Ucraína e Bielorrusia. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Okhrem
  Consultor de desenvolvemento de produtos dixitais e comercio electrónico con máis de 10 anos de experiencia. Hacker de crecemento dixital e fundador de Comercio Elóxico. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Peo Persson
  Peo é un estratega de mercadotecnia dixital con experiencia en consultoría e emprendemento. Antes de cofundar DanAds en 2013, desempeñou varios papeis altos na industria de medios e TI con case unha década de experiencia traballando en innovación en tecnoloxía publicitaria. Peo tamén formou parte do equipo fundador de Hybris Empire, unha empresa de medios dixitais e publicidade. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Portman
  Philip Portman é o fundador/CEO de Textdrip, unha plataforma de mensaxes de texto para empresas para vendas de seguros, hipotecas, inmobles e solares. Creou varias startups desde cero como; landlineremover.com, argosautomation.com e recruitdrip.com. É un experto líder en marketing de SMS e automatización en marketing dixital. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Petri Rahja
  Petri Rahja é o fundador e CEO de Scopshot, unha plataforma móbil para o crowdsourcing de fotos e vídeos. Ademais da experiencia profesional no campo das TI, Petri tamén ten experiencia en xestión empresarial, que abarca máis de 20 anos. Entre os seus anteriores compromisos figuran Accenture, BEA Systems Inc., Iobox Oy, CRF Box Oy e Iprbox Oy. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Tripp
  Patrick Tripp leva 17 anos de experiencia nas industrias tecnolóxicas, de consultoría e mercadotecnia para o seu papel de vicepresidente da estratexia de produtos da Plataforma Convergente de Mercadotecnia en RedPoint Global. Anteriormente, Patrick encargábase do correo electrónico e da estratexia de mercadotecnia cruzada en Adobe. Antes diso, dirixiu a estratexia de solucións de mercadotecnia en tempo real en Neolane, que foi adquirida por Adobe en 2013. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pamela Webber
  Pamela Webber é directora de mercadotecnia de 99designs, o maior mercado de deseño gráfico en liña do mundo. En 99designs, Pamela dirixe o equipo de mercadotecnia global responsable de impulsar a adquisición de clientes e aumentar o valor de por vida dos clientes. Ademais da súa experiencia como comerciante, Pamela achega unha serie de experiencias de primeira man como emprendedora de comercio electrónico e traballando con startups de rápido crecemento. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pini Yakuel
  Pini Yakuel, fundadora e CEO de Optimove, unha empresa rendible e de escala rápida, ten máis dunha década de experiencia en mercadotecnia de clientes, consultoría empresarial e vendas baseada en análises. A súa paixón por comprender o que impulsa o comportamento dos clientes levouno a liderar o desenvolvemento de Optimove, a nube de marketing para clientes líder da industria, que permitiu aos comerciantes maximizar o valor dos seus clientes. Optimove é utilizado por máis de 180 empresas, incluíndo Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin e Outbrain. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Paige Zandri
  Paige Zandri, directora de rede de avogados en Priori Legal, é o responsable do desenvolvemento da rede de avogados en cada un dos territorios operativos de Priori. Paige é un antigo avogado en Nova York e é copresidente do Comité de Prácticas de Empresas Solo e Pequenas da Asociación de Avogados do Condado de Nova York. Paige graduouse na Brooklyn Law School e foi xogador de softbol da División I na Universidade de Maryland, condado de Baltimore. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Quest Garigliano
  Quest Garigliano aporta 8 anos de experiencia en marketing estratéxico CMG Solucións locais. Como xestor de mercadotecnia de crecemento, Quest traballa co equipo de CMG para planificar e executar campañas de medios de pago, así como esforzos de márketing de entrada e saída. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rasheed Ahamed
  Rasheed Ahamed traballa como líder en crecemento orgánico en Autómata, Inc. Automatad é unha empresa de produtos dixitais Co, que ofrece un conxunto de solucións de monetización programática que impulsan a eficiencia e a monetización superior a escala. Usando a nosa plataforma os editores dixitais poden crear, monetizar e optimizar para obter a mellor experiencia publicitaria. 
 	   sitio  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Russell Artzt
  Russ Artzt é o fundador e CEO de Asociados dixitais, quen xunto con Vince Re, tecnólogo xefe, desenvolveu solucións de software baseadas na nube para axudar ás empresas a dominar o seu contorno dixital. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ray Beharry
  Teño paixón polo marketing, a estratexia, a tecnoloxía, a narración de historias e a aprendizaxe ao longo da vida. O distintivo da miña carreira é traer a maxia da tecnoloxía a un público que antes non a adoptou. Descubro como as marcas viven, diferéncianse e conectan contando as súas historias na era dixital. Como vicepresidente de mercadotecnia, a miña experiencia está no desenvolvemento de estratexias comerciais e na execución de posicionamento de marca, plataformas de comunicación, información do consumidor e percorrido do cliente a través do dixital e social. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Bodey
  Rick Bodey é CMO e socio de Ezzey, unha axencia de mercadotecnia dixital con sede en Scottsdale, Arizona. Desde 2004, Rick creou e saíu de tres startups e guiou a máis de 100 en metodoloxías lean startups. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Chalaka
  Ravi Chalaka é o CMO de Jifflenow e un experto en Marketing e Desenvolvemento de Negocios, que crea e executa estratexias comerciais, xerando demanda e sensibilizando a marca / produto en mercados competitivos. Como vicepresidente de mercadotecnia en grandes e pequenas empresas tecnolóxicas, Ravi construíu equipos e marcas fortes e permitiu un crecemento máis rápido dos ingresos para unha ampla gama de solucións baseadas en software Big Data, SaaS, AI e IoT, HCI, SAN, NAS. Ravi ten MBA en mercadotecnia e finanzas e é un portavoz experto na industria e presentador 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Chavie
  Rick Chavie foi nomeado CEO de EnterWorks en maio de 2015. Chegou a EnterWorks despois de servir como SVP, xestión de solucións globais con hybris e o grupo de Customer Engagement and Commerce de SAP, onde reuniu activos de comercio dixital e físico e CRM para experiencias de clientes sen problemas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rebecca Clyde
  Rebecca Clyde é cofundadora e CEO de Botco.ai, unha startup que ofrece un chat intelixente para clientes sanitarios. Con máis de 20 anos en mercadotecnia dixital na industria tecnolóxica, é unha apaixonada do avance das mulleres na tecnoloxía e foi codirectora de Girls in Tech Phoenix durante 3 anos. Antes de Botco.ai, Rebecca fundou unha axencia de mercadotecnia dixital, Ideas Collide, que agora cumpre 15 anos atendendo a clientes empresariais globais. Anteriormente foi xestora de mercadotecnia en Intel e ten un MBA na Arizona State University. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Crozier
  Ryan Crozier é o fundador de Axencia Boon, unha axencia de mercadotecnia dixital centrada en axudar ás persoas a facer o ben en liña. Ten máis de 15 anos de experiencia en mercadotecnia e axudou a decenas de empresas a implementar o marco StoryBrand no seu marketing. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rishi Dave
  Rishi Dave é o xefe de marketing de Dun e Bradstreet. Rishi uniuse a Dun & Bradstreet en febreiro de 2014 desde Dell, onde foi o director executivo de mercadotecnia dixital. Rishi é licenciado en enxeñaría química e economía con honores pola Universidade de Stanford e un MBA en mercadotecnia pola Wharton School, Universidade de Pensilvania. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Román Davydov
  Roman Davydov é observador de tecnoloxía de comercio electrónico en Itransición. Con máis de catro anos de experiencia no sector das TI, Roman segue e analiza as tendencias de transformación dixital para guiar ás empresas de venda polo miúdo a tomar opcións informadas de compra de software cando se trata de automatización do comercio e da xestión de tendas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ross Denny
  Ross Denny é presidente e cofundador de Ezzey, unha axencia de mercadotecnia dixital con sede en Scottsdale, Arizona. Despois de iniciar unha empresa paralela en 1994, deixou o seu cargo executivo en General Electric, entón unha empresa de Fortune 5, e converteuse nun empresario en serie como fundador e/ou socio de 10 startups que xeraron máis de 2 millóns de dólares en vendas, con tres saídas exitosas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronald Gabriel
  Ronald Gabriel é o editor asistente de Mentores de comercio. Ten máis de 8 anos de experiencia escribindo sobre comercio electrónico, venda polo miúdo, mercadotecnia e tecnoloxía. Tamén é un tipo de números ao que lle gustan os seus crucigramas e o sudoku. Cando non edita nin escribe, pódese atopar vendo repeticións de animes e esbozando algúns personaxes propios. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Robert Glazer
  Robert Glazer é o fundador e director xeral de Socios de aceleración, fundador e presidente de BrandCycle e autor de Performance Partnerships: The Checkered Past, Changing Present and Exciting Future of Affiliate Marketing. É un empresario en serie cunha traxectoria excepcional e paixón por obter ingresos e beneficios crecentes para empresas con sede en B2C, colaborando con marcas como Adidas, ModCloth, Reebok, Target, Tiny Prints, Gymboree e Warby Parker. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ron Ouro
  Ron Gold é presidente e CEO de Marketing Works, unha empresa de relacións públicas e mercadotecnia con servizos completos con sede en East Setauket, NY. Tamén é o fundador e co-anfitrión do programa de radio The Nonprofit Voice en 103.9 FM LI News Radio. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rakshit Hirapara
  Rakshit é un comercializador de contidos en LoyaltyXpert, unha empresa de programas de fidelización na India. Ten habilidades espectaculares en programas de fidelización, mercadotecnia e retención de clientes. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Hollis
  Na súa actual condición, Richard Hollis é o propietario, fundador e CEO de Holonis Inc., con sede en San Diego, California. Xuntándose co seu fillo, Hayden Hollis, a parella formulou unha visión de crear a primeira plataforma empresarial de redes sociais totalmente integrada, baseada na comprensión e principios dos holons, a idea de que a solución é á vez unha parte e un todo. Holonis potencia as empresas de todos os tamaños cunha tecnoloxía integrada divertida, fácil e rendible de usar. O obxectivo en mente é catapultar e reiniciar a economía de todos os usuarios á vangarda da revolución dixital en rápida evolución. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ritesh Patil
  Ritesh Patil é o cofundador de Mobisoft Infotech que axuda ás startups e ás empresas en tecnoloxía móbil. Encántalle a tecnoloxía, especialmente a tecnoloxía móbil. É un ávido blogueiro e escribe na aplicación móbil. Traballa nunha compañía líder en desenvolvemento de Android con desenvolvedores de aplicacións Android cualificados que desenvolveu aplicacións móbiles innovadoras en diversos campos como finanzas, seguros, saúde, entretemento, produtividade, causas sociais, educación e moitos máis e obtivo numerosos premios polo mesmo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  RJ Horsley
  RJ Horsley é o presidente de SpotOn Transact, LLC, unha empresa de software e pagamentos de vangarda que redefine a industria de servizos comerciais integrando capacidades de pago multicanle con solucións de software para que as empresas poidan dirixir e facer medrar mellor o seu negocio. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Revathi Krishna
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  Rajneesh Kumar
  Rajneesh Kumar, comerciante dixital e hacker de crecemento, é actualmente o xefe de mercadotecnia dixital de Pimcore Global Services. Pimcore é unha premiada plataforma empresarial de código aberto consolidada para xestión de datos mestres (PIM / MDM), xestión de experiencia de usuario (CMS / UX), xestión de activos dixitais (DAM) e comercio electrónico. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ryan Lucht
  Antes de unirse Métricas de Cro, proporcionou un servizo de mercadotecnia en pila completa executando un exitoso programa de probas como director de mercadotecnia en Big Interview. Ryan trae un ollo estratéxico agudo, unha profunda comprensión da psicoloxía do usuario e unha creatividade entusiasta para a optimización ao equipo de Cro Metrics. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel McPherson
  Rachel traballa actualmente como vicepresidenta de comunicacións en Collab activo. Despois de rematar o seu máster en Comunicacións, seguiu unha carreira na industria dixital, sobre todo en mercadotecnia e relacións públicas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Randy Mercer
  Randy é un experto en contido de produtos omnicanal con máis de 15 anos de experiencia no sector. Dirixe os equipos globais de xestión de produtos e arquitectura de solucións de 1WorldSync, aliñando a carteira da empresa coas necesidades actuais dos clientes e as tendencias emerxentes do mercado. Comentarista frecuente de medios nacionais e comerciais que cobren noticias de comercio polo miúdo e comercio electrónico, Randy aproveita a súa ampla experiencia en datos de artigos e aliñamento de contidos, desenvolvemento de aplicacións de comercio electrónico e deseño de solucións para guiar a folla de ruta e a visión estratéxica dos produtos de 1WorldSync. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Narayanan
  Ravi Narayanan é o xefe de práctica global de Insights and Analytics de Nisum e un asesor preferido das principais marcas Fortune 500. Atende aos CxO e aos seus equipos, axudándoos a aproveitar as tecnoloxías de análise avanzada e blockchain para axudar a transformar a experiencia do cliente, mellorar as operacións e impulsar o crecemento e a innovación. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Roma Kapadiya
  Roma Kapadiya é analista de SEO e contacontos en Nimblechapps - aempresa de desenvolvemento de aplicacións híbridasCon sede fóra da India. Ela cre no uso dunha variedade de estratexias para crear a presenza en liña da empresa que lle deleite e entregue. Como afección, escribe sobre novas e futuras tecnoloxías, startups, ferramentas de programación e deseño de empresas e web. Podes seguila en Twitter e Facebook. 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Pantalón Rekha
  Rekha Pant, é un profesional de TI, B.Tech da Universidade RGPV, Bhopal, India. Xunto coa súa profesión de TI, tamén evolucionou a si mesma para converterse nunha escritora fluída que aborda diferentes temas en comunicación dixital, educación, mercadotecnia e informática. Co seu raro talento, publicou pezas do blog como invitada en moitos sitios web. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rudrendu Kumar Paul
  Rudrendu Kumar Paul é un experimentado profesional da industria de intelixencia artificial e ML aplicado con máis de 15 anos de experiencia en múltiples sectores. Actualmente traballando como experto en IA no equipo de ciencia de datos de Walmart Connect, desempeñou funcións importantes en empresas globais como PayPal e Staples. A competencia profesional de Rudrendu abarca varios campos, incluíndo intelixencia artificial, aprendizaxe automática aplicada, ciencia de datos e aplicacións de análise avanzada. Aplicou a IA a múltiples casos de uso en diversos sectores como publicidade, venda polo miúdo, comercio electrónico, fintech, loxística e robótica. Ademais dos seus logros profesionais, Rudendu contribúe activamente ao ecosistema de startups como xuíz e experto en varias competicións globais de startups. Revisa revistas académicas de prestixio como IEEE, Elsevier e Springer Nature e é membro do Consello Asesor da Universidade de California, Riverside. Rudrendu posúe un MBA, un MS en Data Science pola Universidade de Boston e un bacharelato en Enxeñaría Eléctrica. 
 	   LinkedIn  
	   medio  

 
 
 
 
	    
  
  Ríos Pearce
  River é o director de mercadotecnia de BoomTown, unha plataforma inmobiliaria en liña con sede en Charleston, SC. Rivers ten máis de 9 anos de experiencia no espazo de publicidade e mercadotecnia en liña, traballando con numerosas empresas Fortune 500 en todo o comercio electrónico, viaxes e verticais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Raquel Peralta
  Rachel traballou na industria financeira internacional durante case 12 anos o que lle permitiu adquirir experiencia e converterse nun adestrador, adestrador e líder moi capacitado. Gustáballe animar aos membros do equipo e aos compañeiros a seguir desenvolvéndose de forma continua. Coñece ben as operacións, a formación e a calidade no entorno de atención ao cliente. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rochelle Richelieu
  Rochelle trae máis de 20 anos de experiencia SaaS empresarial de empresas como eGain, Sage Intacct e Marketo. Despois de construír e dirixir o seu propio negocio durante máis de 7 anos, Rochelle trouxo a súa paixón por construír e fomentar as relacións cos clientes no campo da tecnoloxía e desempeñou funcións de liderado executivo en empresas de todos os tamaños. Rochelle comezou con Marketo pre IPO e tivo funcións pioneiras en servizos profesionais, xestión de proxectos e educación. Rochelle tiña unha carteira de máis de 300 implementacións empresariais e foi clave no desenvolvemento da metodoloxía do cliente que axudou a Marketo a escalar a través da saída a bolsa e aínda se usa cos clientes empresariais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Roy Robinson
  Roy é o director de produtos de Mencioname, unha plataforma de enxeñería de referencia líder no mercado. Son directamente responsable de todos os aspectos da visión, estratexia e desenvolvemento do produto, desde a ideación ata o lanzamento do produto. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ran Ronen
  Ran Ronen é CEO de Equally AI, unha empresa de tecnoloxía dedicada a facer de Internet un lugar máis accesible para todos. Coas súas solucións innovadoras e tecnoloxía de punta, Equally.ai está cambiando a forma en que as empresas abordan a accesibilidade. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Renae Scott
  Un estratega de marca impulsado, un creador de equipos inspirador e un líder executivo totalmente comprometido con ampla experiencia crecendo en vendas e beneficios para as principais marcas de consumo durante períodos de maior competencia e recesións económicas. Con experiencia en restaurantes, fitness e produtos embalados. Fortes habilidades de liderado en franquías. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronen Shnidman
  Ronen é un produtor evanxelista en Pipl, unha empresa dedicada a facilitar o uso de información social e profesional sobre persoas. Podes seguilo e as últimas novidades e actualizacións de Pipl en Twitter. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Skroback
  Rachel Skroback é a escritora de contido de FormAssembly. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Robby Slaughter
  Robby Slaughter é un experto en fluxo de traballo e produtividade. O seu foco é axudar ás organizacións e individuos a ser máis eficientes, máis eficaces e máis satisfeitos no traballo. Robby é colaborador habitual en varias revistas rexionais e foi entrevistado por publicacións nacionais como o Wall Street Journal. O seu último libro é A receita inmellorable para eventos en rede.. Robby dirixe a consultoría de mellora empresarial empresa. 
 	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rich Smith
  Rich Smith é CMO de Xornaya, unha empresa líder en intelixencia de datos de comportamento que axuda ás empresas a atraer e fidelizar clientes mediante unha rede propietaria de máis de 35,000 sitios de compras de comparación e xeración de clientes potenciais. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Smullen
  Richard Smullen é o CEO de Pypestream. Anteriormente exerceu de cofundador e CEO de Genesis Media LLC, unha plataforma de publicidade de vídeo en tempo real de múltiples medios de nova xeración. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rosie Stano
  Ao longo dos anos, a xerente de mercadotecnia e socio Rosie estableceu relacións inigualables con socios de plataformas e análises para axudar aos clientes a cumprir os seus obxectivos. No seu tempo libre, pódese atopar tocando a frauta de jazz e criticando o café local no seu blog. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rae Steinbach
  Rae é graduada na Universidade de Tufts cun título combinado de Relacións Internacionais e chinés. Despois de pasar un tempo vivindo e traballando no estranxeiro en China, regresou a Nova York para continuar a súa carreira e continuar comisariado de contidos de calidade. Rae é un apaixonado das viaxes, a comida e a escritura (por suposto). 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Sila
  Roman entrou no mundo dos datos dixitais en 2013. Conseguiu participar en moitas direccións: desenvolvedor front-end, responsable fronte-end, xefe de desenvolvemento, propietario do produto e xefe de produto. Como tal, participou no desenvolvemento dun rastreador de clics; CRM-ferramentas para axencias; ferramentas para organizar e avaliar os procesos de compra de medios; e un servizo web público para conectar compradores e clientes e garantir interaccións efectivas entre eles. Dende 2019 traballa JustControl.it 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Swaminathan
  Ravi Swaminathan é o fundador e CEO de TarefaHumano, unha plataforma de adestramento dixital en tempo real que conecta cada empregado 1:1 cunha rede global de adestradores mediante videochamadas en case 1000 temas do traballo diario e da vida persoal. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J. Bispo Rusty
  Pasei os últimos 5 anos axudando ás grandes marcas a crear experiencias incribles para os seus equipos de vendas durante as interaccións de vendas individuais. A miña paixón é axudar aos comerciantes a facer o seu traballo. Cando non traballo, estou pescando no océano en San Diego, California. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Vasylenko
  Roman Vasylenko é o home detrás de eWizard, unha plataforma de experiencia de contido para empresas farmacéuticas e de ciencias da vida que mellora as operacións de contido dixital. Ten máis de 12 anos de experiencia no desenvolvemento de software. Roman é o cofundador e director de tecnoloxía de Viseven, onde é responsable do desenvolvemento de produtos innovadores e da transformación tecnolóxica. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Kumar Vias
  Roman é experto en mercadotecnia en empresas Fintech, Startup e TI. A súa empresa onde é o CEO e fundador, Qmarketing, ten clientes en todo o mundo, incluíndo San Francisco, Londres, Nixeria, Europa Occidental e Oriental. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Smith
  Ryan é xerente de redes sociais e desenvolvemento de negocios en Raidious. É un profesional das relacións públicas especializado en utilizar as redes sociais como ferramenta de comunicación de mercadotecnia. Ryan ten experiencia en deportes, política, propiedades inmobiliarias e moitas outras industrias. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Rubén Yonatan
  Reuben Yonatan é o fundador e CEO de GetVoIP, un recurso de comparación de VoIP que axuda ás empresas a comprender e escoller unha solución de comunicación empresarial para as súas necesidades específicas. Reuben axuda ás pemes a aliñar a estratexia empresarial coa cultura e mellorar a infraestrutura corporativa xeral. Sígueo en Twitter @ReubenYonatan 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sagil Babu
  Sagil é un apaixonado defensor de cubrir a brecha entre as mentes novas aspirantes e os emprendedores de éxito. Como anfitrión de Sagil Talks Too Much, Sagil participa en conversas perspicaces con mentes innovadoras, compartindo as súas viaxes e consellos para o éxito, ofrecendo un recurso valioso para os mozos que buscan esculpir os seus propios camiños no emprendemento. Ademais dos podcasts, Sagil é un consultor de automatización de mercadotecnia de intelixencia artificial que se mantén á vangarda das tendencias de mercadotecnia para axudar ás empresas a prosperar no panorama dixital. Conecta e colabora para unha viaxe compartida de empoderamento e crecemento. 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Siena Amelia
  Sienna é un lector voraz, un apaixonado escritor, afeccionado ao cine, un individuo desexoso e moito máis. Encántame escribir sobre tecnoloxía e como se encaixa na súa vida diaria. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Savannah Marie
  Savannah Marie é unha escritora independente e entusiasta do marketing en liña. É unha apaixonada de seguir SEO, mercadotecnia en liña e tendencias sociais. Síguea chilro   Google+. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Saranya Babu
  Saranya Babu é a directora de marketing de Nublado, a empresa na nube de experiencias multimedia para moitas das principais marcas do mundo. Con máis de 50 millóns de activos xestionados e 10,000 clientes en todo o mundo (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix e outros), Cloudinary é o estándar do sector para desenvolvedores, creadores e comerciantes que buscan crear experiencias visuais atractivas en liña para os seus clientes. Saranya é unha experimentada líder de mercadotecnia B2B que anteriormente dirixiu o equipo de mercadotecnia de Wrike (adquirida por Citrix en 2021) e Instapage, onde implementou, construíu e escalou sofisticadas estratexias de mercadotecnia multifuncional. Ten experiencia traballando en empresas con arranque, financiadas con capital de riesgo, de capital privado e empresas públicas con éxito comprobado, logrando un crecemento de 2 a 10 veces nos ingresos e na valoración. Recibiu o premio Silicon Valley Women of Influence 2021 e foi preseleccionada no premio B&T Women in Media 2020. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shane Barker
  Shane Barker é un consultor de mercadotecnia dixital especializado en marketing de influencia, marketing de contidos e SEO. Tamén é o fundador e CEO de Content Solutions, unha axencia de mercadotecnia dixital. Consultou con empresas Fortune 500, influencers con produtos dixitais e varias celebridades da lista A. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Bliss
  Sammy Bliss é o vicepresidente de servizos ao cliente de ASV Experiential, unha organización de eventos e mercadotecnia experiencial con sede en Torrance, California. ASV Experiential é un provedor de servizos completos especializado na creación de experiencias de mercadotecnia en directo inmersivas para marcas B2B e B2C. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sesie Bonsi
  Sesie é un avogado con gran competencia e coñecementos nas áreas de tecnoloxía e infraestrutura móbil, incluíndo, entre outras, as regulacións globais de telecomunicacións, os sistemas de pago móbil e as regulacións financeiras, o comercio electrónico e as regulacións de comercio social. Xogador de equipo proactivo e motivado con habilidades superiores de análise de empresas e capacidade para analizar e mellorar os procesos comerciais en tecnoloxía móbil. Posúe dúas patentes en tecnoloxía de pago. Socio tecnolóxico de Visa e fundador da cohorte 1 de FIS Fintech Accelerator. Profesional eficaz e dilixente cunha formación diversa en emprendemento, empresa, dereito e estrutura organizativa. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Hardigree
  Scott Hardigree é CEO de Indiemark, unha axencia e consultoría de marketing por correo electrónico de servizo completo con sede en Orlando, FL. Pódese contactar con Scott en scott@indiemark.com. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan des
  CEO e cofundador de LeadsBridge. Un conxunto de ferramentas de automatización para os anunciantes de Facebook. Afeccionado á automatización de publicidade e mercadotecnia social. Descarga o de Stefan Facebook Ads Insider's Hacks. 
 	   sitio  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Dickerson
  Shawn ten case 20 anos de experiencia en mercadotecnia e xeración de demanda, que abarca empresas Fortune 1000, empresas respaldadas por riscos e pequenas startups. A súa paixón por levar a metodoloxía Agile aos equipos de mercadotecnia brilla no seu foco en dar ás organizacións a visibilidade e as ferramentas necesarias para aumentar os ingresos e xerar demanda. Shawn é actualmente o director de mercadotecnia de solucións da empresa de software de xestión de proxectos e traballo empresarial baseado na nube Ámbito de traballo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Donald
  Como CEO e fundador de Creativa dixital, Scott usa o seu espírito emprendedor, creatividade e paixón por todo o dixital para expandir o seu negocio nunha organización profesional sen fisuras. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Serban Enache
  Con máis de 20 anos de experiencia en deseño e novos soportes, Serban demostrou ser un executivo cualificado, que combina con éxito habilidades creativas e executivas. Cofundou Archiweb en 1998, un líder premiado entre as empresas de deseño web de Europa do SE e previu a futura axencia de accións a principios do 2000. Como director creativo de Archiweb axudou a multitude de empresas a establecer ou mellorar a súa presenza en liña. Serban manexa a estratexia de desenvolvemento empresarial para Dreamstime, e está profundamente implicado nas operacións cotiás da comunidade do sitio web. É un visionario experto que cre en perturbar as normas comerciais para explorar novas opcións. Comezou Dreamstime cunha cámara dixital obsoleta e agora desactualizada e a súa propia colección de fotos. Perseguiu o seu soño e agora Dreamstime, ademais de ser unha axencia e unha empresa, é o maior lugar de reunión de fotógrafos e deseñadores apaixonados. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Gilbert
  Samantha R. Gilbert leva 2 anos traballando como xornalista nunha axencia de edición en liña en Nova York, Estados Unidos. Tamén é experta en escritura profesional en temas como o blogueo, a arte moderna e a educación. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Sexan Gordon
  Sean Gordon ten un amplo historial de contratación, contratación, formación e desbloqueo do talento das persoas. Sean fundou vidREACH.io para revitalizar e personalizar a comunicación a través do poder do vídeo. Sean creou novas liñas de negocio, dinamizou as culturas da empresa estancadas e foi mentor de centos de empregados que fixeron grandes cousas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Hartert
  Steve Hartert é director de mercadotecnia de JotForm, unha ferramenta líder en creación de formularios en liña. Steve ten máis de 30 anos de experiencia en xestión de mercadotecnia e traballou con empresas e startups de Fortune 500. Ten unha licenciatura na Universidade Politécnica Estatal de California, Pomona, e un MBA na Universidade Estatal de California, San Bernardino. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Salomón Hedaya
  En 2021, Solomon Hedaya uniuse a Fortress Brand, a aceleradora global de marcas que agora pasou a formar parte de Front Row. Como director de crecemento, Solomon foi unha peza esencial dos esforzos de fusión e adquisición de Front Row, liderando todas as actividades de crecemento inorgánico en toda a plataforma, incluíndo transaccións de fusións e adquisicións, estratexia a longo prazo, asociacións, joint ventures e investimentos. Ademais de atopar e pechar os acordos estratéxicos que levaron ao que agora se coñece como Front Row, Solomon axudou a liderar o proceso de integración para incorporar a cada socio baixo o paraugas Front Row. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Islam Shafqat
  Shafqat Islam é o cofundador e CEO de Benvida, unha marca NewsCred. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Sheryl Jones
  Sheryl é a especialista en mercadotecnia de Uplers que ten unha gran experiencia no deseño de viaxes de usuarios ben definidas a través do dominio de mercadotecnia dixital. Aproveita a súa experiencia en mercadotecnia dixital para axudar ás empresas a obter ROI significativos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Samuel Kellett
  Dirixo o equipo de contidos de Exponea (un software de mercadotecnia todo en un, que permite experiencias personalizadas dos clientes a escala), onde xestiono a produción de artigos de comercio electrónico e estudos de casos, así como o contido de seminarios web e eventos. A miña paixón é a narración de historias: exploro constantemente formas novas e creativas de explicar temas complexos. Cando non estou na miña mesa, gústame actuar coa miña compañía de improvisación, ver películas e televisión e planificar a miña próxima aventura. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Kolbert-Hyle
  Sam Kolbert-Hyle é o presidente e CEO de Brandlive. Brandlive axuda ás mellores marcas do mundo a crear experiencias que moven á xente: desde reunións internas con alma ao estilo do concello ata grandes eventos de mercadotecnia que xeran ingresos. Baixo o liderado de Sam, Brandlive pasou dun puñado de empregados a máis de 150 e acolleu eventos destacados para empresas como Nike, Nintendo, Ark Invest, The Wall Street Journal, Square, Google, GoPro e Adidas, e foi o número 1 en Live. Eventos na lista de empresas máis innovadoras de Fast Company en 2021 e na categoría de vídeos emerxentes en 2022. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Marcinuk
  Steve Marcinuk é un experto en relacións públicas con máis de 10 anos de experiencia. É cofundador e xefe de operacións de Relacións Intelixentes, onde participa activamente en todos os aspectos das operacións e do crecemento da empresa; isto abarca desde a xeración da tecnoloxía AI PR para a plataforma ata os servizos ao cliente. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Marshall
  Stephen Marshall é director de Be Basic CEO con ampla experiencia en mercadotecnia e servizos financeiros en Meridian, Idaho. O meu traballo apareceu e mencionouse nunha ampla gama de publicacións, incluíndo Tweak Your Biz, Mobile Business Insights, Social Nomics, Small Biz Club, Energy Central, Dzone, Biz Community, Blog Her e moito máis. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Melnick
  Sam Melnick é o vicepresidente de mercadotecnia de Alocadia, líder no software de xestión do rendemento en mercadotecnia, xestionando máis de $ 20 millóns en gastos de mercadotecnia ata a data. É un profesional de mercadotecnia premiado e analítico con experiencia como profesional de mercadotecnia en Vivox, analista da industria CMO en IDC e xestor de éxito de clientes nun Lattice Engines. Sam é un orador frecuente en eventos da industria de mercadotecnia e prolífico autor de investigacións de mercadotecnia. Foi recoñecido como un dos 50 profesionais da tecnoloxía de mercadotecnia máis influentes, ademais dun dos 40 principais influentes de Nova Inglaterra en contidos e mercadotecnia dixital. Sam é graduado na Isenberg School of Management de UMass Amherst. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Morgan
  Cofundador do negocio de transformación dixital, Esquizo. Squiz é un dos principais provedores de solucións baseados na web. Consulta, constrúe e xestiona sitios web atractivos e aplicacións en liña empregando os nosos produtos de xestión de experiencia web de código aberto, Squiz Suite. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Mesmo Narula
  Sameer leva case 7 anos con Manthan dirixindo a xestión de produtos de varias liñas de produtos. Neste papel, é responsable da xestión completa do ciclo de vida do produto dende a concepción, o desenvolvemento ata a adopción. En xeral, Sameer ten máis de 20 anos de experiencia especializada na subministración de solucións de aplicacións empresariais dirixidas por tecnoloxía para empresas medianas e grandes. Tamén ten unha experiencia significativa de traballo con empresas de tecnoloxía de nicho / start-up na capacidade do membro principal do equipo fundador ou na fase inicial. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sanket Patel
  Sanket Patel é fundador e director de Blurbpoint Media, unha empresa de SEO e mercadotecnia dixital. A súa paixón por axudar á xente en todos os aspectos da mercadotecnia en liña flúe na cobertura experta da industria que ofrece. É experto en mercadotecnia web, optimización de motores de busca, redes sociais, mercadotecnia por afiliados, mercadotecnia B2B, publicidade en liña de Google, Yahoo e MSN. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sharat Potharaju
  Sharat Potharaju é a cofundadora e CEO de Beaconstac, responsable de elaborar a estratexia e execución xeral. Sharat dedícase a lograr a visión de Beaconstac de permitir a conexión dixital con cada obxecto físico e lugar do planeta. Antes da súa carreira empresarial, Sharat pasou uns anos traballando na banca de investimento en Merrill Lynch en Nova York. Sharat posúe un máster en xestión de enxeñaría pola Universidade de Duke e un bacharelato en enxeñaría polo Instituto Indio de Tecnoloxía (IIT) Madras. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sridhar Ramanathan
  Sridhar Ramanathan é cofundador e COO de Grupo Aventi, unha axencia de mercadotecnia de produtos baixo demanda dedicada a achegar talento de execución de mercadotecnia de clase mundial a clientes B2B de alta tecnoloxía. Sridhar ten máis de 20 anos de experiencia en empresas tecnolóxicas, desde startups ata empresas de chip azul. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sudip Saha
  Sudip Saha, COO de Visións futuras do mercado, unha empresa premiada de investigación e consultoría de mercado. Un profesional empresarial orientado ao crecemento con ampla experiencia en investigación de mercado e xestión de proxectos en verticais en APAC, EMEA e América, Sudip é un forte crente e defensor de solucións baseadas na innovación, con énfase na creación de solucións personalizadas para atender ás necesidades do cliente. . 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Saker
  Sarah Saker é unha adestradora e escritora independente de negocios especializada en axudar aos procesos de configuración das pemes para a atención ao cliente e o crecemento previsible. Cando non escribe nin adestra, Sarah pódese atopar na súa granxa familiar (pequena pero crecente). Conéctate con Sarah about.me/ssaker para adestrar ou escribir axuda. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Samir Sampat
  Samir Sampat é un asociado de mercadotecnia e eventos Smith.ai. Os recepcionistas virtuais e os axentes de chat en directo de Smith.ai 24/7 capturan e converten clientes potenciales por teléfono, chat do sitio web, mensaxes de texto e Facebook. Podes seguir a Smith.ai en Twitter, Facebook, LinkedIn e YouTube. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Schoeneberger
  Scott Schoeneberger é o socio director de Bluewater, unha empresa tecnolóxica de deseño avanzado que axuda a apoiar a narración sensorial en lenzos dixitais e físicos. Bluewater, especializada en servizos tecnolóxicos de integración e eventos, crea momentos vivenciais para as marcas, os seus proxectos e eventos. Scott publicouse en Eventbrite, Entrepreneur e Forbes Communication Council. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Schwegman
  Shawn Schwegman é cofundador e director de estratexia de DemandJump. Shawn xa traballou con Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco e moito máis. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sabrina Sedicot
  Sabrina Sedicot é unha comerciante experimentada que se centra en todo o dixital. Ela traballa para Appnova, unha axencia de deseño creativo con sede en Londres e Roma. Traballa en proxectos de deseño de UX/UI, comercio electrónico, marca e produción de contidos. Está inspirada en todas as formas de narración dixital e está interesada en crear solucións a medida que poidan ofrecer experiencias para crear marcas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sumiya Sha
  Sumiya é o autor do sitio web Xploited Media. Como escritora de contidos, Sumiya probou moitos deseños de sitios web e espera compartilos cos seus lectores. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Shapiro
  Suzi Shapiro leva toda unha vida aprendendo sobre como traballan as persoas e como usar esta información para mellorar a súa vida. Suzi ten moitos anos de experiencia como profesora universitaria de Psicoloxía e Informática e como investigadora de experiencia de usuario e traballou con persoas dunha gran variedade de empresas, desde técnica a financeira, pasando por médica e educativa. Suzi é actualmente consultora principal en experiencia de usuario con GravityDrive. As súas prácticas de deseño de experiencia de usuario poden mellorar procesos, servizos e produtos. Tamén se encarga de desenvolver a formación para persoas que queiran mellorar os procesos de Deseño da Experiencia de Usuario nas súas empresas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Shreve
  Stephanie Shreve é vicepresidenta de Compromiso de Socios en PowerChord. É unha executiva de software e marketing dixital con máis de 20 anos de experiencia liderando equipos de alto rendemento para apoiar marcas globais e socios estratéxicos. Cunha traxectoria de rendemento, Stephanie esfórzase por construír fortes relacións cos clientes para crear solucións que impulsen os resultados comerciais. Ela abraza as oportunidades que presentan as tecnoloxías emerxentes para chegar a novos mercados e facer crecer os negocios. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefanie Siclot
  Stefanie Siclot forma parte do equipo de SEO en Foguete de crecemento, unha axencia de mercadotecnia dixital con sede en Los Ángeles. Ela é a responsable de aumentar a calidade e a cantidade de tráfico do sitio web, o que significa diversión para ela. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Smith
  Sam Smith é cofundador e CTO de Demandwell, unha plataforma de SEO baseada en Indianápolis que combina intelixencia artificial xerativa, datos de SEO e personalización para impulsar o crecemento orgánico dos ingresos. Sam é un creador de solucións tecnolóxicas de longa duración para comerciantes dixitais e quere que teñas un día completo. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Smulders
  Empresario SaaS | Fundador do software máis seguro do mundo para LinkedIn Automation /Expandi.io | durante máis de 5 anos Fundador de LeadExpress.nl 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Senraj Soundar
  Senraj lidera o equipo directivo en ConnectLeader cara ao obxectivo principal de "excelencia en enxeñaría e gran servizo ao cliente". Antes de ConnectLeader, fundou dúas exitosas empresas de servizos de software que empregaban a máis de cen empregados en todo o país e desenvolveron produtos de software avanzados para clientes. Senraj obtivo unha licenciatura en ciencias da computación (con maiores honras) pola Universidade de Massachusetts e unha licenciatura en enxeñaría eléctrica pola Universidade de Anna, Chennai, India. En 1992, Senraj recibiu o prestixioso "National Technology Award" do presidente da India á mellor invención do país. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Sperry
  Stephanie Sperry é directora principal de mercadotecnia de Fonte do servizo. A súa experiencia e coñecemento sitúan de xeito único a Sperry para ampliar as súas capacidades para garantir que ServiceSource estea centrado en mellorar a viaxe do cliente para os clientes da compañía. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Shirley Stark
  Shirley Stark traballa actualmente en InfoCleance como xefa do equipo de marketing. Ten experiencia práctica en marketing B2B e encántalle escribir blogs, consellos, ler artigos B2B, crear estratexias de negocio e viaxar. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Sullivan
  Sean Sullivan é anfitrión de Café converxente. Cando non podcasting, podes atopar a Sean en eventos de rede, eventos culturais e cafeterías citando demasiadas películas. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Kremer
  Steve descríbese a si mesmo como un "pouco country, un pouco rock-n-roll" tanto como técnico como comerciante. Deixou WISH-TV en 1995 para ser un dos primeiros deseñadores e consultores web de Indy. Ao longo do camiño traballou para startups, incluíndo iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha onde era empregado número 4 e actualmente é o director de publicidade en liña de ChaCha. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Tripp
  Suzi Tripp uniuse a Brooks Bell en 2011, supervisando e crecendo programas de experimentación para a súa lista de empresas. No seu papel actual como vicepresidenta de Insights, Suzi é capaz de continuar a súa paixón por xerar estratexias de proba impactantes e descubrir coñecementos significativos do cliente para resolver problemas empresariais complexos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shannon Tucker
  Shannon é un experimentado profesional de relacións públicas que recibe clientes nas noticias. Shannon cre no poder das relacións públicas integradas combinando medios gañados, remunerados e de propiedade. Shannon é o Director Senior de Relacións cos Medios de SSPR. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Ulita
  Samantha Ulita é a directora de Revisións de clientes en liña de Cyberbacker, o principal provedor de servizos de asistente virtual en todo o mundo. Cun compromiso inquebrantable coa satisfacción do cliente detrás da viaxe de comentarios dos clientes de Cyberbacker, Ulita tece un tapiz de comentarios que defende as voces dos propietarios de empresas en América do Norte e dos Cyberbackers dedicados en Filipinas que sustentan o éxito da empresa. A súa experiencia esténdese ao seguimento diario do sitio de revisión, abrazando comentarios tanto positivos como negativos, e destaca por manexar a comunicación con habilidade nos momentos difíciles. Ela ten un ollo atento ao latido do corazón das redes sociais e transforma con habilidade os sentimentos en estratexias prácticas, fomentando a transparencia, o crecemento e un sentido de unión incomparable dentro da diversa comunidade de Cyberbacker. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Vaughan
  Scott Vaughan, CMO de Integrar, lidera a estratexia de saída ao mercado da compañía e céntrase en identificar e desenvolver a base de clientes e as relacións de mercado que crecen rapidamente da compañía. A súa paixón céntrase en desbloquear o potencial do mercadotecnia, os medios e a tecnoloxía para impulsar o valor dos negocios e dos clientes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Suzy Viola
  Suzy Viola é especialista en mercadotecnia en redes sociais e fotógrafa. Encántalle compartir os seus coñecementos e intereses con todos os que a levan a converterse nunha escritora independente. E Oh! Ela tamén é viaxeira. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Steve Weiss
  Steve Weiss é o CEO de MuteSix e un empresario e comerciante de internet de toda a vida. Dende que comezou o seu primeiro negocio multimillonario cando aínda era un adolescente, Steve buscou as mellores oportunidades de negocio en liña, concentrándose na plataforma de publicidade de Facebook. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Smith Willas
  Smith Willas é un escritor, blogger e xornalista de medios dixitais independente. É licenciado en xestión de cadeas de subministración e xestión de operacións e mercadotecnia e ten unha ampla formación en medios dixitais. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Williams
  Sarah Williams é unha emprendedora con sede en Berlín, especialista en marketing en comunicación en liña. Mira a súa startup dixital favorita - Revista Wingman - unha revista de estilo de vida en liña para homes. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Suzie Wilson
  Suzies chámase unha WordPressaholic á que lle encanta escribir para os usuarios de WordPress. Antes de cambiar a escritora de contido, foi investigadora de contido con coñecementos de SEO. Suzie é agora unha máquina de escribir contido sobre plugins e titoriais de WordPress que aínda cre que algún día será astronauta. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Sofía Wilton
  Sofía Wilton é xornalista de profesión pero escribe relatos no seu tempo libre. As súas historias publícanse en xornais locais e son moi recoñecidas polas súas atractivas historias. Tamén escribe blogs para Lago B2B relacionado coa actualidade. Como escritora apaixonada, dedica todo o seu tempo libre a escribir. Vive en Nova York pero viaxa a maior parte do tempo pola súa profesión. Isto dálle a oportunidade de explorar novos lugares e tamén incluír as súas experiencias nas súas historias dando unha sensación realista. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Stacey Wonder
  Stacey Wonder é un vendedor de contidos experimentado e un escritor independente. Stacey creou unha serie de publicacións no blog para millennials sobre temas relacionados coa educación, o desenvolvemento persoal, a carreira e o marketing. Stacey sempre tenta desenvolver as súas habilidades profesionais e compartir as mellores prácticas cos demais. Cando non está ocupada cos seus proxectos, Stacey escribe pequenas historias de detectives. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Zhou
  Sammy é un comerciante dixital e un entusiasta da fotografía e da videografía. Sempre intenta explorar algo novo no seu contido e adora compartir consellos e trucos sobre mercadotecnia. Traballa para FlexClip, é unha apaixonada de todo o relacionado coa produción de vídeo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Zinsmeister
  Sean elabora o posicionamento, a mensaxería e a estratexia xeral de entrada ao mercado para a serie de modelos analíticos predictivos de próxima xeración de Infer. Unha vez satisfeito Inferir Cliente mesmo, Sean uniuse a Infer de Nitro, unha empresa de software de xestión de documentos con sede en San Francisco, onde desenvolveu e dirixiu un galardonado equipo de marketing global. Sean ten títulos avanzados na Suffolk Sawyer School of Business e Northeastern respectivamente en mercadotecnia estratéxica e xestión de proxectos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Taulbee Jackson
  Taulbee Jackson é presidente / CEO de Raidious Digital Content Services. Raidious é unha empresa de mercadotecnia dixital creada para crear, xestionar, supervisar, moderar e medir contido e diálogo en liña en tempo real, usando un equipo de estrategas, escritores, editores, produtores e reporteiros que funcionan como un equipo de noticias de CNN para marcas. Infórmate en raidious.com. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Barbagallo
  Tony é CMO de Clustrix, unha base de datos SQL escalable líder deseñada para a nube e a primeira base de datos creada especificamente para satisfacer as demandas de escala de ingresos, rendemento e dispoñibilidade dos sitios de comercio electrónico actuais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beveridge
  Tim é un consultor estratéxico líder con máis de 20 anos de experiencia traballando na intersección de mercadotecnia e tecnoloxía. Apaixonado por impulsar mellores experiencias de clientes e resultados comerciais máis fortes, Tim uniuse a Silverbullet como director xeral de Consultoría Estratéxica en decembro de 2019. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beyer
  Tim Beyer é COO global de ampliación da tecnoloxía Sana Comercio, e actualmente con sede en Nova York como presidente e CEO da rexión de América. Tim posúe unha licenciatura en Administración de Empresas Internacionais e dous másteres en Finanzas (MSc) e Dereito Financeiro (LLM). 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas Brodbeck
  Tom Brodbeck é o Senior Strategist Digital & Lead Team dixital de Hirons, unha axencia de mercadotecnia de servizos completos en Indianápolis. A súa experiencia estivo centrada en SEO, mercadotecnia dixital, mercadotecnia en sitios web e produción de audio / vídeo. Tamén apareceu en Social Media Today e Search Engine Journal. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Brown
  Tony ten 25 anos de experiencia en datos e análise, enfocados a conseguir mellores resultados comerciais. Ocupou cargos directivos en Lloyds Banking Group e Teradata. En 2018 cofundou unha start-up de datos e análise, Prickly Cactus, que foi adquirida por D4T4 solutions en xullo de 2021. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Troy Burk
  Troy Burk, CEO e fundador de Right On Interactive, é un recoñecido líder de reflexión e orador sobre os temas de mercadotecnia do ciclo de vida, automatización de mercadotecnia, puntuación e nutrición de clientes potenciais e mercadotecnia por correo electrónico. Troy obtivo o título de bacharel na Ball State University. Vive en Indianápolis coa súa esposa e os seus tres fillos, onde traballa no comité de mercadotecnia da Cámara de Comercio da Gran Indianápolis e está relacionado cos deportes xuvenís. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Taylor Chrisman
  Taylor Chrisman forma parte do equipo de mercadotecnia de contidos de Power Marketing dixital. Apasionalle contar historias de marca a través de contido interactivo e atractivo e plataformas de redes sociais. Taylor é un graduado na Universidade de San Diego estudando Marketing. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaud Clement
  Thibaud Clement é o conselleiro delegado e cofundador de Loomly. Dende que se graduou en Grenoble Ecole de Management, Francia e na Universidade de Ottawa, Canadá, no 2011, Clement traballou coa súa esposa e compañeira de negocios, Noemie, lanzando catro negocios exitosos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaut de Lataillade
  Thibaut de Lataillade, GetApp GVP, conta con máis de 25 anos de experiencia en xestión empresarial, vendas e mercadotecnia. Ten un historial comprobado en estratexias de nube, mobilidade, marketing dixital, CRM, marketing, vendas e crecemento. Thibaut ocupou cargos directivos e executivos en grandes empresas tecnolóxicas como Cegedim e SAP. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ted Dhanik
  Ted Dhanik é o CEO e cofundador de engagement: BDR, Inc. Ted exerce como director executivo supervisando o marketing estratéxico, as vendas e o desenvolvemento de negocios, a xestión de relacións cos clientes e a adquisición de contido. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Duncan
  Tim Duncan é o líder da práctica de crecemento do produto en Bottle Rocket, centrándose en axudar ás marcas a aumentar as accións de valor dentro da súa experiencia de cliente a través da optimización das métricas de adquisición, conversión, compromiso e retención. Antes de Bottle Rocket, Tim traballou en IBM como consultor de xestión de procesos empresariais e graduouse na Universidade de Oklahoma cunha enxeñaría civil. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Flint
  Tim Flint é o presidente de Flint Analytics, unha axencia dixital centrada en medios de pago en liña, análises web e optimización da taxa de conversión para empresas grandes e pequenas. Tamén é o fundador de Smartups Indy, un grupo de reunións mensuais que ensina aos fundadores e comerciantes de startups que traballan para startups a cultivar mellor os seus negocios. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Tyler Foster
  Tyler Foster é CTO e cofundador de Evolv AI, onde dirixe o desenvolvemento, a investigación, a experiencia do usuario e as operacións técnicas. Aporta 20 anos de experiencia, despois de traballar para Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group e Intel. Tyler aproveita o poder da aprendizaxe automática para cambiar a forma en que as marcas experimentan nas canles dixitais. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tricia Gellman
  Tricia Gellman é CMO de Deriva, a plataforma de aceleración de ingresos. Tricia é o autor de 3x CMO (antes de Checkr e Salesforce Canada) OCM 3.0 boletín mensual e anfitrión do Podcast de conversas CMO. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Thor Schrock
  Baixo o liderado de Thor, Schrock Innovations Computer Company foi elixida como empresa independente número 1 de reparación de ordenadores de Lincoln todos os anos desde 2001 nun mercado con múltiples competidores agresivos. Thor converteu Schrock Innovations ao bordo da bancarrota en 2004 nunha central eléctrica de servizo de 1.5 millóns de dólares ao ano en 2009 con sedes en Omaha e Lincoln, NE. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Soporte de Tielabs
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Hickle
  Cunha diversidade de antecedentes que van desde a economía á comedia, Tim Hickle atopou un excelente fogar no espazo de mercadotecnia dixital. Hoxe en día, Tim é un estratega de mercadotecnia dixital para o deseño de millas. O seu obxectivo principal é axudar á crecente empresa de marca a construír unha lista de ofertas de servizos dixitais en torno á súa experiencia, incluíndo mercadotecnia entrante, nutrición por correo electrónico e comercio social. Se queres conectarte, non dubides en enviarlle un correo a Tim a TimHickle@gmail.com ou conéctate en Twitter @ TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  Todd Johnson
  Todd Johnson é o director de contas de Emerald Colour, con máis dunha década de experiencia na industria creativa, do deseño e da impresión. Atraeu a grandes marcas nacionais e internacionais á lista Emerald Color que segue liderando o crecemento da axencia. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tara Kelly
  Un innovador en serie, autor e fundador publicado, presidente e CEO de Software SPLICE, Tara é un apaixonado do potencial da tecnoloxía para cambiar vidas para mellor. Ela canalizou constantemente esa crenza cara ao desenvolvemento de tecnoloxías que melloran as operacións, permitan unha mellor prestación de servizos e melloran a experiencia do cliente. Isto levou á creación de tres empresas de experiencia do cliente e converteu unha idea innovadora nunha tecnoloxía patentada e propietaria que aproveita os fluxos de datos para crear mensaxes personalizadas e automatizadas. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Krozek
  Tim Krozek é o CEO de Boost Media, o mercado creativo de publicidade dixital líder. Antes de Boost Media, Krozek foi responsable dos esforzos de captación de clientes e ingresos globais de Efficient Frontier. Axudou a facer crecer o equipo orixinal de 15 persoas ata 220 empregados e máis de 40 millóns de dólares en ingresos. Efficient Frontier sería posteriormente adquirido por Adobe (NASDAQ: ADBE). Tamén dirixiu as vendas globais de Support.com e o desenvolvemento de negocios, a xestión de programas e os servizos ao cliente. Máis tarde xestionou os esforzos de xeración de ingresos de Flite.com para a súa marca, axencia e negocio de editores. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Kuhr
  Tom Kuhr é un executivo estratéxico de mercadotecnia cunha ampla formación en mercadotecnia dixital, operacións de ingresos e redes sociais. É un veterano de varias startups exitosas e axudou a recadar capital, a crear equipos de clase mundial e creou programas de mercadotecnia e desenvolvemento de negocios escalables que permitiron un rápido crecemento. Como CMO para Mosca verde, traballa estreitamente con deportes, medios de comunicación, marcas de consumo e franquías para automatizar e escalar poderosos programas de mercadotecnia de defensa. Representando a voz do cliente, os premiados produtos de Tom e as experiencias excepcionais do cliente provocaron múltiples saídas exitosas a través da saída a bolsa e a adquisición. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Lemke
  Tim Lemke dirixe a disciplina de tecnoloxía de experiencia en Barefoot, que está formada por un equipo de arquitectos de solucións, tecnólogos de mercadotecnia, desenvolvedores de aplicacións e analistas empresariais. El e o seu equipo son os responsables de transformar conceptos creativos en experiencias dixitais conectadas e multicanle. Isto inclúe o deseño de solucións tecnolóxicas, a implementación de plataformas, o desenvolvemento de código personalizado, a automatización do mercadotecnia, a creación de contidos, a personalización e as implantacións de correo electrónico. Aborda o traballo desde unha perspectiva de experiencia, o que significa que se centra no usuario e dá forma á solución tecnolóxica para crear unha experiencia ideal para ese usuario en lugar de deixar que a tecnoloxía dite a solución. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Terri Mock
  Terri Mock é o director principal de Ve Interactive, un provedor de servizos de publicidade dixital e mercadotecnia a máis de 10,000 empresas de comercio electrónico en todo o mundo. Mock ten máis de dúas décadas de experiencia como líder executivo, con foco en impulsar o crecemento dos ingresos, crear estratexias de entrada ao mercado e escalar as operacións comerciais para as empresas tecnolóxicas. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tom Mucklow
  Tom Mucklow lidera o Dirixido equipo ofrecendo solucións completas e eficaces para as compras en liña e as frustracións de entrega en Estados Unidos. A plataforma de verificación de enderezos de punta optimiza e racionaliza o proceso de saída para os venda polo miúdo en liña e os seus clientes, completando automaticamente a información de enderezos, reducindo os resultados con cada pulsación de tecla e verificando datos precisos de enderezos para máis de 240 países de todo o mundo. Como líder de Addressy, Tom traballa para transmitir as vantaxes de aforro de custos, experiencia de usuario e calidade de datos da tecnoloxía de verificación de enderezos preditivos a empresas de todo os Estados Unidos. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Thea C. Myhrvold
  Thea C. Myrhvold é un fundador e CEO mundialmente recoñecido de GETBee, unha plataforma de intercambio de coñecemento B2B deseñada para mellorar as experiencias de compra dos consumidores e transformar o futuro do traballo. Cunha traxectoria de logros en tecnoloxía e innovación durante máis de 10 anos, é coñecida por fortes habilidades de liderado e comunicación cunha capacidade innata para construír e escalar startups tecnolóxicas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tori Atkinson
  Tori Atkinson é un creador de contidos para Soporte de venda polo miúdo de Sinso, axudando ás tendas independentes e de conveniencia a potenciar os seus negocios cunha maior rendibilidade. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Patrick
  Tony Patrick é o director de SEO e analíticas para o contido de Intero Digital e PR Division, anteriormente Influence & Co. Intero Digital é unha axencia de mercadotecnia dixital de servizos completos cuxa División de Contidos e Relacións Públicas axuda ás empresas a mellorar a xeración de leads, o SEO, a habilitación de vendas e o liderado de pensamento, todo ello impulsado polo marketing de contidos e as relacións públicas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Piazza
  Tim Piazza é socio de Social Life Marketing e fundador de ProSocialTools.com, un recurso para pequenas empresas para chegar a clientes locais con redes sociais e mercadotecnia móbil. Cando non está a crear solucións innovadoras que aceleren os procesos comerciais, a Tim gústalle tocar a mandolina e elaborar mobles. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tyson Quick
  Tyson Quick é o fundador e CEO de Instapage, o líder en optimización post-clic. Fundou Instapage en 2012 despois de ver como o rendemento e o crecemento dos comerciantes perdían cartos en campañas de publicidade con baixo rendemento. Desde entón, a súa visión foi crear un conxunto de produtos de optimización post-clic que maximicen os rendementos a través da personalización publicitaria. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Travis Smith
  Travis naceu e criouse nun país afastado chamado Nebraska e, despois de cursar a universidade en Missouri, completou o MBA e o máster en psicoloxía social na Ball State University. Travis foi moitas cousas, incluído un cámara, un titor, un disc jockey, un vendedor de subscritores, un barista, un turista nómada, un bibliotecario, un sándwich, un xefe de oficina, un investigador, un investigador, un lacayo de RR.H. e un xestor de proxectos. polo papel de User Experience Analyst. En Tuitive, encárgase da investigación de usuarios, probas de usuarios, modelado de usuarios, recollida de requisitos e mantemento do ser humano no deseño centrado no ser humano. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Tetyana Seredyuk
  Tetyana Seredyuk, doutora, é a cofundadora e directora de estratexia de caixa de vlog, Xefe de Marketing de Grupo en Noosphere e Asesor Senior de varias empresas líderes de mercadotecnia e alta tecnoloxía. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Siani
  Tom é un experto en mercadotecnia en liña con máis de 5 anos de experiencia nesta industria dixital. Tamén colabora con algunhas marcas coñecidas para xerar tráfico, crear funís de venda e aumentar as vendas en liña. Escribiu un número considerable de artigos sobre mercadotecnia en redes sociais, mercadotecnia de marca, blogs, visibilidade na busca, etc. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tanya Singh
  Tanya é un coñecido comerciante de contidos que ten máis de cinco anos de experiencia en tecnoloxías emerxentes como blockchain, Flutter, Internet das cousas no campo do desenvolvemento de aplicacións móbiles. Durante todos estes anos, seguiu de preto a industria tecnolóxica e agora escribe sobre os últimos acontecementos que están tendo lugar no mundo das aplicacións. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Popa de Thomas
  Thomas Stern é o vicepresidente senior de servizos ao cliente de ZOG Dixital, gañou numerosos premios para campañas dixitais estratéxicas de Gannett Co. Inc., é membro do consello de Search Engine Marketing Professional Organization (SEMPO) Arizona e ten varias certificacións de Google. Stern ten unha licenciatura en Comunicacións Estratéxicas pola Universidade de Kansas e un Máster en Marketing de Internet pola Universidade de San Francisco. No seu tempo libre, a Stern gústalle facer sendeirismo, andar en bicicleta e viaxar. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tav Tepfer
  Como director comercial de Jabmo, Tav Tepfer lidera as operacións de vendas, éxito do cliente e servizos xestionados a nivel mundial da compañía. É unha experimentada executiva internacional de SaaS con máis de 15 anos de experiencia en software empresarial, incluíndo Docurated, Zilliant, IBM e Oracle. Tav é unha ávida corredora, gústalle realizar rutinas de baile country e organiza algunha que outra festa temática para os seus amigos en Austin, Texas. Tav é graduada na Texas Woman's University cunha licenciatura en Ciencias en Matemáticas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Treanor
  Tom Treanor é o director de mercadotecnia de Treasure Data, onde promove a solución da empresa CDP (plataforma de datos de clientes) da empresa. Tom obtivo un MBA na Wharton School of Business, así como un Máster en Artes en Estudos Internacionais pola Universidade de Pensilvania. 
 	   sitio  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Fervenza de Tom
  Tom Waterfall é director de solucións de optimización para EMEA e APAC en Webtrends. É o responsable de ofrecer estratexias de optimización de 360 graos aos clientes, para aumentar a conversión do sitio e o ROI de mercadotecnia. Como experto en omnicanal e personalización, Tom ten unha paixón por comprender como os consumidores actúan e reaccionan a diferentes contidos cando están en liña. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tunio Zafer
  Tunio Zafer é o CEO de pCloud AG - a empresa que desenvolve e proporciona a plataforma de almacenamento pCloud. Ten máis de 18 anos de experiencia en xestión e mercadotecnia no campo da tecnoloxía, e participou nunha serie de proxectos empresariais exitosos como MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC e outros. Como líder e xerente da empresa de almacenamento na nube, Tunio promove a innovación en áreas como a seguridade e a rendibilidade para os usuarios finais. Tunio fomenta a visión de futuro en todo o seu equipo, traballando para ter un impacto significativo no mercado de TI en rápido crecemento, tanto para particulares como para empresas. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Terry Ziegler
  Terry Ziegler é CEO e cofundador de Solucións T-Pro. Con máis de 30 anos de experiencia en xestión de mercadorías empaquetadas (CPG) nas áreas de mercadotecnia comercial, mercadotecnia de consumo, xestión de categorías, vendas e finanzas en funcións de liderado e xestión en RJR / Nabisco, Borden Foods, Dairy Farmers of America, Synectics Group e Tecnoloxías AFS; Terry combina unha aplicación innovadora cun liderado práctico. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Ugljesa Djuric
  Ugi é o CEO e fundador de ContentHorse axencia de mercadotecnia onde axuda ás empresas SaaS B2B a obter rankings rápidos de Google con poderosas estratexias de mercadotecnia de contido. É un apaixonado de cultivar SaaS, beber cervexa, pasear cos seus 2 cans dálmatas e montar a cabalo. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Unnathi Rayaprolu
  Unnathi é un comerciante con paixón por aprender algo novo e dedicarse a varias culturas mentres viaxa. Gústalle unha boa lectura e unha cunca de café a calquera hora do día. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vaibhav Namburi
  Vaibhav é o fundador de SmartWriter. Axudei a construír varias empresas multimillonarias e encántame achegarme a Start Ups a través do crecemento de produtos líderes 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Valarie Henderson
  Valerie Henderson é a presidenta e CRO de Caylent, un provedor líder de servizos na nube. Ten máis de 14 anos de experiencia no liderado de vendas e ingresos. En Caylent, Valerie dirixe as funcións de vendas, mercadotecnia e éxito dos clientes, axudando ás organizacións a modernizar as súas cargas de traballo e ofrecer tecnoloxía de última xeración baseada na nube. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Virginia Jacko
  Virginia Jacko é presidenta e directora xeral do faro para cegos e deficientes visuais de Miami, que transforma anualmente a vida de máis de 75,000 persoas amosándolles como é posible ver sen vista. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Vale Nazemoff
  Valeh Nazemoff é un orador consumado, autor de éxitos de vendas, adestrador e fundador de Engage 2 Engage, unha empresa de servizos de mercadotecnia dixital. Apasionalle mellorar a vida das persoas mediante a planificación estratéxica, o traballo en equipo colaborativo, a automatización e a delegación. Ela elimina a frustración, o desbordamento, o agotamento e o estrés aos que se enfrontan os emprendedores e as pequenas empresas ao descubrir os distintos elementos de mercadotecnia, polo que o foco segue sendo o crecemento e a escala. Os seus libros, Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017) e The Four Intelligences of the Business Mind (2014) teñen como obxectivo axudar ás empresas a crear orde a partir do caos. Tamén apareceu en moitas publicacións como Inc., Entrepreneur, SUCCESS, Fast Company, Huffington Post e moito máis. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vaibhav Pandya
  Vaibhav Pandya é o director de operacións (COO) e editor colaborador sénior en IndyLogix - Axencia de mercadotecnia dixital, onde leva máis de 9 anos facendo crecer a organización e consolidándoa como líder do mercado crible. Un executivo operativo de día e un ávido escritor pola noite, encántalle ler, escribir e falar sobre mercadotecnia dixital. SEO, NFT, Blockchain, AI, Web 3.0 e moito máis. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vladislav Podolyako
  Son o fundador e CEO de Belkins e Folderly. Ten máis de nove anos de experiencia na construción e crecemento de empresas de servizos e startups SaaS en SalesTech e MarTech. O emprendemento é a miña paixón, e sempre estou buscando crear, construír e, en xeral, novas oportunidades para comercializar produtos e ideas innovadoras. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vedran Rasic
  Emprendedor con experiencia en ofrecer estratexias GTM de produtos exitosos, acadar obxectivos e crear equipos de alto rendemento. As miñas competencias fundamentais saen á luz onde se cruzan as estratexias de cliente, produto e crecemento. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vivek Sriram
  Antes de unirse a Lucidworks, Vivek dirixiu o desenvolvemento de produtos e negocios para o negocio de busca en Amazon Web Services, onde co-creou Amazon Elasticsearch Service e axudou a facer crecer o negocio de busca desde o inicio ata a gran escala. Nos seus máis de 20 anos no software Vivek exerceu en enxeñaría, desenvolvemento de negocios e funcións de produto en varias empresas incluíndo Vizu (adquirido por Nielsen), Aggregate Knowledge (adquirido por Neustar) e SBI Razorfish. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Venkat Viswanathan
  Como fundador e presidente de LatentView, Venkat é o visionario detrás de LatentView. Axudou a varios clientes de Fortune 500 a aproveitar un modelo de entrega de servizos offshore con sede na India nos sectores de servizos financeiros e telecomunicacións durante máis dunha década. Ten máis de 18 anos de experiencia en consultoría de xestión, tecnoloxía e xestión global de servizos de TI. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Vicente Yates
  Vincent Yates é científico de datos xefe e socio de Credera, onde dirixe a división de datos e análise. Pasa o seu tempo transformando organizacións Fortune 500 a través de datos aproveitando a súa profunda experiencia nalgunhas das principais empresas de datos do mundo. Comezou na ciencia de datos despois dun doutoramento. programa de estatística da Universidade de California, Berkeley. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Covey
  Durante os últimos 20 anos, Wendy axudou a centos de empresas técnicas a xerar confianza e encher os seus gasodutos de vendas empregando contidos técnicos convincentes. A súa compañía, Marketing TREW, é unha axencia de mercadotecnia con servizos completos que axuda ás empresas a conectarse cos clientes, xerar confianza e obter resultados sostibles mediante un enfoque comprobado de mercadotecnia de contido. 
 	   sitio  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wesley Faulkner
  A experiencia de Wesley Faulkner abarca varias facetas da industria tecnolóxica, desde a fabricación ata o desenvolvemento de produtos. A súa paixón pola tecnoloxía fomentouse a través de máis de trece anos de experiencia en soporte técnico e de atención ao cliente, enxeñaría de campo e desenvolvemento de entretemento dixital. Recentemente, Wesley estendeuse na escena das redes sociais. Foi invitado destacado en varios medios de comunicación web como CNET e Tech in Twenty. Como parte do Social Media Counsel, e despois como Social Media Evangelist, axudou no desenvolvemento da estratexia de redes sociais de AMD e axudou a introducir novas asociacións comerciais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Nicolás Jiménez
  Nicolás Antonio Jiménez é coordinador de mercadotecnia en Widen Enterprises, un provedor de servizos de xestión de activos dixitais baseados na nube. Ten unha formación diversa en mercadotecnia, xornalismo, xestión sen ánimo de lucro, defensa da liberdade de prensa e promoción da democracia. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Guillermo Karr
  Bill é o científico xefe de datos de OpenMartech e xestiona as operacións de ciencia de datos para clientes minoristas. Ten un doutoramento. en Matemáticas pola Universidade de Illinois en Urbana-Champaign e unha certificación de máster en ciencia e enxeñería computacionais. Durante os seus estudos, realizou prácticas no Data Innovation Lab de Caterpillar e publicou artigos e presentou a súa investigación en seminarios e congresos. Bill tamén ten un B.S. en Matemáticas e licenciado en Física pola IUPUI, onde realizou investigacións en física computacional e gañou o máximo premio de investigación de grao. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Mei
  Wendy dirixe o equipo de produtos e estratexias, supervisando as liñas de produtos comerciais e de consumo, as vendas mundiais e as estratexias. É responsable de aliñar os valores fundamentais de Playsee con todos os interesados internos e externos e de crear unha experiencia social incomparable centrada no barrio para millóns de usuarios de Playsee. Wendy é licenciada en Administración de Empresas e Estatística pola Universidade Carnegie Mellon, Estados Unidos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Yariv Erel
  Yariv Erel é cofundador e CEO de sóAd, unha empresa de tecnoloxía creativa que ofrece unha plataforma de creación de anuncios en pila completa para elaborar anuncios de rich media baseados en resultados. As marcas malgastan cartos e arriscan a reputación en anuncios dixitais ineficaces. Os anuncios atractivos e rendibles de justAd crean experiencias de usuario significativas. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Yuliia Mamonova
  Con máis de 5 anos en mercadotecnia dixital, Yuliia está a conducir Limón.ioCrece coa súa escrita clara e mensaxes claras. Yuliia, escritora e investigadora de corazón, sabe como interactuar cos lectores e construír unha historia que destaque. Yuliia escribiu máis de 1500 pezas nos últimos anos, remodelando o mundo da FinTech, as startups e o marketing de contido coas súas habilidades. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Yauhen Razhko
  Yauhen Razhko é o fundador e CEO de Hypetrain, unha plataforma de marketing de influencias de ciclo completo deseñada para axudar a axencias de calquera tamaño, marcas, empresas de medios e autónomos a executar e xestionar as súas campañas de mercadotecnia de influenciadores. É un experto líder en mercadotecnia tecnolóxica e ten unha ampla experiencia no aproveitamento do poder do marketing de influencers para conseguir resultados. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mon Tsang
  You Mon Tsang é o CEO de Out Market. OutMarket ofrece software e servizos de automatización de mercadotecnia para que os equipos de mercadotecnia obteñan resultados cuantificables. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Yael Zlatin
  Yael é o director de comercio electrónico de Adtaxi. Ten anos de éxito demostrado na creación de funís de conversión exitosos e é unha líder progresista e orientadora para o adestramento, o liderado e a motivación de equipos internos e virtuais. 
 	   sitio  

 
 
 
 
	    
  
  Zain Jaffer
  Zain Jaffer é o fundador e CEO de Zain Ventures, unha empresa de investimento que ofrece financiamento a nivel mundial para startups tecnolóxicas, inmobiliarias e private equity. Como empresario e investidor en serie, Zain orienta e inviste activamente en empresas de tecnoloxía fronteiriza en todo Estados Unidos. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zac Sprackett
  Zac lidera as organizacións de xestión de produtos, experiencia de usuario e enxeñaría de SugarCRM distribuídas globalmente. É o responsable de definir a visión e estratexia do produto da plataforma Sugar e da execución desa estratexia. Ten máis de 25 anos de experiencia en empresas tecnolóxicas que ocuparon unha variedade de funcións de liderado. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zara Ziad
  Zara Ziad é analista de mercadotecnia de produtos en Escaleira de datos con formación en TI. Apasionalle deseñar unha estratexia de contidos creativos que destaque os problemas de hixiene dos datos do mundo real aos que se enfrontan moitas organizacións na actualidade. Ela produce contido para comunicar solucións, consellos e prácticas que poden axudar ás empresas a implementar e acadar a calidade de datos inherente nos seus procesos de intelixencia empresarial. Ela esfórzase por crear contidos dirixidos a unha gran variedade de públicos, que van desde persoal técnico ata usuario final, así como comercializalo en varias plataformas dixitais. 
 	   sitio  
	   LinkedIn  
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